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Dinya mermercileri Verona’da bulustular

Ayhan Antique, bej mermerde biyiik ebatlarda

yizey patlatma islerine basladu...

“Dogan Ginesin Ulkesi"nde dogaltas pazan

Mermer blok iretiminde yeralti ve agik ocak isletme
sekillerinin karsilagtinlmasi

DEN

istanbul Maden Ihracatcilar Birligi (IMiB)’nin
katkilanyla bir kez daha sizlerle birlikteyiz. Natura
Sektor dergimizi bu ay da dopdolu bir icerikle
siz degerli okuyucularimiza sunabilmenin gururu
icindeyiz.

Bu sayimizda da dogaltas ve madencilik
sektérinU yakindan ilgilendiren cok sayida
akademik ve guncel yaziya yer verdik.

Bu yazilar icinde sektérimuz icin potansiyel
pazarlar olan Cin'in Laizhou Bdlgesi ve Japonya
ile ilgili bilgiler son derece énemliydi. Dogaltas
sektdérimUzde yer alan ihracatct firmalarin bu
bilgilerden en dogru sekilde faydalanacagina
inaniyoruz. Ozellikle global ekonomik krizin
getirdigi negatif etkilerin sektdr Uzerindeki
etkilerinin azaltimasinda, bu bilgilerin bir yol
gOsterici olacagi dUsUncesindeyiz.

TUm bunlarin yani sira elbette bu ayin en

6nemli konusu her sene dinya mermer sektérinU
bir araya getiren Marmomacc Uluslar arasi

Tas, Dizayn ve Teknolojileri Fuan'ydi.

30 EylUI-3 Ekim 2009 tarihleri arasinda 44’0ncU kez
gerceklestirilen fuar, dUnya genelindeki ekonomik
krizden en ¢ok etkilenen sektérlerden biri olan
dogaltas sektérinin yavas yavas toparlanmaya
basladiginin sinyallerini vererek bizleri sevindirdi.
Fuarda bu sene Ulkemizden 80’e yakin firma
katiimci olarak yer aldi. Bu firmalarin yetkililerinden
aldigimiz fuar yorumlari, hepsinin gelen ziyaretci
kalitesinden ve TUrk taslarina olan ilgiden bUyUk bir
memnuniyet duyduklar yénUindeydi.

Ve su an bu Umit verici ortam icinde Kasim
basinda CNR Fuar Merkezi'nde gerceklestirilecek
olan Natural Stone 6. Uluslararasi Mermer,
Dogdaltas Urinleri ve Teknolojileri Fuarn’nin
hazirliklarinin heyecanini tasiyoruz. Sektérimuiz icin
dUnyanin ikinci bUyUk fuar olan Natural Stone’un
dogaltascilanmiz icin bir yUkselise gecis dénemini
baslatmasini ve hayirlara vesile olmasini
UMUYOrUZ...

aylin@naturadergi.com
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Ali KAHYAOGLU

istanbul Maden
ihracatcilan Birligi
Yoénetim Kurulu Baskani

VERONA
Degerli okurlar, saygideger meslektaslanm;

Herkes bir amac igin yasar... Bazen arag icin yaso-
yanlar vardir; her t0rlG yasam tarzini tercih edenlere
saygl duyuyorum. Ancak ben kendi adima amag icin
yasamayi tercih edenlerdenim.

Amagc nedir? Amag her t0rlG maddi olmayan hedefler-
dir. Benim amacim, benim hedefim; tabii ki sektérim
adina ve hizmet etmekte gurur ve onur duydugum
IMIB ( Istanbul Maden ihracatcilan Birlidi) adina basa-
rlar yakalamak, sektéromu ve Birligimi her kesimde ko-
nusturmak, taraftar toplamak, kamuoyu olusturmaktir.
2004 yilinda Amerika Orlando Coverings fuarinda sek-
t6rimuiz adina aldigimiz ik 6dGlde (en iyi organizasyon
ve katiim 6dulU) duydugum mutlulugun bir benzerini
yeniden yasama imk&nimiz oldu.

Hem y6netim kurulundaki arkadaslarnm hem de
IMIB'de gérev yapan genel sekreterlik calisanlar
yillardir &zveri ile caligtilar. Taviz vermeden, sadece ve

CILA GRUBU

Dodgal ve sentetik tas,
granit, mermer, laminat,
parke, ahsap, PVC,
terakota gibi zeminleri
parlatan farkl tip Urlinler.

KORUYUCU GRUBU

Dodgal ve sentetik tas,
granit, mermer, limra,
traverten, beton, ahsap,
cam, tekstil, deri ylzeyler
icin ayri ayri gelistirilmis
koruyucu malzemeler.

POLIYESTER ESASLI
YAPISTIRICI VE
REGINELER

Mermer, tas, granit
yapistincilar

Traverten dolgu recinelen

UV recineler

EPOKSIi ESASLI YAPISTIRICI

VE RECINELER

Mermer, tas, granit gibi
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sadece sektér adina basarll yeni isler yaptilar. IMIB
bUnyesinde gerceklestirilen bu ¢calismalar sektérim-
zUn dUnyadaki en bUyUk fuan olan Verona Mermer
Fuan yéneticilerinin dikkatini cekmis. Bu fuarn Turki-

malzemelerin yan sira metal,
beton, cam gibi malzemelerin
yapistirilmasinda kullamilabilir.

Blok ve plaka saglamlastirma

ye kanadinin bizim tarafimizdan yapiimasinin daha regineleri.
faydal olaca@ dUstnulmus ve bu konuda fuar idaresi
y&netimimize bir teklif getirdi. ABRASIV GRUBU

Yénetim kurulumuzun da kabullyle 2010 ve devamin-
da Verona fuarinin Turkiye katiiminin IMIB tarafindan
dUzenlenmesinin anlasmasi yapilmistir.

Bundan daha guzel bir onur ve mutluluk olabilir mie
Bize inanip, bize guvenip; gerek secimlerde, gerekse
calismalarmizda destek veren, hep yanmizda ve
goénlimuUzdeki Uyelerimize, arkadaslarnmiza tesekkor
ediyorum.

Sizlerle yeni basarlarda hep beraber olacagiz.

Silim ve parlatma taslan.

Antik gorinidm saglayan
abrasiv fircalar,

Mermer, granit igin
elmash petler.

TEMIiZLIK GRUBU

Dogal ve sentetik tas,
granit, mermer, fayans,
seramik, beton, terakota,

laminat, parke, ahsap,
Saygilanmia PVC, matal, cam, tekstil,

deri zeminlerin gunlik
Ali Kahyaoglu bakimi ve derinlemesine

kahyaoglua@yahoo.com
www.alikahyaoglu.com
Tel. 0212 454 00 00

termnizligi icin
gelistirilmistir,

DIY GRUBU
Silikon
Koplik
Mastik
Kimyasal dibel
) ELKAY KIMYASAL MAD. SAN. TIC. A.5. Eggiz: Eggky;njigﬂ:‘:C|lar
6 natsﬁl;%. Pelitli Koyl Yenicesme Mevkil 41400

T:+890 2627512187 F:+902627

info@elkay.com.tr




Fimar, yeni bej mermeri
Cremera’yr tanthiyor ...

imar, Erdemli ocaginda 2009 yilinin
Mayis ayinda yeni tasi Cremera’nin
Uretimine basladi. Firmanin *son in-
cimiz” olarak isimlendirdigi bej tas,
ebatl plaka blok olarak hemen satisa bas-
ladi ve hatta Haziran ayinda da ilk ihracat
gerceklestirildi. Firma bu en yeni tagslarinin
rezervinin son derece genis oldugunu, yillik
50 bin metrekUp Uretim hedeflediklerini ve
bu tas ile bej alaninda son derece iddiali ol-
duklarni sdylUyor.
Fimar, 1986 senesinde kurulmus; fabrika ve
atélye calsmalarindan sonra, 1989-1990
yillarnda mermer ocak isletmeciligi faali-
yetlerine baslamis bir firma. Bu faaliyetlerini
Tokat, Sivas, Amasya Mersin, Konya illerinde

devam ettiriyor. Ik inracatini 1999 senesinde
yapmis, yUkselen birivmeyle her sene kapa-
sitesini artirarak, bej mermer ihracatinda ilk
siralara girmeyi basarmis. Fabrika ve ocak-
larda yUksek kalitede ve kapasitede mer-
mer Uretimini, kendisine prensip edinmis.
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Tarihi eserlerimize, TAMOB Insaat
Mishendisleri Odasi sahip cikiyor

MMOB Insaat Mihendisleri Oda-
st 15-16-17 Ekim 2009 tarihlerinde
Diyarbakir'da "ULUSLARARASI KATI-
LIMLI TARIHI ESERLERIN GUCLENDIRIL-
MESI VE GELECEGE GUVENLE DEVREDILME-
Si SEMPOZYUMU'nun ikincisini dUzenliyor.
Gecmisten bize emanet olarak gelen tarihi
degerlerimize sahip ¢ikmak; onlari, Uzerinde
gerekli bilimsel ¢calismalar yaparak guglen-
dirmek ve gelecek nesillere givenle dev-
retmek temel amaci tasiyan sempozyum ile
bu bilincin tUm halkimiza, akademisyenleri-
mize ve ilgili kurum ve kuruluslara aktarimasi
hedefleniyor. iki 27-29 EylUl 2007 tarihinde
Ankara'da yapiimis ve cok bUyUk bir ilgiyle
karsilanmis olan sempozyum, Vakiflar Genel
MUdUOrloguo, KoltGr ve Turizm Bakanhidi, Ka-
rayollar Genel MUdUrligu (Képrdler Daire
Baskanligi Tarihi Kopriler Subesi) katki ve
destekleriyle gerceklestiriliyor.
Cok sayida yerli ve yabanci akademisyen,
mimar ve yeftkilinin konusmaci olarak yer

8 sektor

natUra

alacagl sempozyumu sektdrden, Universi-
telerden ve kamudan dileyen herkes belirli
bir Gcret karsiiginda izleyebilecek. 9 Ekim
2009'da katiim basvurusu sona erecek olan
sempozyumun son ginU misafirler bir de Di-
yarbakir Kent Gezisi'ne katilabilecekler.

SLERIODAS)

TARIHI ESERLERIN GOCLENDIRILMES] ve
GELECEGE GUVENLE DEVREDILMESI SEMPOZYUMU-2
SYMPOSILM with INTERNATSOMAL PARTICIPATION an STREMGTISENING und

PRESERVING HISTORICAL BUILDINGS and CULTURAL HERITAGE-2
15-16-17 EKIM
OCTOBER 2009
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Uretici Firma / Manufacturer
Karayollarn Mah. Cebeci Cad. 648.5k.

No.40 G.O.Pasa - Istanbul / TURKEY
Tel: +90(212) 538 47 48 - 5350017
Fax: +90(212) 535 00 08

www.hrk.com.tr « info@hartek.com.tr

alEaaag) el

Afyon Sube / Afyon Branch

Ikinci kiicOk Sanayi Sitesi 3. Ada 1.Blok

MNo: 152 Afyonkarahisar / TURKEY (
Tel: +90 (272) 223 19 44 ; I
Fax: +90 (272) 223 19 45 E

anit Ingoat Mak

San. Tic. Lid.
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Nergiz Stone’dan yeni bir
mermer cesidi. ..

ergiz Stone, Elazig’'daki ocagin-

da yaphdr ¢alismalarda yeni bir

tas cesidi ortaya cikardl. Yeni

bulunan tas fUme renginde. Ba-
zen hafif beyaz ve sarn damarlar giriyor igi-
ne, bazen de c¢izgisiz sadece siyah fiume
renkli fosillere rastlaniyor. Alman bir bilim
adami tasi incelemis ve “Bu birkacg yil dnce
¢ok aranan ve rezervi tUkenmis ‘Napolyon
Grande Melage’ Fransiz tasinin aynisi. Bu se-
kilde Avrupall mimarlar tanir cabuk yol alir-
siniz” demis Nergiz Stone yeftkililerine. Tasin
clkarldigr ocak Elazig'in Palu kazasinda ve
Nergiz Stone fabrikasina 24 kilometre uzak-
Iikta bulunuyor. Oldukca zengin bir rezerve
sahip olan tas Uzerinde yapilan test analiz-
lerinde, sertlik derecesi 4,2 olarak tespit edil-
mis ve her iklime karsi mukavemetli olarak
gorulmuUs. Bu ozellikleriyle ic dekorasyondan
mobilya sektérine kadar pek cok alanda

kullanilabilecek bir 6zellige sahip tasi Nergiz
Stone yeftkilileri “gelecegdin aranan bir mer-
mer cesidi” olarak yorumluyorlar. Ayrica TUr-
kiye mermer literatirine yeni ve kaliteli bir
Urin kazandirmanin gururunu yasadiklarini
belirtiyorlar.

Firat Universitesi Rektérd Prof. Dr. A. Feyzi Bingdl
Nergiz Stone ocagini ziyaret etti.

Elkay koruma ve bakim
uriinleri Azerbaycan’'da

zerbaycan'da gelismekte olan
restorasyon ¢alismalanni  takip
eden Elkay Mermer ve Dogaltas
Kimyasallan A.S. yaphd BakU zi-
yareti srasinda temizienecek ve korumasi
yapilacak binalar inceledi. 21-24 Ekim 2009
tarihleri arasinda gerceklesecek olan Baku
Build Fuan’'na katilacak olan Elkay yeftkilileri,
22 Ekim 2009 tarihinde Azerbaycanl mimar-
lara, mUhendislere ve insaat firmalarina res-
torasyon, temizlik, dogaltas isleme ve kim-
yasallarini iceren bir brifing verecek.
1972 yiindan bu yana dogaltas sektor igin
mermer ve tas yapistincilan imal eden Elkay
Kimyasal, bugin mermer tas yapistiricilarinin
yani sira parlatici cilalar, koruyucular, sicak
dolgular, traverten dolgusu, yapistincilarigin
renklendiriciler, elmasl fleks diskler (taslama
ve perdahlama igin), Frankfurt tipi elmaslh
cila taslan, magnezit siime tagslan da imal

sektor

Y1 nattira

ediyor. Yillik 5 fon kapasiteli tesislerle ise bas-
layan firma, bugln gelisen teknolojiye ayak
uydurmus ve vyillik kapasitesini 3 bin tona ¢i-
karmis. Bu rakamin yakinda 5 bin fonun Uze-
rine ¢cikmasi planlaniyor.
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Madencilik ve Mermercilik A.S.
Mining and Marble Co.
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Diabas
Madencilik ve Mermercilik A.S.
Mining and Marble Co.

Gemlik Yalova Yolu 5.Km. - PK.-P.Box : 21
16600 Gemlik / TURKEY

Tel & Fax : 0994 513 16 49

Tel(Irtibat) : 02924 519 04 20
www.diabas-tr.com
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Mehmet Kemal Dedeman
Arastirma ve Gelistirme Proje m_:_{'fsm
Yansmasi basvurulan baslads

Turizm ve Madencilik sektoriiniin Tirkiye'de gelismesinde bilyik emekleri gecen Mehmet Kemal Dedeman’in anisina 2004 senesinden
beri her yil diizenlenen “Mehmet Kemal Dedeman Arastirma ve Gelistirme Proje Yarismasi”nin bu seneki kayitlan siiriiyor. Genglere basan
firsat sunan yansmanin basvurulan 31 Ekim 2009 tarihine kadar devam edecek.

004 yilindan beri dizenlenen “Meh-
met Kemal Dedeman Arastirma ve
Gelistirme Proje Yansmasi” bu sene
besinci kez diUzenleniyor. Yarisma,

furizm ve madencilik sektdrlerinin gelismesini

desteklemeyi amagliyor. “Yarina bir Deger

Mevcut ikinci Konutlarnin Turizme Kazandiril- Ir ‘ ! ‘ ! s 20 EEREsass! .

mast”, madencilikte ise “Tirk Madenciligini A i EE i T .

Gelistirmeye Yoénelik Arastirma ve Projeler” T jisssine Wesssiy  EESRD

konularn ele alinacak. I

Dedeman Holding Yiksek istisare Kurulu

Baskani Nazire Dedeman sunlarn séyledi:

“Arastirma ve Gelistirme Proje Yansmasi, bo-

bamizin anisini yasatmak icin olabilecek en

fikrinden hareketle ortaya ¢ikmistir. Byle bir

etkinligin Mehmet Kemal Dedeman’itanma-

nin ve hayat felsefesini gelecege tasimanin

en guzel yolu olduguna din oldugu gibi bu-

1 EylGl 2009 tarihinde baslayan basvurular,

Dedeman Holding Pazarlama lletisimleri

MUdUrogu tarafindan 31 Ekim 2009 tarihine

kadar kabul edilecek. Birinci secilen projele-

cek. Ayrica, Secici Kurul 6ngdrdigu takdir-

de, bir veya birden fazla calismaya “Meh-

met Kemal Dedeman Ozel Tesvik Odili” g istirme

verilebilecek. Odil téreni 12 Subat 2010'da Arastirma ve Gelistirme

Birak” cagrisiyla her yil iki dalda dUzenlenen

Proje yansmasinin turizm ve madencilik sek- I

torlerinde ilerlemeye ve gelismeye katkida l: |

anlamli organizasyonun, madencilik ve fu-

gUn de yuUrekten inaniyoruz. Proje Yarismasi,

re her iki dalda ayr ayrn 20.000 TL, ikincilere

dUzenlenecek ve tdérende bir sonraki yilin H

yansma konulan da aciklanacak. (Detayl PrD-IE Yan §maS| MKS 80 La mall Katrak

yarsmada bu sene turizmde “Tirkiye'de
bulunacak bir platform oldugunu belirten
rizm alaninda bir etkinlik dizenlemek oldugu
kendisinin anisini daima canli tutacakftir.”

10.000 TL, G¢cUnculere ise 5.000 TL 6dUl verile-
bilgi ve iletisim icin: www.dedeman.com.tr)

Mehmet Kemal Dedeman

r]a:tsektor
Faibwica - Acliye Kined Akgay Yol Dzeri PK.SA010 Adagazan - SAKARYA | TURKIYE
Tel: +90 D64 319 2246 - 319 27 10 (3 Hat] - Faks - +50 264 31927 13
WL mbEcom, i - miks@mbs.comar



T IMIB'DEN HABERLER | Spirit of the Marble

‘IMIB Kart’ avantajlan artiyor lagie of the MMatble

stanbul Maden Ihracatcilan Birligi (iMiB)’in

Oyeleri icin uygulamaya basladidi IMIB

Kart” avantajlan sGriyor. Gectigimiz ay da

Uye isyerlerine yenileri eklendi ve kart
sahipleri yeni indirimlerden yararlanmaya
baslad. IMIB kart Uyelerine indirim saglayan
yeni firmalar sunlar:

- Is-mail Dagitim (istanbul)

- Parexexpress Motorkurye (istanbul)

- The Pera Hotel (Taksim-istanbul)

- llhan Tan Tesisleri (Serdivan-Adapazarn)

The Pera Hotel -Tunatan Serdivan Tesisleri (Serdivan-Adapazarn)

IMIB Kart Uyelerine indirim ve avantajlar
saglayan Uye firmalann bilgilerine
www.turkishminerals.org internet

F.@iﬁ‘:%xpress sitesindeki IMIB Kart bolumUnden de

ulasabilirsiniz.

Is-mail” “Dagitim”

. ilhan Tan Tesisleri (Serdivan-Adapazar)
sektor
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unya mermercileri
erona’da

Bilent Tathcan

Unya’'nin en bUyUk mermer fuar
olarak kabul edilen Marmomacc
Uluslararasi Tas, Dizayn ve Tek-
nolojileri Fuarn Italya’nin Verona
kentinde 30 EylUI-3 Ekim 2009 tarihleri arasin-
da yapilldi. Fuar 11 holde toplam 77 bin 344
metrekarelik alanda gerceklestirildi. DUnya-
nin 54 Glkesinden bin 530 firmanin katilimiyla
gerceklestirilen fuar 44'0ncU yilini kutladi.
Fuara katilan bin 530 firmanin 807'si Italyan
firmalardan, 723’0 ise italya disindan katilan
firmalardan olustu. Katiimci Ulkeler arasinda
Arjantin, Belcika, Brezilya, Cin, Misir, Fransa,
UrdUn, Hindistan, Iran, Pakistan, Portekiz, Is-
panya, Tayvan ve TUrkiye vardi. TUrkiye'den
80'in UstUnde firma fuarda stant agti.
Bu sene 53 binden fazla kisinin ziyaret ettigi
fuarda, ziyaretci katiiminin, gecmis vyillarla
karsilastinidiginda daha az oldugu gbézlem-
lense de, katiimci firmalar ziyaretgi kalite-
sinden genelde memnun olduklanni ifade
ettiler. Stantlan ziyaret eden kisilerin cogun-

sektor

*InafCir

lugunun dogaltaslarla profesyonel olarak
ilgilenenlerden olustugu goéruldu. Fuar ydne-
fimi de, bu seneki fuarda profesyonel ziyo-
retcilerin dnceki yillara oranla yuzde 10'luk
bir artis gdsterdigini belirtti.

44'0ncU Marmomacc Fuar’nda, dinya
genelindeki ekonomik krizden en c¢ok etki-
lenen sektdrlerden biri olan doJaltas sekto-
rindn yavas yavas foparlanmaya basladidi
da goérldi.

arabfm gran {
rm mmm !
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Fuardan Yorumlar

Zafer CEYLAN

(Verona Granit)

Gelisen ve her gecen gin kabuk degis-
tiren dUnya maalesef ge¢gmisinden de
bir o kadar hizla uzaklasiyor.

BUtUN imalat ve Uretimler ticari amacla-
rnn disina ¢ikmakta zorlaniyor. Belki ge-
rekli karsiidr ya da tesviki bulamadigin-
dan ustalik gerektiren el sanatlar, nakig
gibi tasa renk ve ruh veren calismalar
her gecen gun yok oluyor.

italya Verona'daki bu fuarda sanki bu
sikismishiga bir 1sik vardi. Teknolojinin son
harikasi robotlarn oyma, nakis, rolyef
gibi islerde kullanimaya baslanmasi
belki sayilar yok denecek kadar az olan

bu 1t0r calismalara ginimuoz teknolojisi-
nin de destegiyle tekrar bir ivme kazan-
dinlacak gibi gézukmesi sevindirici idi.
lleriki tarinlerde bu teknolojinin sektére
daha ekonomik ve daha fazla adap-
tasyonuyla beraber umuyorum ki bu tir
calismalar yeniden hayat bulacaktir.
BUtUNn dUnya dogaltas tarihi de yeniden
paranin disinda ruh bulacak diye Umit
ediyorum.

Yasin YILDIZ

(Adalya Marble - lhracat Departimani)
italya'nin Verona kentinde dizenlenen Mar-
momacc Fuari, dnceki yllara gére daha az
katiimcinin bulustugu bir ortamda gegmis
olsa da, mevcut kriz ortaminin asilacagina
dair Umit verici gelismeler de yasadik. Birgok
Ulke kriz y0zUnden durgun bir yil gecirmis olsa
da 6nUmuizdeki aylarda tekrardan hare-
ket saglanacagini disindirdi bize. Bunun
yani sira gelismekte olan Ulkeler ileriki gunler
icin yeni pazarlar acilacaginin isigini verdi.
Fuarda emek veren tUm meslektaslarimizin
6nUmuUzdeki gunlerde ¢cok buyUk basarlara
imza atmalarnni temenni ediyor, bir baska
fuarda dostlarla bulusmayr umut ediyoruz.

sektor

¥ nattira

Ali COBAN
(liksernit - Genel Mudur)

ilksernit olarak bu sene Marmomacc Fuan’na
ikinci katilimimiz. Fuar, firmamiz icin oldukca
verimli gecti. Bunda en bUyUk sebep, gecti-
gimiz yildan beri gerek Grin gamimizda yap-
mis oldugumuz yenilikler, gerekse gectigimiz
yildan firmamizin hatirda kalmis olmasiydi.
Bu yil fuarda pek ¢cok yeniligimiz vardi: yeni
Ur0n koleksiyonumuz, kendimize has dizayn
ve motiflerle MOSAICOSOLO, yeni web say-
famiz, yeni katalogumuz ve elbette ki yeni
ocagmiz TROY traverten serisi. Tasin orijinal

dokusunu ortaya cikaran diz kesim de, Troy
travertene olan ilgiyi arttird.

TUm bunlarin bir araya gelmesiyle dinyanin
farkl yerlerinden gelen farkl tarzlara cevap
verebilir hale geldik. Eskiden sadece top-
tanci ve yapi marketlere cevap verebilirken
bugUn 06zel projelere de hizmet verebiliyo-
ruz. Yeni ocak yatinmimiz Troy traverten ile
UrUn yelpazemize yeni seriler katarak hedef
kitlemizi arttirmay1 ve ekonomik krizden bU-
yUyerek cikmayi hedefliyoruz, 2010 ve 2011
yillarni ¢ok pozitif fahmin ediyoruz; bize
gobre kriz dibe vurdu. 2010 yilindan itibaren
hedefimiz bUyUme olacaktir.

Uretimimizi yurtici ve yurtdisinda satmakta
sikinfimiz yok; ancak tUketici (muUsteri) fiyat
odakli alim yapmaktadir. Bu da karliligimizi
geri gcekerek bizleri fiyat bakimindan 2-3 yil
geriye gdtUirmektedir. Biz zaten kriz ortamin-
da kar gitmUyoruz. Biz bu dénemi “topragdi
nadasa biraktigmiz” veya “agaci budadi-
gmiz" déneme benzetiyoruz, Biz bu yil bu-
daniyoruz; budanan agdag¢ daha gur cikar,
nadasa birakilan topragin karsiigini birkagc
yil misli ile alirsiniz.

sektor
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MUslim KAPLAN

(Stoneks - Firma Sahibi)

Bu yil fuara bireysel olarak katildik. Bizim a¢imizdan ol-
dukga iyi gecti. Kendi tasimiz olan Toros siyahin yanin-
da diger ocaklardan blok olarak satin aldigimiz taslarn
(Luna bej, Vanilla bej, Noche traverten, klasik traverten)
sergiledik. Ozellikle Luna bej tasimiza ilgi oldukca bUyUk-
0. Genel olarak fuardan memnunuz.

Emre ATAC

(Arma Mermer)

Milli katiimin daha fazla Turk motifleriyle desteklenmesi-
ne ek olarak Verona'da yapilabilecek baz klturel tani-
tim faaliyetleriyle, TUrk imajinin dogru aktarimasinin fuar
TUrk katiimcilan agisindan daha basaril klacagini di-
sunUyorum. Global krize ragmen katiimin hayli yOksek
oldugu bu fuardan, elimizdeki kaynaklan dogru kullanao-
rak daha fazla pay alacagimiza inaniyorum.
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Duygu ERDOGAN KARATAS

(ADK Mermer - Firma Sahibi)

Isparta Egridir'de Mayis ayinda acmis oldugumuz ocaktan
clkardigimiz Precious bej mermer isimli UronUmuozi ik kez
sergiledigimiz bu fuar, bizim icin son derece yogun ve olum-
lu gbrusmelerle tamamlandi. Bes aydir Gretimini ve safisini
yaplyor olmamiza ragmen, tasimizin bdylesine bUyUk bir fu-
arda gorUcuye cikiyor olmasi bizleri fuar éncesi oldukca he-
yecanlandirdi ancak fuarn ilk gininden itibaren fark edil-
mesi ve oldukca fazla ilgi gérmesi bizleri memnun ederken,
yatinmlanmizin ve emeklerimizin hak ettigi degere ulastigini
hissettik.

Kriz sebebiyle 2008 yilina gére daha sakin bir fuar olmasina
ragmen, durum bizim icin biraz farkliydi. Yeni GrUnler boyle-
sine bUyUk ihtisas fuarlarinda ¢cok cabuk fark ediliyor ve yeni
pazarlar hakkinda imalatciya gercekten yol gdsteriyor.
Verona fuarn sonrasi bu dénemde mevcut ve yeni siparis-
leri karsilamak icin Uretim anlaminda daha fazla caba sarf
ediyor, satis anlaminda ise halen calismakta olan Mut tro-
verten ocagimiz ve yeni Precious bej ocagimizin Urinlerinin
yeniden sergilenecegdi 6'nci Natural Stone Istanbul Fuariicin
hazrliklarimizi tamamlamak icin calisiyoruz.

Sener BAYYURT
(Bayyurt Mermer - Genel Mudur)

Verona 2009'da i¢ ve dis koleksiyonlarmizla Urin saticisi
olmaktan c¢ok, belirli bir konsepti mUsterilerimize sunmaya
calistk. Pazarda talep inovasyonu ile farkllasarak, halen
dogaltas almayan musterileri hedef kitlemiz olarak belirle-
dik.

Her yil Verona fuarina yeni, farkli ve butik Grinler ile katila-
rak hem dikkat ¢ekiyoruz, hem de konsantre oldugumuz
Avrupa pazarinda etkinligimizi arttinyoruz. Farkl tasanm ve
yaklasimlar ile dogaltas sektdrine yeni bir bakis getirerek
yeni muUsteriler ile tanisma olanagdi yaratiyoruz.
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Seneye Marmomacc Fuari
ulusal katilm organizasyonu IMIB’'de
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Bu yilki Marmomacc Fuarl yeni bir anlasma-
ya da sahne oldu. Verona fuar idaresinin
basvurusu ile baslayan ve bir stredir goris-
meleri sUrdUrUlen “Marmomacc Fuar TUrki-
ye ulusal katilim organizasyonu” anlasmasi
IMIB y&neticileri ve Verona fuar yefkilileriyle
varilan anlasma sonucunda mutlu sonla
noktalandi.

Toplantiya IMIB ydnetimi adina Yénetim
Kurulu Baskani Ali Kahyaoglu, Baskan Yar-

dimcisi Hasan HUsnU Ayvacl, Yénetim Kurulu
Oyeleri Beyazit Ozgan, Ali Kadir Ertan, Cos-
kun Bozanl, IMMIB Genel Sekreter Yardim-
cisi Mehmet Yalcin katilirken, Verona Fuar
ydnetimi adina Massimiliano Tranfo, Mauro
Albano, Janina Mathiasz katildilar.

Varilan anlasmaya gére 2010 yili ve sonraki
yillardaki Verona Marmomacc Fuarn’ndaki
TUrkiye ulusal katiiminin organizasyonu artik
istanbul Maden Thracatcilan Birligi tarafin-
dan gerceklestirilecek.

Fuar yefkilileri IMIB ile birlikte Marmomacc
Fuarn'nin daha da giclenecedini ifade et-
tiler. IMIB Y®netim Kurulu Baskani Ali Kahya-
oglu, bu anlasmanin Tirk mermer sektérl
icin dnemli bir asama oldugunu, bu firsat iyi
degerlendirip, TUrkiye'nin tanifimive mermer
sektdér adina iyi isler yapacaklarini séyledi.
Kahyaogdlu ayrica, duzenleyecekleri tanitim
faaliyetleri ve organizasyonlarla &nimUizde-
ki yildan itibaren TUrk mermer sektdrGnin
Verona'daki fuarda ve dolayisiyla dunya
mermer sektdérinde etkisini daha fazla his-
settirecegini ve damgasini vuracagini ifade
etti.

NATSU MAKINA
INSAAT-INSAAT MALZ.SAN. VE TIC. LTD. STI.

TEL: 0222 340 02 18 - FAX: 0 222 340 21 18
VAKUMNMLA TASIMA SISTEMLERI E-mail: natsu@natsu.com.tr Web: www.natsu.com.tr

Otomatik Strip
Yukleme ve Bosaltma Makinasi

"!-

Yarma Cikisi Cift Mermer
Ayirma ve Gevirme

e,

Otomatik Plaka

) _ -Verimli,
Yukla Bosaltma Makinasi

-Hizl,
-Ekonomik,
-Gavenl,
-Zayiatsiz
Uretim igin;
VAKUMLA TASIYIN

Blok Kesme lgin
Otomatik Bosaltma Makinasi

Vakumer 250 Este’ den Tas Alma




IIERLY:] MARMOMACC ULUSLARARASI TAS, DiZAYN VE TEKNOLOJILERI FUARI

24n

sektor

atUra

Epr gl Lo

" Sl
= ol

e Pt i
ﬂ%" bl Wa -. r.ﬁ.'ll . i,_l_i "r..

Verona, italya'nin kuzeyinde Veneto bél-
gesinde yaklasik 280 bin nUfuslu bir sehir.
Bu sehrin en bUyUk &zelligi bir fuar merkezi
olmasi. Sehirde bulunan fuar alaninda yil
boyunca bir cok farkll fuar organizasyonu
gerceklestiriliyor. Bunlardan bir tanesi de
dUnyanin en bUyUk mermer fuar olarak ka-
bul edilen Marmomacc Fuari.

Ayrica Verona sehri kuzey-dogu italya'nin en
6nemli turizm merkezlerinden biri. Verona'da

VERONA

bulunan tarihi binalann degerleri ve énem-
leri dolayisiyla Verona sehri UNESCO DUnya
Miraslar listesine dahil edilmis. Verona'da
klasik Roma déneminden kalmis birgok anit
eser bulunuyor. Sehrin en dnemli tarihi yapisi
Arena adi verilen antik tiyatro. MO 30'da ta-
mamlanmig olan bu yapi Roma’da bulunan
Collesium ve Antik Kapua sehrinde bulu-
nanlardan sonra Ulkenin 3'UncU bUyUk amfi
fiyatrosu. Arena, ginUmuizde de konser ve
toplantilar icin kullaniliyor.

Verona'nin havadan c¢ekilmis fotograflan
sehrin Antik Romal sehir planlama kurallari-
na uyarak birbirine dikey olarak kesisen so-
kaklardan olustugunu agikca sergiliyor. Ya-
pilan arkeolojik arastirmalar bu yollar altinda
Romali yollarnin bazalt tash kaplamalarinin
degismeden bulundugunu sergiliyor.
Verona'da ¢cokgaziyaret edilenilging yerler-
den bir tanesi de JUlyet Evi. Shakespeare’in
Romeo ve JUlyet eserini yazarken ilham al-
digina inanilan balkon bu evde bulunuyor.

Verona sokaklari ve Turkiye gercegi

Verona sokaklar

Bagdat Caddesi

E |

Verona'nin dikkat cekici 6zelliklerinden bir
tanesi de sokaklan. Sokaklar italya’da ¢i-
kan taslarla kapli. Rasa Verona , Rosa Perli-
no, Bianco Perlino gibi kendi bélge taslarni
sokaklarda farkl 6lgU ve yuUzey islemleriyle
gérebiliyorsunuz. Italyanlar hem kendi tas-
larini sokaklarda kullanarak ekonomilerine
ve mermercilerine katkida bulunurken, ayni
zamanda sehirlerine bir dzellik katmislar. ital-
yanlarin bu yaklasimlar, neden marka Ure-
tebildiklerini daha iyi anlamamizi saglyor.
Bu taslann gUzelligini seyrederken, bir yan-
dan da Istanbul’un sokaklanni disinmeden
yapamadik. istanbul’da yollanmiz hep Cin
graniti ile kapli. Ankara ve izmir gibi sehirleri-
mizde de durum farkll degdil. Hepsinde ithal
taslar kullanilyor.

TUrkiye mermer zengini bir Ulke. DUnya mer-
mer rezervinin yaklasik 3'te 1'i Turkiye'de
bulunuyor. Durum bodyle iken nasil olup da,
yerli taslarmizi en azindan kamu alanlarinda
degerlendiremiyoruz? Neden kamu binalo-

rnnda, belediyelerin yaptidi yollarda hep Cin
granitleri boy gdsteriyor?2

Kamu alanlannda yerli taglarimizi degerlen-
dirsek, Italyanlann Verona’da yaphdr gibi
kendi tasimiz donyaya tanitmis, onlarn gu-
zelliklerini sergilemis oluruz. Ayni zamanda
kendi kaynaklarnmizi dederlendirdigimiz icin
yurtdisina para édememis oluruz.

Eger kamu alanlarnda yerli tas kullanma
zorunlulugu getirilirse, bu yonde 6nemli bir
istihdam saglanacadr ortadadir. Ulkemiz-
deki fabrikalarn bir kismi bu ydnde Uretim
yapacagi igin, dogaltaslarnmiz icin yeni bir
kullanim alani ortaya c¢ikacak ve hatta bu
ydnde yurtdisina yapilacak bir ihracat kale-
mi de olusacaktir.

TUrk mermerini italyan mermeri gibi bir mar-
ka yapmak, yeni is imkanlan yaratmak ve
gereksiz yere yurtdisina giden paralarin 6nuo-
ne gecebilmek icin gbrev, Ankara’daki yo-
neticilerimize dUsUyor. Bu konuda ¢alismalar
yapmalarini onlardan bekliyoruz.
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LAY R EXPO FUARCILIK

atural Stone 6. Uluslararas:
ermer, Dogaltas Uriinleri ve
eknolojileri Fuan yaklasirken...

Dinyanin ikinci bilyik mermer, dogaltas iriinleri ve teknolojileri fuan olan Natural Stone
2009'a sayih ginler kaldi. 5-8 Kasim 2009 tarihleri arasinda CNR Expo’da diizenlenecek
olan fuar icin belirlenen hedefler arasinda ilki, 80 bin metrekare alanda 600 katilimci ve
27.500 uzman ziyaretgi getirmek. Bu fuar ile Tirk mermer sektorinin 2010 yilinda 2,5
milyar dolar ihracat hedefine ulasmasi icin gerekli ticari platformun olusturulmasi
bekleniyor. Fuara giderek yaklastigimiz bu giinlerde, CNR Expo Fuarcilik Satis ve
Pazarlama Direktori Tolga Giirol ile Tirkiye'deki fuarcihgin gelisimi ve dogaltas

sektor
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fuarlarnimin faydalan hakkinda bir séylesi yaptik.

Nilgin Gergek

Urkiye’de fuarciigin tarihi gelisimi

hakkinda bilgi alabilir miyiz?

1923 izmir ikfisat Kongresi'ne ka-

dar uzanan fuarcilik tarihine sahip
TUrkiye'de kongre kararlarn dogrultusunda
sonraki ylllarda gergeklestirilen ilkk organizas-
yon Uluslararasi izmir Fuan’dir. Ancak Ulkemiz
bu alanda 6zellikle 1980'li yillardan itibaren
gelisme gdstermeye baslamis. 1985 yilinda
hizmet vermeye baslayan CNR Holding'in
kulvara girmesiyle birlikte TUrkiye'de fuarcilik
hizianma strecine girmistir.
TUrkiye'de fuar endUstrisinin kurumsal kimligi-
ni kazanmasi son 25 yillik bir strecte gercek-
lesmistir. Ulkemizde her yil 450’ den fazla fuar
gerceklestirimektedir. 3 bine yakin tedarikci,
yllda ortalama 100 bin katilimci ve 50 milyon
ziyaretgi ile TUrk fuarcilik sektérl hendz yeni
bir sektér olmasina ragmen, dunyada ilk 20
Ulke arasina girmeyi basarmis durumdadir.

A naturals:

CNR Expo Ulkemizin 6nemli fuar merkezle-
rinden biri. Kuruldugu yildan bu yana CNR
Expo’nun fuarcilik alanindaki faaliyetleri ile
ilgili bilgi verebilir misiniz?

Baslangicta butik fuar olarak nitelendirilebi-
lecek organizasyonlar gerceklestiren CNR
Holding, 2000’li yillarda profesyonel kimligi,
fuarcilikta izledigi yol haritasi ve vizyonu ile
uluslararasi alanda taninan guc¢lu bir kurulus
olarak yerini almistir. Bir marka olarak CNR
Holding ¢atisi altindaki kuruluslar tarafindan
sanayi, denizcilik, turizm, 10ks t0ketim, gida,
mermer ve dogaltas, hazir giyim ve moda,
otomotiv, tekstil ve ev tekstili ile makine gibi
alanlarda fuarlar dizenlenmektedir. Autos-
how, Evteks, Natural Stone, Avrasya Boat
Show, TATEF, Uluslararasi istanbul Moda Fua-
r, Milyoner Fuari, i-deco, ve Hostech by Tusid
gibi sektéronun énemli fuarlanni icra eden
CNR Expo Fuarcilik, istanbul Fuarcilik ve Sine

\_J.I' ] "'M{

~"5. ULUSLARARASI MERMER, DOGALTAS ORONLERI VE TEKNOLOJILERI FUARI

5* INTERNATIONAL MARBLE, NATURAL STONE PRODUCTS AND TECHNOLOGIES EXHIBITION

13 - 16 KASIM /| NOVEMBER 2008

5. Uluslararasi Mermer, Dogaltas Urinleri ve Teknolojileri Fuan Natural Stone’a Hindistan, Cin, italya,
Israil, Brezilya, Kore ve Iran’dan 45 firma katildi. Firmalar agirliki olarak dogaltas ve isleme makineleri
Urtnleriyle yer aldi. Ge¢tigimiz sene 519 katiimci firmanin yer aldigi fuara bu sene 600 katilimci firma

bekleniyor.

Fuarcillk; CNR Expo Fuar Merkezi'nde mil-
yonlarca ziyaretgi ve binlerce katilimcisiyla
ekonomiye katki saglamaktadir.

CNR Holding mevcut salonlarina ek olarak
¢ok yakin bir zamanda hizmete sokacagdi
50 bin metrekare bUyUkligUindeki fuar alani
insaatiyla, TUrkiye'nin en bUyUk fuar merke-
zine sahip kurulustur. Bunun yaninda bUyU-
meyi ve Ulke ekonomisine daha ¢ok katki
saglamayl hedefleyen kurumsal kimligi ile
de 6ncuU bir yapiya sahip oldugunu ortaya
koymaktadir.

Turkiye genelinde fuarlara olan ilgi diizeyi
nedir? Yurtdisi fuarlan ile kiyaslandiginda
Turkiye'de fuarciigin gelisimi i¢in neler ya-
pilmasi gerektigini disiniyorsunuz?

TUrkiye yakin bir zamanda fuar UssU olmaya
aday. Fuarcilik sektéri batidan doguya dog-
ru kayma egiliminde. Bu sUrecte TUrkiye'nin
konumu daha da énemli bir hale geliyor.
Cin, Rusya ve BAE sektérin gelismekte ol-
dugu Ulkeler arasinda yer aliyor. TUrkiye bu
ara noktada bir képrU niteligindedir. Dolayi-
sl ile sektdrel gelismelere paralel olarak fuar
organizasyonlar dizenlenmeli, fuar alanlar
artinimaldir. Gaziantep, Diyarbakir, Adana,
Konya, izmir, Ankara ve Bursa gibiillerde son
yillarda bu alanda bUyUk caba gosterildigi-
ni belirtmek isterim.

Ekonominin hemen her alaninda oldugu
gibi fuarcilikta da istikrar sart. Daha iyi bir

fuarcilik, dinya standartlannin yakalanma-
sl, AR-GE calismalarina agirlik verilmesi, yurt
disindaki fuarlarin takibi ve sonuc odakl bir
gelisim acisindan rekabet géz ardi edilime-
meli bence.

BUyUmek, mevcut potansiyelini artrmak ve
yeni pazarlar bulmak arayisinda olan firma-
lann yalnizca yurt ici fuarlarna degil, yurtdisi
fuarlanna da katilmasi gerektigini disunUyo-
rum. Global ekonomiye bakildiginda pazar
ve muUsteri arayislannin artarak sirdigu gé-
rGimektedir. Dolayisi ile firmalarin, rakiplerini
daha yakindan tanima, sicak temas kurma,
gerektiginde is birligine gitme gibi avantaj-
lan ve firsatlarn kullanmalar acisindan fuar
organizasyonlarina katilimalannda  bUyUk
yarar var. Fuarlarn, Uretim ve hizmeti en bu-
yUk alici ve satici gruplarla bulusturdugunu
unutmamak gerekir.

Bildiginiz gibi Tirkiye dinyanin en énemli
dogaltas kaynaklanna sahip Ulkelerinden
biri. Ulke genelinde diizenlenen dogaltas
fuarlan sizce bu zenginligimizin tanithmi igin
yeterli mi? Daha neler yapilabilir?

TUrkiye, dUnya dogaltas rezervleri agisindan
oldukca zengin bir Ulke. Sektdr gelisimine
baktigimizda 6zellikle mermer ihracatinda
son 25 yilda 625 kat artig var. Bunun yani sira
Uretimi artan UGlkeler arasinda Brezilya ve
Cin ile birlikte TUrkiye ilk U¢ icerisinde. Ayrica
dUnyanin en énemli yapilarinda Tirk dogal-

Gectigimiz sene 13-16 Kasim tarih-
leri arasinda gerceklestirilien Natu-
ral Stone Fuar’nin acilisinda Devlet
Bakani Kdrsad Tdzmen, sektére birlik
olun mesaiji vermis, “rekabeti kendi
aranizda dedil, dinya ile yapin” de-
misti.
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tas ve mermerini gérmek mimkuon.
Ulkemizde dogaltas ve mermer alaninda
istanbul (Natural Stone Fuan) ve izmir'de
olmak Uzere iki fuar organizasyonu dizenle-
niyor. Yurtdisindan bu iki fuar icin gelen ¢ok
sayida alim grubu var. DUnya Tdrk mermer
ve dogaltasini yakindan taniyor ve tani-
makta. Amerika'da ve ltalya’da dizenle-
nen fuarlara Turkiye'den daha ¢ok firmanin
katilmasi tanitimda daha etkin rol oynaya-
caktr.

CNR biinyesinde dogaltas sektoéri ile ilgi-
li Natural Stone (Uluslararasi Mermer, Do-
galtas Urinleri ve Teknolojileri Fuan) fuan
dizenleniyor. Bu fuara olan katiim ve ilgi
hakkinda bilgi alabilir miyiz? Bu konuda
ozellikle yillar icinde gelisimi vurgulayacak

sekilde istatistiki ve rakamsal bilgiler vere-
bilir misiniz?

Natural Stone 6. Uluslararasi Mermer, Do-
galtas Urdnleri ve Teknolojileri Fuar 80 bin
metrekare alanda 600’e yakin firmanin ka-
tilimiyla gerceklestirilecek. Organizasyonda
TUrkiye'nin dort bir yanindaki tas ocaklarin-
dan getirilen 400 ¢esit Urln sergilenecek.
istanbul Maden ve Metal ihracatci Birlikleri
(IMMIB), istanbul Mermerciler Dermegi (IMD)
ve italyan Confindustria Marmomacchine
fuann destekgileri. Aynca KOSGEB de fuar
katilimcilarina metrekare olceginde destek
veriyor.

Bu yiIl Natural Stone'a 27 bin 500 dolayin-
da ziyaretci bekliyoruz. Yabanci ziyaretgi
beklentimiz 2 bin 500 civarnnda. Bu rakam
gecen yil 2 bin 073 idi. Bu yil yerli ziyaretci-
de de artis bekliyoruz. Gectigimiz yil 23 bin
civannda olan vyerli ziyaretginin bu yil 25
bin dolayinda olacagdini tahmin ediyorum.
2008'de 519 firma katiimcei olarak yer almigti
fuarda, bu sene ise 600 civarnnda katiimci
firma bekliyoruz.

Dogaltas zenginligimizin tanthmi ve yurtdi-
sina ticari agihmi agisindan bu seneki fuara
yabanci heyetlerin katiimi konusunda bek-
lentileriniz nelerdir?

Alim heyeti Ulkeleri Azerbaycan, Cin, BAE,
Singapur, Fransa, Hindistan, israil, Kazakis-
tan, Libya, Rusya, Umman ve Urdin. Yine
s6z0ONU ettigimiz bu Ulkeler ile ABD, Finlan-
diya, Iran, Suriye, Bulgaristan, Misir, Cezayir,
Fas, Ozbekistan, Ukrayna, Almanya, italya,
GUney Afrika ve Isvec de fuarin ziyaretci 0I-
kelerinden olacak.

DiUnyanin en 6nemli yapilarini sUsleyen yerli mermerin tUm c¢esitlerinin sergilendigi Natural Stone 2008 Fuan 25 bin 462 metrekare alanda yapil-

di. Cin ve Hindistan gibi biyUk Ureticilerin yeni pazar olanaklari icin Istanbul’da bulustuklan organizasyonda, Tirkiye'nin cesitli bélgelerindeki
tas ocaklanndan getirilen yaklasik 400 ¢esit Grdn vitrine ¢ikti. 2009’'da ise fuar 27 bin 500 metrekarelik alanda dizenlenecek.
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IR TELGIY DOGALTAS iSIMLENDIRME KRITERLERI

TS-EN-12440/2008

“Dogaltaslar Isimlendirme
Kriterleri” standardinin
yararlan ve gerekleri

o Jura Marmor
o Baltic Brown
o Thasos Saliara White

Avrupa Birligi'nin Dogaltaglar Ayna Komitesi tarafindan, iiye ilkelerin ayna komitelerinin katihmiyla olusturulan
TS-EN-12440/2008 “Dogaltaslar isimlendirme Kriterleri” standardi ilk kez Nisan 2004te yayimlanarak yiriirlige girmis ve
2008'de tekrar giincellenmistir. Bu standardin amac; iiye ilkelerde halen “ticari olarak siklikla alinip satilan”
dogaltaslarn pazarda dolasimlaninda kullanilacak “ticari isimlerin” nasil konulacagini ve bu isimlendirmelerde nelerin
dikkate alinmasi gerektigini tanimlamakhr. Standartta, ticari isimlendirmelerde genellikle dogaltasin ¢ikanldig bolgenin
ismi, tipik rengi ve petrolojik tanimi esas alinmaktadir.

Dog. Dr. i. Sedat BUYUKSAGIS
Tirkiye Dogaltaslar Ayna Komitesi Baskani

icari isimlendirmeler aslinda o dogal-

tasin bir “markasi” olmaktadir. ligili do-

galtas hem Ulkelerin hem de dinya

dogaltas pazarlarinda bu marka ile
aranilip bulunmakta; belirlenen isim &zellikle
belirli bir “spesifik materyali” tanimlamakta-
dir. Alicilar belirli markalar israrla aramakta,
bu ise digerlerine oranla belirli bir fiyat ve
pazar avantajl saglamaktadir. Ayrnica mar-
ka alicilannin yaniltiimalarn da bu yolla én-
lenmektedir. Diger taraftan Urefticiler ficari
isimlendirmeleri yogun ugraslarla marka
haline getirerek, pazarda taninma ve aran-
mada UstinlUk elde etmektedirler. Bu mar-
kalarin mutlak suretle resmi olarak ulusal ve
uluslararasi tescili, benzer veya kismi benzer
taslann haksiz rekabetine karsi koruma sag-

lamaktadir. Gerek Ulkemizde gerekse din-
ya dogaltas pazarlannda, birbirine kismen
veya olduk¢a benzer taslann ayni-benzer
ficari isimlerle sunulmasi, asil markanin sahi-
bi olan Ureticilerin aleyhine haksiz rekabet
olusturmaktadir. Bazi dogaltas Ureticileri ta-
rafindan 6zellikle cins, renk, desen, kalite yo-
nunden kismi benzerliklerden yararlanilarak
haksiz olarak pazar payi elde edilmeye ca-
lisiimakta, fiyat disurdlerek asil tasin piyasa-
sina bUyUk darbe vurulmaktadir. Haksiz re-
kabeti dnlemenin en énemli yolu, mutlaka
firmalann c¢ikartmis olduklan dogaltaslarn
ficari isimlerinin ulusal ve uluslararasi marka
tescilini saglamalandir.

Burada dikkate alinmasi gereken bir diger
konu ise bazi dogaltas Ureticilerimizin yeni
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cikartmis olduklarn taslarina ticari isim verir-
lerken, halen dUnya dogaltas piyasasinda
oldukca populer olan ve siklikla yUksek be-
dellerle alinip satilan baska Ulkelere ait ticari
markalan veya cagrisim yapacak benzeri
ticari isimleri tercih etmeleridir. Eloette Turk
dogaltaslannin dinyadaki emsalleri ile ayni
degderde pazar bulabilmeleri ve yeni pa-
zarlar edinmesi Ulkemizin  menfaatinedir.
Ancak, bir ticari markaya ait isimlendirme-
nin kullaniimasi durumunda, eger bu isim
resmi olarak da tescillenmis bir marka ise
hukuksal sorunlara neden olmakta ve cezai
yaptinmiarla karsilasilabilinmektedir. TS-EN-
12440/2008 “Dogaltaslar isimlendirme Kriter-
leri” standardinin ekindeki listeye girmesini
istedigimiz Ulkemiz dogaltaslarnnin mutlaka
uluslararasi marka tescillerinin yapiimis ol-
masina, farkl ticari markalarla cakisan isim-
ler varsa bunlarnn revizyonunun saglandik-
tan sonra listeye dahil ediimesine dikkat
edilmesi zorunluluktur.

Bu baglamda TUrkiye Dogaltaslan Envante-
rinin, TS-EN-12440/2008 "Dogaltaslar isimlen-
dirme Kriterleri” standardi dikkate alinarak
yeniden olusturuimasi/gincellenmesi kagi-
nilmaz bir zorunluluktur. Bu yolla hem ulusal
taslarimizin diger Ulkelerin benzer taslan ile
girecedi haksiz rekabet dnlenebilecek hem
de ihracat olanaklanmiz gelistirilerek Glke
prestijimiz korunmus olacaktir.

isimlendirme yapilirken nelere
dikkat edilmelidir?

Dogaltaslarn ticari isimlendirmelerinin ya-
pllmasinin daha iyi anlasiimasi igin TS- EN-
12440/2008 “Dogaltaslar isimlendirme Kriter-
leri” standardinin detayli olarak incelenmesi
gerekmektedir. Asagida nasil bir isimlendir-
me yapilmasi gerektigi 6zetlenmistir:
Uluslararasi dogaltas piyasasi farkli tas cesit-
lerini tfanimlamak icin cok sayidaki tas isimle-
rini ortaya koymustur. Cogu geleneksel isim-
ler olup genellikle, tipik rengi/diger doJaltas
ozellikleri ile tasin cikarnldigi yeri yansitir. An-
cak, bu her zaman béyle olmayabilir. Bazen
dogaltaslar, kayacin dogru petrolojik ismiy-
le uyumlu/uyumsuz olarak kayacin jeolojik
siniflandirmasiyla (granit, mermer, kuvarsit
vb gibi) ilgili terimleri kapsayan isim c¢esitliligi
de gosterir. Bazen de, ayniisim farkli taslarin
isimlendiriimesinde kullaniimis veya benzer
cesitler de farkl adlarla isimlendirilmis ola-
bilir.

BUtUn bunlann 1siginda bir dogaltasa isim
verilirken;

eDogaltasin cikarildidi yere &zel ve belirli ka-
yag fipine uygun olarak piyasaya arz edile-
cegiisim olmasina,

eKayacin asll bundugu vyerle ilgili olmayan
cografiimler ve ticari isimlerin verimesinden
kacinimasina,

eisletmelerin veya ocadin yeri, virgille ay-
rimis ve olabildigince yeterli kesinlikle, kdy,
belde, kasaba, i, bdlge ve Ulke seklinde ve-
rimesine,

*Petfrografik incelemeyle tespit edilmis ka-
yacin bilimsel ismi olmasina,

*Tas cesidinin gérinen renk araligina,

e Jeolojik yasin mUmkUnse veriimesine dik-
kat edilmelidir. (Bkz. Tablo 1)

Baltic Brown | Jura Marmor | Thasos Saliara Travertino Rosa Crema Marfil Sierra
White Siena (Scabas) Puerta

Granit Kumtasi Dolomitik mer- Traverten Kirectasi mermer
mer

Kahverengi Gri, yesil Beyaz Pembemsi kirmizi | -

Yldmaa, Kranzegg, Panagia (Thas- Sierra di Rapo- Cehegin (Murcia)

Bayern sou) lano (Siena,
Toscana)
Finlandiya Almanya Yunanistan italya ispanya

Tablo 1. Ornek isimlendirmeler

Sonuc olarak, Ulkemiz dodaltaslannin TS-EN-12440 “Dogaltaslar isimlendirme Kriterleri” standardi
ekindeki listede yer almasi icin yukanda verilen bilgiler dogrultusunda bir envanter ¢calismasi
yapilmasi ivedi zorunluluktur. TUrkiye Dogaltaslar Ayna Komitesi'ne oldugu kadar, basta TUrkiye
Mermer Dogaltas ve Makineleri Ureticileri Birligi (TUMMER) olmak Uzere, istanbul Maden ihracat-
cilan Birligi (IMIB) ve Ege Ihracatcilar Birligi (EGIB)'ne de bu calismalarda Ureticileri bilgilendirme
ve harekete gecirme konusunda “ortak sorumluluk™ dUsmektedir. Zira bu yolla Ulkemiz doJal-
taslarinin “markasal degeri” artacak ve “resmi olarak™ Avrupa Birligi icindeki taninmishginin sag-
lanmasi ile mevcut inracat olanaklarmizin daha da gelistirilmesi saglanmis olacaktir.
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Avukat A. Ulvi Cagiran
Istanbul Barosu
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Yeni iscilerin sigorta
primlerinin devletce odenmesi

aklasik 1 yildr devam eden kuUre-
sel ekonomik krizin ardindan TUrkiye
ekonomisi yavas yavas toparlanma
sUrecine girmis bulunmaktadir. Son
ekonomik veriler bu hususu dogrulamaktadir.
Ancak krizin istihdam Uzerindeki etkisi uzun yil-
lar devam edecek gibi gézUkmektedir. KUre-
sel ekonomik krizden 6nce yillik ortalama yUz-
de 11 civarinda gergeklesen issizlik oraninin,
6nUmUzdeki U¢ yil boyunca yUzde 14 civarin-
da olacag tahmin ediimektedir.
KUresel ekonomik kriz nedeniyle yaklasik 1,5
milyon kisinin isini kaybettigi tahmin ediimekte,
bu arada her yil yaklasik olarak 800 bin kisinin
de ise yerlesemeyecedi dUsUnUlmektedir.
iste bu ve bu gibi ciddiistihdam problemlerinin
6nUne gecebilmek bakimindan yasa koyucu
tarafindan 18.8.2009 tarihli ve 27323 sayili Res-
mi Gazete'de yaymlanan 5921 sayili issizlik
Sigortasi Yasasi ile Sosyal Sigortalar ve Genel
Saglik Sigortasi Yasasi’'nda Degisiklik Yapiimao-
sina Dair Yasa'nin 2'nci maddesi ile 4447 sayili
issizlik Sigortasi Yasasi’na gecici 9’'uncu mad-
de eklenmistir.
S6z konusu yasal duzenlemeye paralel olarak
Sosyal Sigortalar Genel MUdUrligu, Prim Tah-
silat Dairesi Baskanligi'nca 11.09.2009 tarih ve
B.13,2.5GK.0.10.04.00/73-031-790 sayil genel-
ge ile uygulamaya yon verilmesi amaglanmig-
fir.
TUm bu dizenlemelerdeki temel saik eko-
nomik kriz nedeniyle ihracattaki azalma ve
ayrica i¢ tUketimin azalmasiyla sirketlerin is-
cilerini ¢clkarmaya baslamasidir. Bu sebeple
yasa koyucu, isverenler Uzerindeki yUkU bir
nebze olsun hafifletmek ve isten ¢ikarmalarnn
6nlne gecgebilmek bakimindan kisa ¢alisma
6denegdi formUIinU hayata gecgirmis ve bu
cercevede evvela sigorta primlerini bes puan
indirmistir. Bunu takip eden isabetli bir uygu-
lama ise 31.12.2009 tarihine kadar yeni ise gi-
renlerin sigorta primlerinin 6 ay boyunca lssizlik
Fonu’ndan karsilanmasi seklindeki tesviktir. Bu
arada bu tesvik hUkUmet karari ile bir yila ka-
dar uzatilabilecektir.

isverenlerin dizenlemeden yararlanabilmesi
icin;

1. Isverenlerin son Uc aydaki calisanlanna ek
olarak yeni kisileri ise almalari,

2. Bu yeni istihdamin 18.08.2009 ile 31.12.2009
tarihleri arasinda olmasi,

3. Isverenlerin yeni istihdam sagladiklarini be-
lirten bir dilekge ile bagdlh olduklan Sosyal GU-
venlik Kurumu moduorlUklerine miracaat et-
meleri,

4. Iscinin filen calisyor olmasi,

5. Iscinin emeklilik sifatini haiz olmamas,

6. Isverenin halen baska bir prim tesvikinden
faydalaniyor olmamasi,

7. Calisan sayisinin son U¢c ayda azalmamasi,
8. Daha énce kacak isci calistinimamis olma-
s,

9. Isyerinin kapanip, baska bir isim adi altinda
aciimamis olmasi,

10. Denetimlerde tesvik tatbikatinin istismar
edildigine dair bir tespitin yapilmamis olmasi
gibi sartlar gerekmektedir. Ayrica denetim-
lerde tesvik uygulamasini istismar ettigi tespit
edilenlere agir cezai yaptinmlar uygulanaca-
gini da belirtelim.

S&z konusu dUzenleme ile tesvikten haksiz yere
yararlananlarin 6nine gegcmek icin ¢esitli du-
zenlemeler yapilmistir. Buna goére faaliyette
bulunan isyerlerinin devredilmesi, birlesmesi
veya boélunmesi yeni ise baslama kabul edil-
meyecek ve bir isyerinin kapatilarak dedisik
bir isimle aciimasi veya calisan sigortalilarin
bUtUn olarak devredilmesi halinde tesvikten
faydalanmak imkénsiz hale gelecektir. Yine
ortaklik iliskisi bulunan sirketlerdeki istihdam
nakilleri de tesvik kapsami disinda sayillacaktir.
Yukanda da ifade edildigi Uzere sirketlerin is-
fihdam tesvikinden yaralanabilmesiicin kacak
isci calistrmamasi gerekmektedir. Bu arada
sartlan tasimalarina ragmen cesitli nedenlerle
yillik Geretli izin kullanan veya raporlu olanlar
kapsam disi olacak. Bu madde ile isverenlerin
yakinlarini ve tanidiklarini, calismadiklarn halde
sigortall gbstermesinin engellenmesi amacg-
lanmaktadir.

avukatulvi@gmail.com
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Laizhou holgesi

Laizhou, Cin Halk Cumhuriyeti’nin baskenti Pekin’e 550
kilometre uzakhktaki Shandong eyaleti icinde bulunan
yaklasik 800 bin niifuslu bir sehir. Bu sehrin dogaltas sektori
agisindan biyiik bir onemi bulunuyor.
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Gin'in Iscehisani: Laizhou bolgesi

Bilent Tatlican

in'de dogaltas sektérinin bu-
lundugu 3 bUyUk piyasa var:
Shuitou, Yunfu ve UcUncUsU La-
izhou. Bu U¢ piyasa icinde Laiz-
hou,=~®sadece Cin graniti calisan bir bdlge.
Bolgede tespit edilmis 3 milyar metrekUp
granit rezervi mevcut. Burada islenen taslar
i¢ piyasa tUketimi disinda yakinligr nedeniy-
le &zellikle Kore ve Japonya piyasasina gén-
deriliyor. Ayrica ABD ve Avrupa Ulkeleri de
bu bdlgeden granit satin aliyorlar. irili ufakl
yaklasik iki bin 800 adet fabrikanin bulundu-
gu bdlgede 20 senedir tas isleniyor.
Son yillara kadar iyi giden Laizhou piyasasin-
da isler gerek global kriz, gerekse Cin grani-
tine ilginin azalmasindan dolay yavaslama-
ya baslamis durumda. Bu da bélge mermer

Ureticilerini farkl arayislara itiyor. Bolge Ure-
ficileri alternatif UrGn olarak mermerin Uze-
rinde duruyorlar. Cin hUkUmeti de bu yone-
lisi destekliyor ve Ureticileri bu ydnde tesvik
ediyor.

Laizhou sehri 800 bin nUfuslu bir sehir. Sehirde
150 bin kisi tas fabrikalarinda calisiyor. Ulke
capinda bu bdlgenin granitini pazarlayan
10 binden fazla pazarlamaci eleman var.
Laizhou’da sadece ebatl dogaltas Uretiimi-
yor. Bu bdlge ayni zamanda granit el isciligi
yapilan bir bdlge. Bu &zelligiyle Turkiye'nin
Afyon Iscehisar ilcesini andinyor. KUcik tas
atélyeleri fabrikalar arasinda gdze carpiyor.
Cekirdekten yetisme Cinli ustalar geleneksel
Cin heykel sanatlanndan &rnekleri derme
¢atma imkénlarla Uretiyorlar.

Laizhou Uluslararasi Dogaltas Fuarn'nin ye-
dincisi bu sene 9-11 EylUl tarihleri arasinda
Laizhou Uluslararasi Fuar Merkezi'nde ger-
ceklesti. Cin icinden Shanghai, Pekin ve
Xiamen'den bircok firmanin katildigi fuara,
Cin disindan da bircok firma katild.

Laizhou Belediyesi tarafindan organize edi-
len fuara katilanlar cogunlukla granit firma-
lan olsa da, baz firmalarnn ézellikle Turk bej
mermerini Urdn yelpazelerine kattiklan gé-
roldu. Fuara katilan firmalar gegmis yillarda
hic TUrk mermeri islemediklerini belirtirken,
OnUmuzdeki yillarda bej mermer isleyen ve
fuara katilan firmalarnn artacagini ifade et-
filer.

Fuarnn acilisinda konusmalar yapan bdlge
yoneticileri dogaltasin bdlge icin dnemini
vurgularken, Laizhou Belediye Baskan Yar-
dimcisi Tian Chang Qing, Laizhou'yu Cin'de
mermerin baskenti yapmayi istediklerini ve
bunun icin calistiklarnni belirtti.

Tian Chang Qing
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Laizhou Fuarn’nin katiimcilarindan biri TOrkiye
bUyUkelciliginde ekonomik isler danismani
olarak gérev yapan Ozlem Nudral’ydi. Na-
tura Sektdr dergisi olarak, Nudrali'nin fuar ve
bdlge hakkindaki dUsuncelerini aldik:

Laizhou fuan ve bdlgesini dogaltas sekiori
agisinda degerlendirir misiniz?

Cin tek pazardan olusan bir yer degil. Kuzey
ve GuUney Cin iki ayn pazar olarak telakki
edilebilir. Laizhou da tas konusunda Kuzey
Cin'in merkezlerinden birisi. Hatta en dnemili
merkezi diyebiliriz. Kuzey Cin'in en yUksek tas
isleme kapasitesine sahip kenti. Dolayisiyla
bu fuar esas itibariyle Kuzey Cin'e ydnelik bir
fuar. Bizim genelde milli katilim yaptigimiz fu-
arlar GUney Cin'de yapilan fuarlardir.

Kuzey Cin dogaltas pazan asinda Giney
Cin'e gbre daha avantajli bir pazar. Giney
Cin, nispi olarak &zellikle endUstrilesmis dogu
kesimleri, kentlesme sUreclerini famamlamis
bdlgeler. Bu nedenle insaat sektérd dolayi-
slyla da dogaltas sektdrU acisindan géreceli
olarak doygun bir pazar. Bunaragmen Kuzey
ve Bati Cin hem insaat agisindan daha bakir
bir bélge hem de bu bdlgelere Cin hUkUme-
tinin ekonomik anlamda tesvikleri mevcut.

Bu bélgede Tirk dogaltasinin durumunu na-
sil degerlendiriyorsunuz?

Mermerde biz tedarikci durumundayiz. Za-
ten Cin'e dogaltas konusunda bir ihraco-
timiz var. Ozellikle bu yeni gelisen pazarlar-
da etkimiz ve paymiz arttinlabilir. Kapsamli
bir tanitimla piyasaya girilirse, katma degeri
daha yUksek isler de alinabilir.

sektor
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Ozlem Nudrali

Turk mermer Ureticilerine 6nerileriniz neler-
dir?

Bastan fiyat kirma yoluna gitmemeleri la-
zm. Ic piyasada yasanan rekabeti buraya
tasimamak gerekli diye distinbyorum. isbir-
ligi olanaklarina gidilebilir. Buradaki pazar
sadece i¢ piyasaya yonelik bir pazar degil.
Ayni zaman da Kore ve Japonya'ya da ol-
dukca fazla Oron buradan ihrag edilebiliyor.
Olayi bu yénuUyle de degerlendirmek gerek-
li. Bu nedenle islenmis tasin katma degerinin
bir sekilde paylasiimasini saglayici anlasma-
lar yapilabilir.

Kent icinde TUrk-Cin ortak yatinmi bir fabri-
kayi ziyaret ettim. Bundan mutlu oldum. Kat-
ma degerini yUkselterek Cin pazarnna girme
konusunda ¢cok makul bir secenek gibi gé-
zOkUyor. Bu tarz ¢ézOmler Ureterek dogal-
tasimizi daha iyi degerlendirmemiz gerekir
diye dUsunGyorum.

Junyue Zhang

Bolgede Tirk-Cin ortakl

firmalar mevcut

Bu bolgede faaliyet gdsteren TUrk-Cin or-
takl firmalardan bir tanesi de Cinstone isimli
firma. Firma sahiplerinden Junyue Zhang ile
de bdlge tas pazarn Uzerine bir sdylesi yaptik
ve su bilgileri aldik:

Siz aslinda bu boélgenin firmasi degilsiniz. Bu
bolgeye ne zaman geldiniz? Ve sizi buraya
ceken sebepler nelerdir?

ilk olarak 1 yil dnhce ekim ayinda buraya fuar
icin geldik. Gerek dogaltas sektdrU icinden,
gerekse yerel yoneticilerle cesitli gérUsmeler
yaptik. Piyasanin durumu ve ihtiyaglarini de-
gerlendirdik ve bu bdlgeye yatinm yapmao-
ya karar verdik.

Yatinm planlarini ve bir yil icinde geldiginiz
noktayi anlatir misiniz?

Yatinmlarmizi 3 farkll adimda  dUsindUk.
Birincisi bdlgedeki fabrikalara hitap ede-
cek ve TUrk mermerlerini pazarlayacak bir
mermer deposunu kurmak. Ikincisi bdlgeye
getirmeyi planladigimiz blok mermerler icin
bir isleme fabrikasi kurmak. Bunun yaninda
elimizde kalan malzemeleri degerlendirebi-
lecegdimiz bir Cinstone fabrikasi kurmak.
Nitekim bu 1 yil icinde mermer deposunu
kurduk ve mermer isleme fabrikasini ta-
mamladik. Su anda 100 bin metrekarelik bir
depo alanimiz var. Burada blok mermerleri
sergiliyoruz. Fabrikamizin kapall kismi ise 15

bin metrekareden olusuyor. Yapilacak yeni
yatinmlarla bu kapal alan 3 katina c¢ikarti-
lacak. Cinstone fabrikasini ise dnUmUzdeki
agustos ayinda agmayi planliyoruz. Su anda
TUrk ortagimizla birlikte TUrkiye'den aldigimiz
bloklan hem Cin piyasasinda pazarlyoruz,
hem de kendi fabrikamizda igliyoruz.

Bu bolgenin ozelligi sizce nedir? Neden La-
izhou, mermer sektori icin Gnemli?

Cin'de farkll piyasalar var fakat bunlarn
icinde mermer konusunda en bakir olan
bdlge Laizhou. Bélge fabrikalarnni gezerseniz
hepsinin granit isledigini gérirsunuz. Bolge
fabrikalarn yavas yavas mermere dénmek
istiyorlar. Bélge yerel ydneticilerinin planlari
da bu yénde. Laizhou'daki fabrikalarin mer-
mere ihtiyaci var ve bu ihtiya¢ her gecen
9Un artacak. Turkiye de dUnyanin en bUyUk
mermer Ureticisi Ulkesi. Biz arz ve talebi bir
araya getirmeyi planladik.

Bu konuda yerel yoneticilerimiz de etkin rol
aliyorlar. Tas fabrikalarnin 6nint acmak ve
onlara yeni ufuklar olusturmak icin planla-
malar yapiyorlar. Bu kapsamda bu yilki Laiz-
hou Fuan’na IMIB (istanbul Maden ihracat-
cllan Birligi) Baskani Ali Kahyaoglu da davet
edildi. Bu davet de bdlgenin Tirk mermeri-
ne bakisini acik bir sekilde gdsteriyor.

Tirkiye'ye yonelik yatrm planlanniz var
mi?

Planlarmiz icin sadece Cin'de yatirm yap-
mak yok. 2009-2010 sezonu icinde 3 adet
ocak acmak da istiyoruz. Bu fikir, planlama
asamasindan gecip uygulama asamasina
geldi. Yakinda mermer blok Urefimine de
baslayacagdiz.

Tirk mermer Ureticilerine tavsiyeleriniz ne-
lerdir?

Daha 6nce de soéyledigim gibi bircok mer-
mer pazari var Cin'de. Fakat bunlarnicinde
en bakir olani Laizhou. 5 yil icinde bdlgenin
¢cok degisecedini dusinUyorum. Devlet bu
bdlgeye ayn bir yatinm planliyor. 2 yil son-
ra bdlgenin 100 bin tonluk gemilere hizmet
verecek bir limani olacak. Halen insaat
sUrUyor. 2 milyon meftrekarelik alan dogal-
tas fuan ve dogaltas fabrikalarn icin ayrildi.
Mevcut fabrikalarin yaninda yeni yatinmiar
buraya akacak. TUrkiye'nin avantaji mer-
mer hammaddesine sahip olmasi. Sonucta
tOm bu fabrikalarda agdirlikli olarak Turk do-
galtaslarn islenecek. Bu nedenle eski pazar-
lann disinda yeni pazarlar arayan mermer
Ureticileri icin dnemli bir yer Laizhou. Biz bu
konuda Tirk mermercisine hizmet etmek
istiyoruz. Birlikte calisabilecegimiz firmalarin
UrGnlerini bu pazara sokmak istiyoruz.
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Fuar ve forumu dizenleyen bdlge yéneticileri Tian Chang Qing, Wu Guo Jun, Ban Xiao Dong
Cimstone firma sahibi Junyue Zhang ve IMIB Baskani Ali Kahyaoglu.

“Laizhou Bolgesi
Turk ihracatgisi igin onemli

bir pazar olabilir”

Laizhou Fuan kapsaminda bir de forum di-
zenlendi. Foruma bircok Ulkeden resmi da-
vetliler ve firma sahiplerinin yani sira yerel
yoneticiler ve Cin resmi yeftkilileri katildi. Fo-
ruma davetli olarak katlan IMIB Baskani Ali
Kahyaoglu bir de konusma yapti. Cin ve
TUrk dogaltas sektéri arasindaki ticari iliskinin
6nemini vurgulayan Ali Kahyaoglu, cevre
korumaci Uretim hakkinda sunlari séyledi:
“Forumun konusunu ana olarak dogaltas
sektérinde son zamanlarda yasanan yavas-
lama ve gelecekte surdUrllebilir - cevreci bir
ilerleme icin yapilabilecekler olusturmakta-
dir. Bunun anlamli, arastrma ve tartismaya
deger bir konu oldugunu disinUyorum. En
onemlisi hedeflerimize ulasabilmek icin cev-
reyi koruyaraok daha oz enerji tUketmemiz
ve bunun icin beraberce hareket etmemiz,
Onlemler almamiz ve reformlar yapmamiz
gerekmektedir.

Dogaltas sektérinin gelismesi icin anahtar,
ocaklardrr. Artan zorluklara karsi, sUrdUrUle-
bilir ilerlemeyi saglamak igin ¢evre koruma
ve enerji tasarrufu konulanna odaklanmamiz

gerekmektedir. Bu amaca ulasabilmemiz
icin cevre korumaci yatinmlanmizi artirmali
ve sektérin dogayla gercek uyum saglaya-
bilmesi icin egitim ve yénlendirmelere agirlik
vermeliyiz.

GSEF 2009'a hazrlanrken, degdisen global
finans orfaminda dogaltas sektérine katkisi
olan herkese ve organizasyonda emegi ge-
cenlere tesekkUrU bir borg bilirim. Bu forumun
iyi baglantilar kurmak suretiyle cevre dostu
tas endUstrisi kurma hedefimize ulasmamiz-
da yardimci olacagini disintyorum.

DUnya daha temiz, daha yesil ve daha iyi bir
gelecege ihtiyac duyuyor. Bu tarife uygun
dogaltas endUstrisine ulasmak icin fTUm sek-
térde isbirligi ve aksiyona ihtiyacimiz var. Bu
forum sayesinde inaniyorum ki dinya ¢apin-
daki partnerlerimizle elele vererek zorluklarn
Ustesinden gelebilecegiz. Yalnizca isbirligi
ve bilgi alisverisi ile herkesin kazancl ¢cikabi-
lecegdi sadlikl ve sGrdUrUlebilir bir gelismeye
ulasabiliriz.”

Konusmasinin devaminda &nimuozdeki yil da
fuara ulusal katilim yapmayr disinduklerini
sOyleyen Ali Kahyaoglu, iyi degerlendirildigi
takdirde Laizhou Fuar ve bdlgesinin Turk in-
racatgist icin dnemli bir pazar olabilecegini
vurguladi.
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Bilinclendirme ve egitim,
meslek hastaliklarinin
iki onemli anahtar kelimesidir

aden ve tas endUstrisi, tabiat
geregi is gUvenligi ve meslek
hastaliklar agisindan problem-
i bir alan. Her ne kadar son yil- *Kas-iskelet hastaliklar

larda alinan tedbirlerle hastalik ve kazalarda ¢ El-kol vibrasyonu sendromu

anlamli dUsUsler saglanmis olsa da hald ¢cok e Astim

sayida yaralanmanin oldugu rapor ediliyor. * GUrolto rahatsizliklar

Sektérdeki yaralanma ve meslek hastaliklo- «Silikozis

rini birka¢c maddede tfoplamak mUmkon. Meslek hastaligl, zaman icinde yavas yavas

Yaralonmalarda 6nde gelen nedenler: ortaya cikan bir rahatsizliktir. Yasal tanimda

*Elisciligine bagl kas-iskelet sistemi yaralan- meslek hastaliklar, “Calisanin, ¢alshinldid

malar isin niteligine gore, tekrarlanan bir sebeple

Dr. O®mer Cenker llicali

*Kaymalar ve yUksekten dusmeler
*Nakliyat sirasindaki kazalar
Onde gelen hastalik nedenleri:

sektor

“nattira

veya isin yirUtUm sartlan nedeniyle ugdra-
digl gecici veya surekli hastalik, sakatlk ve
ruhi ariza halleridir” (506 sayili SSK Kanunu
Mad.11B) seklinde ifade edilmektedir.
Calisma kosullarinin, ¢alisan saghdr agisin-
dan iyilestirimesi, Uzerinde &nemle durul-
masi gereken konulardandir. Saglik kosullari
ile ilgili yazilarin, alinan kararlann isyeri du-
varlarnnda yer almasindan ¢ok, bu konunun
onemi ile ilgili bilincin olusturulmasi, atilmasi
gereken ik adimdir.

Maden ve tas endUstrisinde calisan bir bi-
rey: gUrGltuden kulaklanni korumadiginda,
olusan toza karsi énlemini almadiginda ya
da surekli ayni hareketleri yapmanin verdigi
aliskanlikla kas-iskelet sistemi ile ilgili rahatsiz-
liklarin uzun vadede nasil geri dénUimez ka-
lict sadlik sorunlarina sebebiyet verecedinin
farkinda olmadiginda, isyerlerinin duvarlari-
ni sUsleyen o yazilar isyeri aksesuar olmanin
Otesine gecemeyecektir. Bilinglendirme ve
egitimin, bu konunun iki &nemli anahtar ke-
limesi oldugu unutulmamalidir.

Tarihi kaynaklar; Roma ve Yunan uygarlik-
lannda, ¢ok buyUk tas bloklann islenmesi
ve bunlarin yapilarda kullaniimasi igin tas
ocaklarinda calistinlan  kdlelerin, solunum
sikinfilanyla  hayatlarini kaybettiklerini bize
g6stermektedir. Yasanilan bu durum, o dé-
nemin hekimlerinin dikkatini cekmis ve sdz
konusu durumun, tas ocaklarinda solunan
tozla olusan rahatsizliklar oldugu sonucunu
ortaya cikarmistir. Bu da beraberinde, ta-
rinin ilk calisan saghd ile ilgili &nlemi olarak
belirtebilecegimiz, calsma sirrasinda deri-
den maskelerin takilmasi énlemini ginde-
me getirmisgtir. GUnUmUz penceresinden

bakildiginda ise, deneme-yanima yéntemi
olarak ifade edebilecegimiz bu durumun,
cok saglikll olmayacagi gibi, calisan saghgi
ile ilgili standardin olusturulamayacaginin
da asikér gostergesi oldugunu vurgulamak-
tadir. CUnkU hastalk olustuktan ve tedavi
sUrecinde gec¢ kalindiktan sonra, alinacak
Onlemler, gecici iyilestirmeler olusturacak,
calsanin saghgini geri getirmedidi gibi, isve-
ren acisindan da yetistiriimis kalifiye elema-
nin kaybedilmesine neden olacaktir.
Konuyla ilgili rakamsal istafistikler de duru-
mun 6nemi ile ilgili somut verilerin elde edil-
mesini giclestirmektedir. CUnkU s6z konusu
hastaliklar rakamsal istatistiklere gecmeden
gecici dnlemlerle de olsa tedavi ediimekte-
dir.

Yasadigimiz yUzyilda, dogdru tespit ydntem-
lerinin olusturulmasiyla, meslek hastaliklar-
nin Snlenebilir hale getirilecegdi unutulma-
maldir.

Simdi, maden ve tas endUstrisi calisanlari-
nin karsilasabilecekleri rahatsizliklardan ve
bunlarla ilgili alinabilecek bazi énlemlerden
kisaca bahsedelim.

Kas-iskelet hastaliklar:

Yilin belirli zamanlarinda, sureklilik arz etme-
yecek sekilde, kendi evinin bahcesindeki
tas isciligi ile ilgilenen bir bireyin, kas-iskelet-
eklem sorunlaryla karsilasmasi beklenemez;
ama bir is yerinde cok sayidaki frmaya tas
isciligi konusunda hizmet veren bir calisanin,
bir sUre sonra kas-iskelet-eklem hastaliklar
ile ilgili rahatsizlik yasamasi, beklenebilir bir
durumdur. Hastallk olustuktan sonra teda-
viye baslamak yerine, olusmadan énlemini
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almak faydal olacagindan; éncelikle cali-
sanin kas-iskelet sistemi ile ilgili genel saglik
taramasinin yapiimasi uygun olacaktir. Ca-
lismaya baslamadan dnceki saglik durumu
ile calismaya basladiktan sonraki saglik du-
rumu dUzenli periyotlar halinde incelenerek,
gUncel bir calisan saglik dosyasi da hazirlan-
mis olacaktir. Koruyucu énlem olarak da;
enduUstride kullanilan baretler, ézel eldiven-
ler, parmak kiliflari, kolluklar, bilek koruyucu-
lan (bileklik), parmak koruyuculu ayakkabl-
lar, fitresime dayanikll ayakkabl, bot, cizme
ve kiliflan, takip cikarlabilen ayak Ust kismi
koruyucular, dizlikler, takip cikarilabilen ic
tabanliklar sayilabilir.

El-kol vibrasyonu (titresim)
sendromu:

Calisma sirasinda, elle tutularak kullanilan
elektrikli is aletlerinde, tutmadan dolayi olu-
san titresim, fitresim sendromunu meydana
getirerek, ellerde ve kollarda tahribata yol
acabilmektedir. Calisan acgisindan agrili ol-
dugu kadar, ihmal edilimesi durumunda ne
yazik ki tedavisi de olmayan bu durum; kan
dolasimi bozuklugu, sinirlerin tahrip olmasi,
elle tutma yeteneginin kaybedilmesi gibi
yan efkileri de beraberinde getirmektedir.
TUm vUcudun titresimine neden olan arac
ya da cihazlarin kullaniminda da sirt sorun-
lan meydana gelmektedir. Belirtileri:
eParmaklarda karincalanma ve uyusma
(uyku rahatsizliklarina neden olmaktadir)
eParmaklarla tutulan nesnelerin  hissedile-
memesi

eEllerde gUc¢ kaybi (agrr nesnelerin kaldirl-
masi ya da tutulmasi giglesebilir)

YUksek fitresimli aletlerin kullaniimasina de-

vam edilmesi halinde, bu belirtilerin gérUl-
me sikligi ve siddeti daha da artacakfir.
Korunma ve énlemler: (Bu sendromdan ko-
runmanin édncelikle isveren sorumlulugunda
oldugunu belirtmeliyiz.)

«isinizin fitfresimli alet ve makineler kullan-
maksizin baska bir sekilde yapilip yapilama-
yacagini arastinn, sorun,

*DUsUk titresimli alet kullaniimasini énerin,
«ise uygun ve sizi daha az el-kol titresimine
maruz birakacak dogru aleti kullanin,
Kullanmadan 6nce aletleri kontrol edin.
Ariza ya da genel yipranma nedeniyle fitre-
simin artramasi icin duzenli olarak bakimla-
rnin yapilmasini saglayin,

eArada-sirada farkl isler yaparak aletle bir
defada calisma sUrenizi azaltin,

*Bir aleti ya da malzemeyi gerektiginden
daha fazla kavramayin ve zorlamayin,

<lyi bir kan dolasimi olmasini saglamak icin;
eldiven, sapka, su gecirmez kiyafet kullana-
rak, sicak ve kuru kalmaya 6zen gosterin,
«Sigara kullanmak, kan akisini yavaslattigin-
dan sigarayi birakin ya da azaltin,

«ls aralarinda parmaklariniza masaj ve eg-
zersiz yapmay!i aliskanlik haline getirin.

Astim:

Calisanin, is kosullar nedeniyle tahris edi-
ci toz, gaz, buhar ve dumanlara maruz
kalmasi; astim, alerjik astim, alerjik rinit gibi
rahatsizliklann meydana gelmesine neden
olmaktadir.

Astima ya da alerjiye neden olan solunan
havanin dizeyi, maruz kalma sGresi ve yo-
gunlugu, soluyan kisinin ozellikleri, endUs-
triyel hijyen uygulamalar, ¢calismaya bagl
astim  gelisimini  etkilemektedir. Korunma
onlemleri yeterince alinmayan is yerlerin-
de, genetik olarak yatkinlk tasiyan kisilerde,
yogun ve uzun sureli maruz kalmanin séz
konusu oldugu durumlarda, risk daha ¢ok
artmaktadir.

Maske kullanimi (gaz, toz ve radyoaktif toz
filtreli maskeler), iyi havalandirma, islak ha-

(SGK

SMTAL SEVEELIE NOWWET

Il gl
o Al H
e LRBNENIINID

SSK - Bag Kur - Emekli Sandigi
Anlasmamiz Yenilenmistir

www.bosphoruskbb.com.tr

“nattira Mabhir Iz Cad. No: 21 Altunizade / IST.

BOSPHORUS

K UL AK BEURUN




I EMREGEEE] VesLEK HASTALIKLARI

46

sektor

atUra

Mermer Plaka Cila Hatlari

valandirma, hava beslemeli solunum cihaz-
lan gibi dnlemler alinabilir.

Erken tani ve astima ya da alerjiye neden
olan durumlarn mUmkin oldugunca uzak-
lastinimasi, olumsuz etkilenmelerin azalmasi
acisindan faydali olacaktir.

GuUrultu rahatsizliklan:

GUrGlty, insanlarda gecici veya surekli isit-
me kayiplarina neden olmanin yaninda, in-
san saghgini psikolojik ve fizyolojik olarak da
etkilemektedir. Calisanlarnn, isitme saghgini
ve algilamasini olumsuz ydnde etkilerken, is
verimini de azaltmaktadir. GUrdltindn olum-
suz efkileri, aniden ortaya cikabilecegdi gibi,
zamanla da gérUlebilimektedir. YUksek ses;
isitme sinir hUcreleri ile birlikte isitme duyu-
suna zarar vermektedir. S6z konusu zararin
gecici ya da kalici olmasi; gurdltt dizeyine,
9Urdltinin frekans dagilimina, calisanin gu-
roltunGn etkisinde kaldigi sureye ve duyarli-
igina baghdir. Olumsuz etkiler arasinda; kas
gerilmeleri, stres, kan basincinda artis, kalp
atiglannin ve kan dolasiminin degismesi, gz
bebedi bUyUmesi, uykusuzluk, sinir bozuklu-
gu, korku, rahatsizlik, tedirginlik, yorgunluk,
zihinsel etkinliklerde yavaslama da sayilabi-
lir.

GUrGtunin insan Uzerindeki olumsuz etki-
si belli bir stre dinlendikten sonra kaybol-
maktadir. Ancak séz konusu siUre oldukca
uzundur. Ornegdin 90dB (A)'nin Ustindeki
gUrGItulo bir ortamda 100 dakika ¢alisan bir
insanda meydana gelen 18-20dB (A) sid-
detindeki gecici isitme kaybinin giderilmesi
icin, kisinin bu ortamdan 1.000 dakika uzak
kalmasi gerekmektedir. Yani gecici isitme

kayiplarinin énlenebilmesi icin gerekli stre,
gUrGitulu ortamda gecirilen strenin 10 kat
kadardir. GUr0It0 dUzeyi arttikca isitme ka-
yiplar da artmaktadir. Bu durumda iyilesme
icin daha fazla streye ihtiyac duyulmakta-
drr.

Arastirmalar basit dnlemlerin alinmasi duru-
munda 80dB (A) dUzeyine kadar olan gUrGl-
tONUN insan sagh@r Uzerindeki olumsuz etki-
lerinin &nlenebilecegdini gdstermektedir. Bu
amagcla is yeri kosullarnda 8 saatlik calisma
sUresi boyunca dayanilabilecek en yUksek
ses duzeyi 80dB (A) olarak saptanmistir. GU-
rGltUnGn kaynaginda azaltimasi, ¢calisana
ulasmadan engellenmesi, kisisel koruyucu-
lar kullanilarak guUrOltd etkisinin azaltimasi,
alinacak énlemler arasinda sayilabilir.

Silikozis:

Tas ve kumda bol bulunan kuartz iceren
tozlann (kuartz silikon dioksittir) solunmasiy-
la olusan bir interstisiyel akciger hastaligidir.
Saglk Bakanh@i'nin isyeri sartlannin uygun-
suzlugu nedeniyle silikozis (her t0rlU giysi ve
kumaslarda, pUskirtme isleminde kum (silis
tozu) veya silika kristalleri iceren herhangi
bir madde kullanimasina bagl meydana
gelen hastalik) rahatsizigina yakalanan-
lann sayisindaki artis nedeniyle hastaliga
yakalanmanin kacinimaz oldugu alanlar
icin almig oldugu yasak karari, meslek has-
taliklannin énlenmesi anlaminda énemli bir
gelismedir.

Sektérde yer alan isveren ve ¢alisanlarn bu
potansiyel hastaliklar hakkinda bilgi sahibi
olmalar gerekli tedbirlerin alinmasi ve riskin
azaltimasi acisindan énemli gérilmektedir.
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Ayhan Antique, bej mermerde

islerine baslad...

2005 yilindan beri dogaltas sektoriinde yer alan Ayhan Antique (eski adiyla Vezir Antique)
Tiirkiye'de bir ilki basardi. Cam gibi kinlgan bir yapiya sahip bej mermeri biyiik olcilerde
patlatabilen yeni bir makine kullanmaya basladi. Vezir Madencilik grup sirketlerinden olan
Ayhan Antique’in ortaklarindan Ayhan Bayhan’dan yeni isleme yontemleri ve ¢alismalan

hakkinda bilgiler aldik.

Aylin Muhaddisoglu

yhan Bayhan aslen Makine MU-
hendisi. Calisma hayatina Cuku-
rova Holding Caterpillar is Maki-
neleri frmasinda baslamis. Daha
sonra 12 sene boyunca Alarko Carrier'de
calismis. 2005 senesinde ise ¢cocuklugun-
dan beri tanidigr Akal Makine'nin sahibinin
destegdi ve sektdérin énde gelen firmalarin-
dan Vezir Madencilik’'in ortakliglyla mermer
firmasini kurmus. Vezir Antique ismiyle kuru-
lan firma 2009 senesinin basindan bu yana
Ayhan Antique ismi ile Antea markasi adi
altinda Uretim yapiyor. Firma bu gUnlerde
yeni bir makine ile bircok fabrikacinin isine
yarayacak bir ilk imza atiyor...
Dogaltas sektérinde yer alanlarin bilecegdi
gibi bej mermer, traverten kadar islenme-
ye musait degdil. Travertenin yumusak ve
islenmeye acik yapisinin aksine bej mermer
neredeyse cam kadar kinlgan bir yapiya
sahip. Bu yUzden bej mermer Uzerinde pat-
latma islemleri makinelerle ancak 15x30
cm civarinda kU¢Uk 6lcUlerde yapilabiliyor.
Daha bUyUk ebatlarda patlatma islemi ise
ancak el isciligi ile mUmkUn oluyor. Ayhan
Anfique’in kullandigi bu yeni makine ise
30x60 cm ebatlarna kadar patlatma yap-
ma imkani sagliyor.
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Elle yapilan patlatmalarla kiyaslandiginda
bu makinenin avantajlan ise oldukca yUk-
sek. Oncelikle isin icine el isciligi girmedigi
icin yUzey patlatma maliyeti bUyUk oran-
da dusUyor. Elbette zaman kazanci da bu
dogrultuda artiyor. Ayrica yUzeyin tama-
minda sorunsuz uygulama yapilabiliyor ve
her bir tasin yUzeyinde ortaya c¢ikan farkl
gorintm GrinGn orijinalligini artiryor.
Urindn lansmani ise heniz yeni yapiliyor.
Firma kendi bunyesinde gerceklestirdigi
projelerin yani sira, patlatma yUzeylere ih-
fiyac duyan firmalar icin fason olarak da
Uretim yapabilecek kapasiteye sahip. Bu
acgidan firma, mermer sektérinde yeni OrU-
nUyle kendini daha da 6n plana ¢ikaracak
gibi gbérinuyor...

Ayhan Antique’in ¢alismalari...
Daha &énce de belirttigim gibi firma Vezir
Madencilik grup sirketlerinden biri. Agirlikli
olarak Vezir Madencilik’in Bilecik'teki bej
mermer ocaklarindan gelen Turkiye'nin
Unlb Vezir bej mermerleri ve Kotahya'daki
fraverten ocaklarindan gelen taslar Uze-
rinde calismalar yapiyor. Yaptiklan isler
arasinda eskitme ve mozaik 6ne cikiyor.
Son dénemde ise dunyada trend patlat-

ma yUzeylere ydnelince bu konu Uzerine
de agrrlik vermeye baslamislar. Hatta firma
ortaklarndan Ayhan Bayhan, “patlatma
yUzeyler konusunda sektérde en &ne gec-
mek hedefindeyiz" diyor.

Firma, c¢alsmalarini Vezir Madencilik'in
Bilecik'teki tesisleri icinde yer alan, Ayhan
Antique’e ait bin metrekaresi kapali olmak
Uzere toplamda 4 bin metrekare alandaki
mozaik fabrikasinda sUrdUryor. Urdnlerini
sadece satmiyor ayni zamanda bizzat ye-
rinde uygulamalarini da yapiyorlar. Simdilik
yurticine yoénelik uygulamalar yapiyorlar
ancak talep geldigi takdirde rahatlikla
yurtdisinda da bizzat yerinde uygulama
yapacak altyapr imkanlari var.

Ayhan Bayhan'a mermercilik sekidrone
gecmeye nasll karar verdigini sorduk. Ve
kendisinden su cevaplar aldik:

“Sektére girmeden dnceki senelerde 6zel-
likle de 2000 senesinden itibaren dinyanin
pek ¢ok yerini gezdim. Ve gittigim her yer-
de mermer ile karsilastim. Bu konu dikkatimi
cekince gittigim yerlerde mermer fuarla-
nni da gezmeye basladim. Hindistan'da,
Brezilya'da, ABD'de mermer fuarlarina
gittim. Bu gezilerim esnasinda mermerin
hammadde olarak anavataninin TUrkiye
oldugunu 6grendim. Ve Ulkemizin bu zen-
ginligini degerlendirmenin dnemini kavra-
dm. Bu vesile ile de mermer sektérinde
calismalarma basladim.”

Ayhan Antique’in ana hedefi yurtdisi paza-
nymis ilk kuruldugunda. Amerika ve basta

ingiltere olmak Uzere Avrupa Glkeleri agirlikli
isleryapmiglar. Yurtdisindan gelen taleplerin
de agdrirlikl olarak bej mermer ve traverten
yonUnde oldugunu soylUyorlar. Ancak son
dénemlerde yurticinde de guzelisler yapa-
bilecekleri bir pazarin oldugunu gérmusler
ve bugln icin gerek yurticinde gerekse
yurtdisinda ¢calismalarini surdGryorlar.

Neden eskitme, mozaik,
patlatma gibi islenmis Urunler?
Ayhan Bayhan'a dogaltas sektérinde ne-
den 06zellikle incelikli ve emek gerektiren
islere yoneldiklerini sorduk:

“DUnyada bu konularda en UnlU firmalar-
dan biri Dekomer ve Silkar Madencilik'tir.
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Ozellikle Bilecik'te Dekomer nakis isler gibi
mozaik isleri gerceklestirir. Biz de Dekomer’i
izliyoruz ve her gerektiginde yardimlarini
aliyoruz. Bu alanda Dekomer idolUmUzdir
diyebilirim.

Neden sorunuza ise sdyle cevap vereyim:
iddiali isleri, zor isleri seviyoruz. MUhendislik
bilgisi ve fitizlik gerektiren isleri seviyoruz.
Mesela ilk yaptigimiz bUyUk projelerden biri
Four Seasons Ofeli'nin balo salonu girisin-
deki yer mozaikleriydi. Son derece zor bir
isti ancak biz bu isi bUyUk bir zevkle, yerinde
bizzat uygulayarak yaptik. Béyle zevk aldi-
gmiz ince islerden biri de Sultanahmet’teki
Best Point Hotel'in isleridir.”

Dogaltas sektorunin sikintilar

ve krizin efkileri Uzerine...

Ayhan Bayhan “sektdérdeki kaynaklarn el-
lerinde tutanlarn bir kisminin, kaynaklari
hoyrat¢ca kullandigini disUnUyoruz” diyor
ve Turk mermerine hak ettigi degerin veri-
lemedigini sézlerine ekliyor. Tirk mermerle-
rinin, diger Ulkelerdeki ayni vasifli mermerle-
rin cok daha altinda bir fiyatla pazarda yer
aldiklarini hatirlatiyor. "Elbette bunun ana
nedenlerinden biri de mermer sektérinde
yer alan firmalardan bir kisminin finans én-
goérulerindeki zayifik. Bu bilgi eksikligi tim

by Ayhan Antique
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sektdru zincir halinde etkiliyor." diyor Ayhan
Bayhan.

Ayhan Antfique ilk yola ¢ciktiginda 2-3 sene
icerisinde vyillik 6 milyon dolar ciro hedefine
sahipmis. Bu hedeflerine dogru ilerlerken
hedefin yUzde 40’1l dolaylarinda kalmislar
ve ekonomik krizle birlikte daha da asadi-
lara dUsmeye baslamislar. Ayhan Bayhan,
"Hedeflerimiz cok daha bUyUkto. Turkiye
ihracatinin binde 5'ini hedefliyorduk ilk 2-3
yil icin.” diyor. Su an ulastiklar noktadan
memnun olmadigini belirtiyor. Ama bir yan-
dan da ileriye ydnelik son derece umutlu
olduklarini hatirlatiyor ve 2010'un Ocak-
Subat aylarindan itibaren sektérde ayakta
kalabilen firmalarin hizl bir ivmeyle ilerleye-
ceklerini séylUyor. Firmalarn icin gelecege
yonelik 6ngdrilerini sdyle dile getiriyor:
“Projeksiyonumuz bu. Hedefimiz 2010 yi-
liInda kosan firmalarin arasinda olabilmek.
Sektérde bircok firma krizin etkileriyle Ure-
timi durdurdu. Ama talep arttikca Uretime
devam edenlerin payl da artacak. Biz he-
deflerimizi revize ettik; 2010-2011 icin yillik
1,5-2 milyon dolar ciro hedefliyoruz. Oni-
muUzdeki ylldan itibaren de bu anlamda
yUkselise gececegimize inaniyoruz.”
Ayhan Bayhan ayrica sektdrdeki sikintilar-
dan birinin de calisacak kalifiye eleman
bulmanin zorlugu oldugunu belirtiyor. Bu-
nun icin egitime énem verilmesinin bUyUk
bir intiyac oldugunu sdylUyor ve sdzlerine
soyle devam ediyor: “TUrkiye'de issizlige
inanmiyorum. Isini kaliteli yapma hedefin-
deki insan sayisi az. Isini iyi yapan issiz kal-
miyor zaten.”

sektor
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Turk mermerinde markalagsma
ihtiyaci

Ayhan Bayhan TUrkiye logosu ve imajinin
yurtdisinda yeteri kadar gUc¢li olmadigi-
ni ama TUrk mermeri imajinin hammadde
olarak son derece gU¢lU oldugunu vurgulu-
yor. “Ozellikle Silkar, Akdo gibi firmalarnn da
calismalaryla islenmis UrGnde TUrk mermeri
imaiji yurtdisinda hizla gigleniyor.” diye be-
lirtiyor. TUrk mermeri imajinin gUg¢lenmesi
icin IMIB’in son dénemde gerceklestirdigi
c¢alismalarin son derece 6nemli oldugunu,
IMIB’in bu konudaki aktif tutumunun ileriye
yonelik bUoyUk faydalar olacagini belirtiyor.
“Bunlann tamami akillica kotarimis isler
ama tabi ki hemen 1-2 senede sonuclari
alinmayabilir. Bu bir sUrectir kesintiye ug-
ratimadan sUrdUrdlmesi gerekir.” seklinde
dUsUncelerini ifade ediyor.

Ayhan Antique kendi UrUnlerini Antea mar-
kasi adi altinda piyasaya veriyor. ABD'de
direk mimarlara 0rdn satgt  yapiyorlar.
ABD'deki partnerleri vasitasiyla bUyUk pro-
jelere, Unlo mimarlara UrGn veriyorlar. Kri-
zin etkisine kadar yeni projeler almak igin
markalarini fanitma ihtiyacr hic duyma-
miglar. Kurulduklar ginden itibaren krize
kadar olan dénemde “aman yeni is gel-
mesin, siparis gelmesin, yetisemeyiz” dU-
sUnceleriyle ginde 3 vardiya calismislar.
Vezir Madencilik'in gucli musteri portfdyU
sayesinde musteriler hep kendileri firmaya
gelmis. Ancak elbette ekonomik kriz bu du-
rumda da baz degisikliklere yol agmis ve
markalarinin tanitiminlyapma intiyaci duy-
maya baslamigslar.

Diinyadaki Kalite Ortaginiz

Elmas Teller
Katrak Lamalari
Dairesel Testereler

). 360° Céziimler

Satis
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Madencilik sektorinde,
sektorle birlikte yetisen
bir yonetici olarak Yiceer Gover
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Tiirkiye’de madencilik sektorii giderek
gelisiyor... Sektoriin ilk yillarinda

rol alanlar biyik zorluklar yasamis,
coziimleri bizzat yasayarak bulmus

ve asmayi basarmislar... Madencilik
sektoriniin bugiinki halini almasina
bisyiik katkida bulunmuslar. Ustelik
tim bunlan teknolojik altyapidan,
devlet desteklerinden yoksun sekilde,
biyiik ozverilerle gerceklestirmisler.
Ve bugiin yeni nesiller icin gerekli
yol haritalarini o giinlerde meydana
getirmisler... iste bu degerli
insanlardan birinin daha yillar siiren
emek ve ¢calismalarina
sayfalanmizda yer veriyoruz:

Maden Mihendisi Yiceer Gover...

Emre Ates Savaseri

1939 istanbul dogumluyum. Kayseri De-
veli-Zile kéylnde dogmus anne babanin
cocuguyum. Babam, dedemin yanina
gelip ayakkabi tamirciligini 6grendikten
sonra ailesini Istanbul’a getirmis ve Oc¢
cocugunu yabanci lisede okutmus bir in-
san. ilkokulu bitirdikten sonra 1952 yilinda
Saint Joseph Fransiz Lisesi'ne kaydoldum
ve 1958 yiinda liseden mezun oldum.

Cocuklugumda maden konusuna ayri bir
ilgim vardi. Babamin kd&yUnU ziyarete git-
figim zamanlar k&éyUn civarinda bulunan
cesitli mineralleri toplayip eve getirir, hat-
ta Saint Joseph Lisesi'ndeki mineral kolek-
siyonuna goéturirdim. KogUk yaslardan
beri mineral ve taslara olan ilgim beni
Universite giris mUracaatinda dogrudan
maden fakuUltesini secmeye yonlendirdi.
1958 yilinda Teknik Universite’'nin Maden
FakuUltesi'ne muracaat ettim. O mUracao-
atin sonucu yapilan sinavda IT0 Maden
FakUltesi'ni Ust seviyelerde kazandim.

Bir yandan Maden FakUltesi'nde egi-
fimime devam ederken 1961 vyilinda
Almanya’'da bir kémUr isletmesinde sta-
ja gittim. Bu stajda para kazanmak igin
iscilerle beraber 9 kisilik bir ekip 24 saat
calisiyordu. Her vardiyada 3 kisi calisiyor-
du bu 3 kisiden biri de bendim. Ve sUGrekli
vardiya dedisikligi oluyordu. Bu calisma-
lar bitince yurda déndum. 1 yil sonra yaz
aylarinda yeniden stqj icin ilgimi ¢ceken
Eczacibasi Seramik ve Canakkale Sera-
mik fabrikalarina miracaat ettim. Her iki
sirketten de negatif cevap aldim. Bunun
Uzerine DSI Samsun bélgesinde su son-
daji yapmak Uzere stajima basladim. Ve
su sondajinda ¢alisarak stajimi bitirdikten
sonra bir tanidik kanaliyla Eczacibasi'ni
yeniden denedim. Bu sefer kabul gérdU-
gUm igin Eczacibasi’'nda staja basladim.
Balikesir ivrindi Cakmak Kaolin sahasinda
tamamlanan staj middeti sonunda 1 yil
karsiliginda 5 yil hizmet sarti ile Eczaciba-
sI Seramik’ten burs dnerisi geldi ve bunu
sevinerek kabul ettim. Son sinifta projemi
seramik hammaddeleri ve seramik Gretimi
Uzerine aldim. Biraz hadiseli olan bu ¢alis-
mam ile Universite travayimi Eczacibasi
Seramik’'te kalite kontrol et0dU konusun-
da tamamlayarak diploma aldim. 1963
yilinda mezuniyetimin ardindan dogru-
dan Eczacibasi Seramik fabrikalarinda
hammadde sefi olarak calismaya basla-
dim. Calismaya basladigimda fabrikada

calisan tek maden muUhendisi bendim.
Dogrudan dogruya fabrika mudurG rah-
metli Faruk ismen’e bagdliydim. 1 yil kadar
boyle calistiktan sonra yedek subaylikicin
ayrildim ve 1966'da geri ddndim.

Eczacibasi Seramik

kaynaklarini gelistiriyor...

Ben gitmeden &nce Eczacibasi Seramik
fabrikasinin hammadde ihtiyaci 6 bin ton
civarindaydi. Dondigimde pazarin ¢ok
iyi olmasindan dolayl Uretimde yUzde
200'10k bir bUyime yapilmisti. ihtiyac 15
bin ton civarina ¢ikmisti ama bunun icin
gerekli &n hazirlik yapilmadigi icin eldeki
ocaklardan bu hammadde temin edile-
miyordu. Bunun Uzerine acilen danisman
olarak ise alinan rahmetli Hakki Kék ile ¢a-
ismaya basladim. Fabrika organizasyonu
bir miktar b0yUmUstU; fabrika midurligu-
nUn altinda bir teknik mUdurlUk ve isletme
mUdUrligu kurulmustu. Teknik mUdUrlUkte
Adnan Torgul, fabrikanin isletme mUdor-
IGgUnde de YUksel GUner ise baslamisti.
Ben Adnan Torgul'un altinda hammadde
sefi olarak ise devam ettim ve dogrudan
dogruya hammadde ocaklarindan felds-
pat temin etmek Uzere ocaga gdnderil-
dim. Bir gUn icinde topladigimiz 1 kamyon
kadar mali derhal sevk ediyorduk cUnkuU
fabrikadaki bUtUn stoklar bitmisti. Gelen
kamyon dogrudan dogruya Uretime giri-
yordu ve bu sikintiyl atlatmak icin epeyce
caba gdésterdik. Bundan sonra olaylara
daha hékim olduk. Sirket ruhsatlarimizin
sayisi arttl, calisan ocaklarimizin sayisi art-
tI. Uretim normal bir hale geldi. Benimle
beraber YUksel Arda isimli bir jeolog arka-
dasimiz ise basladi ve kendisiyle emeklili-
ge kadar birlikte calistik.

Bundan sonraki gelismede 1969 yilinin so-
nunda Fransa, italya ve Almanya'yr kap-
sayan bir feknik geziye gittim. Avrupa’daki
en onemli seramik hammadde ocak ve
tesislerinde 2 ay boyunca inceleme yap-
ma olanagini elde ettim. Bu suUre icinde
bakis agcim ¢cok dedisti; kalitenin ve kali-
tenin surekliliginin dnemini anladim. Gel-
digim zaman oralardan aldigim bilgilerle
daha genis bir calisma programina bas-
ladik.

TUrkiye'ye hammadde ithali 1980 yilina
kadar yasakti. Her ne kadar MTA rapor-
larina gdre yeterli seramik hammadde

sektor
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rezervleri mevcut ise de; tasocagr mua-
yenesinin zorluklar ve kapatilan sahalarin
kUcUkIOgU gibi nedenlerle ancak kazma
kUrek tarla madenciligi yapiliyordu. Son-
daj olarak kendi yaptigimiz el burgularini
kullanirdik daha sonra kahve degirmeni
diye adlandirdigimiz el sondaijlan kullanil-
maya baslandi.

1974-75 yillannda genel mUdirimuozin
vefat etmesi Uzerine daha 6nce Etibank
Genel MUdUrligu’'nd yapmis olan mer-
hum Nezihi Berkkam'in ise baslamasi ile
Eczacibasl Seramik Fabrikalarn AS icinde
hammadde departmani énem kazandi.
Seflik mUdUrlok oldu ve kadro genisledi.
Hammadde arama programina daha
fazla bUtce ayrildi ve ruhsat sayisi artti.
Bdylece tesislerin talebi daha rahat karsi-
lanmaya baslandi. BozUyUk'te Saniter Se-
ramik tesisi yatirrmi basladi. Bunun disinda
Nigde Aksaray'da yeni bir tesis projesi
basladi. Ayrica elektro porselen tesis pro-
jesi, refrakter tugla tesis projesi, alci fabri-
kasi tesis projesi yatinm konulari ele alindl.
Ongédrilen bu tesisler nedeni ile dogacak
hammadde talebini karsilayacak Uretim
projeleri Ustunde calisma baglatildi. Ya-
tinmlarn artmasi ve satin almanin énem
kazanmasi Uzerine Hammadde ve Satin
Alma MUdurlUkleri birlestirildi ve ben Ma-
teryal Grup Bagkani oldum.

Esan Endustriyel

Hammaddeler sirketi yillar
Saniter seramik Urefiminde rakipler cogal-
maya baslamisti. Hammadde konusunda
UstOnlOgUmMUz0 korumak ve ihracata yo-
nelik taleplere cevap verebilmek ama-
clyla Ekim 1978 yilinda Esan EndUstriyel
Hammaddeler Sanayi ve Ticaret Sirketi
kuruldu ve ben Genel MUdUr oldum. Ec-
zacibasl Seramik’e ait olan bUtin sahalar
Esan'a devredildi.

Gelisecek talep beklentisine ve yenile-
nen Maden Kanunu'na dayanarak genis
bir organizasyonla ise baslamistik. “Bu-
lalm ki Uretelim” diyorduk. Biz kendimizi
toplayamadan 1988'li yillarin ekonomik
krizi basladi ve talebin azalmasi nedeniy-
le baslayan yatinmlar durduruldu. 1980'li
yilllarda alinan ekonomik kararlar sonucu
hammadde ithali serbest birakiimis, dis
satima yénelik Uretim yapan sirketler ithal
hammadde kullonmaya baslamistl. Biz
yasami surdUrebilmek icin yurtdisi pazari-
na saldirdik. Seramik sektérone kil, kaolin

satamadiksa da Romanya'ya refrakter
kil, LUbnan'a beyaz gcimento kaolini sattik.
Pazar payini arttirmak igin Cin'e sodyum
feldspat rezervini degerlendirmek Uzere
1986 yilinda Milas Feldspat Flotasyon ve
6gUtme tesisinin yatinmini yilda 25 bin ton
kapasite ile zor sartlarda tamamladik.
Yeni UrUnlerimizin pazardan pay almasi
uzun sUre gerektirdi. Ekom Eczacibasi Dis
Ticaret AS'nin Rusya ve Ukrayna'da bas-
lathigr programa katildik ve beyaz grani-
to killerine ulastik. italyan partnerimiz Eu-
roargille ve Fransiz partnerimiz Ceratera
ile birlikte yaptigimiz calisma netficesinde
Sacmi firmasi, bizim flote feldspatimiz ile
dagiticisi oldugumuz Ukrayna killerine da-
yanarak kurulacak Gres Porcellonato se-
ramik Uretimi icin teknoloji garantisi verdi
ve ilerlemeye basladik. Bugin tUm din-
yada trend haline gelen granito Uretimi
bizim kil ve feldspatimizin kalite ve tonaj
garantisi ile basladi.

1984 yilinda Esan ve Esan calisanlarinin
katihmi ile sayisi artan seramik fabrikalari-
nin ve amatér seramikcilerin hammadde
ve ara Ur0n ihtiyacini karsilama amaci ile
Doga Madencilik AS kuruldu. YUksel Arda
Genel MUdUr oldu. Doga, temisilcilik, da-
gitim ve dis satis gibi ticari faaliyeti ile
yUksek cirolara ulastiktan sonra 2003 yilin-
da yeniden Esan AS bUnyesine katilmistir.
Son yillarda Esan AS TUrkiye ilk 500 sirket
siralamasina girmeyi basarmis bir kuru-
lustur. Esan AS 2002 yilindan itibaren uh-
desinde bulunan Balikesir Balya Kursun
Cinko madenini yeniden isletmeye alma
calismalarina baslamistir. Esan yonetimi
enduUstriyel hammadde Uretim ve pazar-
lama faaliyetine devam ederken ayrica
gerek kendi sahasinda gerekse baskala-
rna ait ruhsatlardaki muhtemel metalik
cevher rezervlerini ortaya cikarmak icin
calismalarina devam etmektedir.

2002 yilinda emekliligimizi istedik. 2002 yi-
inda emekli olduk fakat 2006 yilina kadar
danisma ve ydnetim kurulu Uyesi olarak
ise devam ettik. Bu devam sirasinda Hol-
ding, metalik madenlere girme kararini
aldi. Elimizde ruhsati hazir bulunan kur-
sun cinko isletmelerinin ocaginda yeni bir
projeyle calismaya baslandi ve bunun di-
sinda da devaml olarak metalik maden
aramalarina devam edilmeye baslandi.
Yani Esan’in simdiki durumda 2'nci amaci
metalik madenler olarak degerlendirilebi-
lir. Bu konuda da is arkadaslarimiz basarili

olacaktir.

Biz 2006 yiinda danismanliktan da ayril-
dik ve ben Taslibahce Ticaret adi altinda
bir firma kurdum. Bu firmada bahce tas-
lar dekorasyon taslar konularinda c¢ali-
sacaktim. Fakat belirli bir yerde nedense
aklm birdenbire organik sebze Uretimine
déndU. Organik tarim konusunda Ekosey
adinda bir sirket kurduk. Bir sera yaptik.
Seranin disinda ¢alismalarimiz da oluyor-
du. Yalova'daki calismalarimizi 3'UncU
yilda ben biraktim ama c¢alismalarimi-
za arkadaslarimiz devam ediyor. Ben su
anda kU¢Uk capta bir pigment Ureticisinin
distrib0térltguni aldim ve bu konuda ¢ca-
ismalara basladim. Sanirrm bu calsmalar
benim eski bildigim ise yakin oldugu icin
glUzel gidecek.

Madencilik ve ¢evre iliskisini

dogru kurabilmek

Basta madencilik olmak Uzere her t0rl0
Uretim ile ugrasan arkadaslara 6nerim;
cevreyi ciddiye alsinlar. Bilsinler ki, AB
topluluguna katimaya aday her Ulkenin
once toplulukta gecerli cevre kurallarini
ve sanayicilerin cevre nedeni ile cektikle-
ri sikkintiyl iyi inceleyip ona gére adaptas-
yon plani yapmasi gerekmektedir. CUnkU
cevre su anda madencilerin bUtin din-
yada belasi. Bu konuda ¢ok daha titiz
olan Avrupa Ulkelerinde ¢gevre nedeniyle
bircok maden firmasi ve isletmesi kapan-
di. TUrkiye'nin madenlerini gelistirebilmek
icin elindeki imkd&n saniyorum Avrupa
Toplulugu'na girene kadar. Girdikten son-
ra isleri gok zorlasacak. Bu nedenle olaya
bir Avrupa sirketi gibi bakarak, ¢ikan gev-
re kanunlarina onlar gibi hem itaat ede-
rek hem mUcadele ederekislerine devam
etmeleri ve islerini gelistirmelerinde bUyUk
yarar var. LUtfen benim ve arkadaslari-
min vaktinde yapmis olduklar olduklarini
tekrarlamasinlar; ucuz Uretim konusunda
israrct olmasinlar, cevreye gerekli yatinmi
ve gerekli dikkati géstersinler.

Aday Ulke devlet yoneticilerine tavsiyem
de, topluluga kabule kadar gececek za-
man icinde basta dogal cevherler oimak
Uzere Ulke varliklarindan ¢cevreye de du-
yarl olarak yararlanma programini simdi-
den yapmalaridir. Topluluga kabul edilen
Ulke sanayicilerinin, toplulugun ¢evre fo-
bisi nedeni ile baslarina érilmeye devam
eden inanilimaz problemleri derinlemesi-
ne incelemelerdir.

= g .
e

Madencilik icin ilk adim, orman ve zeytin-
likte yapillacak maden Uretimini, kontrol
altina almak yerine tUmUyle yasaklayan
ényarginin degistiriimesi; ikinci adim ise
dogadaki orman kiyimina hayir diyen zih-
niyetin 6nce taban arazide ve ardindan
sahildeki zeytinlikleri yok eden imar reza-
letine dur denmesidir. Geng arkadaslar
bu biling icinde hem Uretim yapar hem
de cevreye sahip cikarlarsa, bunun icin
zaman harcayip ugras verirlerse, devlet
y&netiminin daha duyarl olacagini Omit
ediyorum.

Son bir hatirlatma...

Bunun disinda Esan hakikaten bir okul gibi
oldu ve endUstriyel hammadde piyasasi-
na ¢ok sayida eleman yetistirdi. Verdigi
bu elemanlarin her biri simdi kendi sirket-
lerinin sahibi ve guUzel isler cikartiyorlar,
basarili isler yapiyorlar. Hepsini bu vesile
ile kutlamak isterim. Esan ayni gorevi de-
vam efttiriyor. Son olarak sdyleyecegim;
Esan Bergama'daki altin ocaginin ruhsat
sahibiydi. Biz bu sahaylr endUstriyel ham-
maddelerde bir seyler gelistiririz diye ka-
patmistik ama bizden &6nce baskalar
Bergama'da altini buldu. Onlar konuyu
bizden ¢cok daha iyi bildidi icin ve ¢cevre-
ye bizden ¢ok daha dikkatli olduklari icin
sahayi onlara devrettik bizler de éJreniriz
diye onlarn calismalarini. Hakikaten Ber-
gama isletmesi bugUln TUrkiye'de guUzel bir
ornek oldu. Ben altin Uretiminin karsisinda
degilim; altinin Uretilmesini istiyorum ¢Un-
kU TUrkiye bilinen bilinmeyen daha bircok
altin rezervine sahip. O yUzden bu alfin-
larin bilingli bir sekilde calistinimasi lazim.
Bu memleket kazancidir. Altinda ille de
yabanci sirketler geliyor kari onlar aliyor
gibi bir disUnceye karsiyim. CinkU onun
vergisi ve sigorta primleri TUrkiye'de ka-
iyor. Kazancin vergisi az bir vergi dedgil.
O nedenle onun benzeri tesisleri kurabi-
liyorlarsa TUrk sirketleri kursun. Artik gizlisi,
saklisi, bilinmeyeni yok o nedenle herkesi,
madencilikle ugrasan herkesi altin isletme
konusunda tesvik ediyorum...

sektor

natUra

57



~ acate |

Kriz donemlerinde isverenin
izleyecegi yollar, yasalarin getirdigi tesvikler

Giindemi igsizligin belirledigi bir ortamda, care arayan isveren su sorulan soruyor: Cahsanlanmizi isten gkarmadan, sigorta
primlerinde ve diger maliyetlerde tasarruf edebilir miyiz? Calisanlanmizi isten gikanirken nelere dikkat edelim? Issiz kalma
tehlikesi insanlarin ¢calismasini nasil etkiliyor? Isten ¢ikanilma tehlikesiyle karsi karsiya olan calisanlar ise; “onimizdeki

(/]

sirecte isten ¢ikanlacak olursak yasal haklarimiz neler?”, “bu haklan alabilmek icin nelere dikkat etmemiz gerekir?” diye
merak ediyor. Yazimizda hiskiimetin son bir yil icinde aldigi bazi tedbirlere deginecegiz.

Sezail Kogkan

Mali Misavir
skockan@gmail.com
www.smmmistanbul.com

sektor

> nattira

[
ssizlik, az gelismis ekonomilerin cdzmesi
gereken temel sorunlarin en basinda yer
almaktadir. Gelismis ekonomilerde ve
gelismekte olan ekonomilerde bu sorun
daha alt sralarda yer almaktadir. issizlik,
krizle birlikte bU0tin dUnyanin ortak sorunu
haline geldi. KUresel krizle birlikte artik tUm
ekonomi modellerinin korkulu riyasi olmaya
devam ediyor. Ukemizde son aciklanan is-
sizlik rakamlan da bunun bir géstergesi. En
son aciklanan TUIK verilerine gére Eylil 2009
déneminde issizlik orani yizde 18,5 olarak
gerceklesti. Ihracatin dismesi ve tiketimin
azalmasiyla firmalar isci cikarmaya basla-
yinca sorun Turkiye'nin de gindemine otur-
du. HUkUmet, isverenin UstUndeki yUkU ha-
fifletmek ve isten cikarmalan dnlemek icin
ilk olarak kisa calisma 6denegini hayata
gegirdi.

Once tesvikleri gozden gecirin!
isverenlerin, son care olarak gdrilen ‘isci
clkarma'ya basvurmadan énce ne yapabi-
leceklerini iyi arastirmalan gerekiyor. Ozellik-
le uygulamadaki tesvik sisteminin imkanlari
gbzden gecirimeli ve kisa ¢alisma 6denedi
icin calisma yapiimali, bu imkéndan faydo-
laniimal.

Bir calisan icin issiz kalmak ne kadar zorsa, iyi
niyetli bir isveren icin de ¢alisaninin isine son
vermek o kadar zor olsa gerek. Ozellikle ko-
GUk dlcekli isletmelerde isten ¢ikarma sure-
cinin agir bir duygusal atmosferde gergek-
lestigini biliyoruz. Isletme dlcedi bUyidikce
kararlar daha *“rasyonel” aliniyor. Fakat
bilhassa kidemli/vasifi elemanlarn isten ¢i-
kariimasi, élcedi ne olursa olsun bir isverenin
basvuracagi son caredir. Iste biz bu son ca-
reden &nce, isverenin is ve sosyal gUvenlik
mevzuatl kapsaminda basvurabilecedi ¢ca-
relere deginmek istiyoruz.

1- Tesgvik sistemini inceleyin:

Hali hazrda 5 ayn tesvik paketi yUrUrlUkte
bulunuyor. Ancak baz isletmelerin tesvik
kapsaminda is yapmakla beraber tesvik im-
kanlanndan gerektigi oranda yararlanama-
digi ya da kendisi icin en uygun tesvik pake-
tinden istifade etmedigi bilinen bir gergek.

Su an yUrUrlUkte olan tesvik uygulamalarini
Ozetlersek;

— 5084 sayil Kanun kapsamindakiillerde (49
il ve Gokceada ile Bozcaada) isveren payi-
nin yUzde 80'i veya yUzde 100'G Hazine'ce
karsilaniyor. Bu tesvik paketi normalde 2008
yill sonunda bitecekken, baslanmis ve ta-
mamlanmamis yatinmlar igin 2009 yili sonu-
na kadar uzatmaya gidildi.

— 18-29 yas arasi gencleri, 18 yasindan bU-
yUk kadinlar ve 6zUrlGleri ise alan isverenle-
rin sigorta primi isveren payi, yuzde 100'den
baslayip, 5 yil boyunca azalan oranda is-
sizlik fonundan karsilaniyor. Bu tesvikin suUre-
si de yasal duzenleme ile bir yil uzatildi ve
Temmuz 2010'a kadar ise alinan gencler ve
kadinlar da tesvik kapsaminda.

— SGK borcuna dikkat! 5510 sayili Kanun
kapsaminda, SGK'ya borcu olmayan tUm
isverenler 5 puanlik prim indiriminden yarar-
laniyor.

— 5746 saylll Kanun kapsaminda arastirma
ve gelistirme faaliyetleri destekleniyor. Bu
amaca ydnelik ¢alistinlan personelin sigor-
ta primi isveren payinin yarisi 5 yil boyunca
Hazine'ce karsilaniyor.

— 5225 sayil Kanunla, koltGr yatinmlarnna ve
girisimlerine sigorta primi isveren payi indiri-
mi basta olmak Uzere yer tahsisinden enerji
destegdine kadar pek ¢ok imkan taniniyor.
— Hazine destedi: Bu pakette sigorta primi
isveren hissesinin, yatinm asamasinda 3 vyili
asmamak Uzere yUzde 50'si, isletme asa-
masinda da 7 yill asmamak Uzere yUzde
25'i Hazine'ce karsilaniyor. Diger paketlere
nazaran en az bilinen ve basvurulan tesvik
paketi bu.

isverenlerin, personel hareketleri ile ilgi-
li ciddi bir karar almadan énce mutlaka,
saydigimiz tesvik paketlerinden geregince
yararlanip yararlanmadiklarini irdelemeleri
gerekiyor.

2- Ucrette indirime gidebilirsiniz:
isten cikarma kararindan énce isverenlerin
basvurabilecegi bir baska yol da Ucrette
indirim. Tabi bu indirimin gerceklesebilmesi
icin 6ncelikle calisanin nza gdstermesi gere-
kiyor.

Calisan icin, biraz daha dustk Ucretle ca-
lismak, issiz kalmaktan daha iyi bir alterna-
fif olabilir. Ancak &zellikle kidemli calisanlar
icin, Ucrette indirim yapildiktan sonra muh-
temel isten ayrima durumunda, kidem taz-
minatinin bu dUsuk Gcretten hesaplanmasi
riski mevcut. Bu riski bertaraf etmek igin isve-
ren de kabul ederse bir sézlesme yapilabilir.

3- Kisa ¢alisma 6denegi can simidi:
isveren olarak personel Ucretlerinde indirim
yapllsa dahi Ucretleri 6demekte zorlaniyor-
saniz, bu kez imdadiniza kisa ¢calisma 6de-
negdi yetisecek. Gegtigimiz ay kabul edilen
5838 sayill Kanunla Kisa Calisma Odenedi
(KCO)'ne son sekli verimis oldu. Yapilan
dizenleme ile 3 ay limitli olan KCO verime
sUresi 2008-2009 villarina has olarak 6 aya
clkarlirken, 6denegdin miktan da yUzde 50
artinldi. Yine bu iki yila has olarak verilen
KCO, issizlik 6denegdinden dustimeyecek.
Calisanlara KCO verilebilmesi icin isverenin
is-Kur'a miracaat etmesi, miracaatin de-
gerlendiriimesi ve Calisma ve Sosyal GU-
venlik Bakanldr tarafindan talebin uygun
gérilmesi gerekiyor. Ozellikle yapilan son
dizenleme ile KCO, isverenler icin isten ci-
karma &ncesi ciddi bir alternatif haline gel-
di. Burada sunu da belirtelim ki bir calisan,
isveren tarafindan teklif edilen kisa calisma
ddenegdini kabul etmek zorunda degil. Bu
teklifi kabul etmeyerek istifa eden kisi, kidem
tazminatina da hak kazanir. KCO'den, an-
cak issizlik ddenedi almak icin sartlan uygun
olan calisanlar yararlanabiliyor. BugUn issiz
kalsa issizlik ddenedi alamayacak olan ¢ali-
sanlar, isteseler de KCO alamiyorlar.

4- Ucretsiz izin:

isverenlerin, kriz dénemlerinde sik sk basvur-
dugu tedbirlerden birisi de Ucretsiz izin uygu-
lamast. Aslinda is Kanunumuzda piyasada
uygulanmakta olan Ucretsiz izinle ilgili bir dU-
zenleme yok. Yani kanun isverene, iscilerini
zorunlu olarak Ucretsiz izne gdnderme hak-
kini vermiyor. Fakat ¢alisma iliskisinde gU¢lu
taraf isveren oldugu igin, calisanlar isten ¢i-
karnlimaktansa bir sUre Ucretsiz izne ¢cikmayi
kabul ediyor. Bir anlamda 8limu gérUp has-
taliga raz oluyorlar.

Ucretsiz izinde gecen sire icin SGK'ya her-
hangi bir prim 6denmiyor fakat prim belgesi
ekinde Ucretsiz izne dair belgenin kuruma
verilmesi gerekiyor. Calisanlar, isverenin Uc-
retsiz izin teklifini kabul etmek zorunda olma-
digiicin, bu teklife dayanarak isi birakirlarsa
kidem tazminatina da hak kazanmis olurlar.

“Isci Al” tegviki

istihdami artirmak icin dnemli bir tesvik uy-
gulamasi daha yUrirlige girdi. DUzenle-
meye gdre Aralk ayr sonuna kadar yeni
ise girenlerin sigorta primleri 6 ay boyunca
issizlik Fonu'ndan karsilanacak. Sosyal GU-
venlik Kurumu'nun konuyla ilgili genelgesin-

de énemli bir aynnti dikkat cekiyor. 6 aylik
tesvik, Bakanlar Kurulu kararyla 1 yila kadar
uzayabilecek.

isverenlerin dizenlemeden yararlanabilme-
siicin son U¢ aydaki calisan sayisina ek yeni
kisileri ise almasi gerekiyor. Bunlarn kayitl
calsanlar disinda olmasi sart. Tesvik, Aralik
sonuna kadar ise girenleri kapsayacak. Is-
verenlerin ek istihdam sagladiklanni belirtir
dilek¢e ile SGK mudurlUklerine basvurmasi
yeterli olacak. Calisan sayisi son U¢c ayda
azalan firmalar kapsam disinda kalacak.
Kacak isci ¢calistirana, isyerini kapatip degi-
sik bir isimle agcana tesvik yok. Denetimlerde
uygulamayi istismar ettigi belirlenen isveren-
lere ceza kesilecek. HOkUmet, daha dénce
18-29 yas arasi gencleri ve kadinlar kapsa-
yan istihdam tesvikini bUtin herkes icin yay-
ginlastird.

Firmalarn  yeni istihdam saglamalarini
amaclayan dizenlemenin ayrintilar ise SGK
tarafindan tespit edildi. Tesvike gbére 2009
ylinin Nisan ayinda bildirilen sigortall sayisi-
na ilave olarak 18 Agustos'tan sonra ise ali-
nanlann primi issizlik Sigorta Fonu tarafindan
Odenecek. Tesvik, Aralk sonuna kadar ise
girenler icin uygulanacak.

ise alinacak bu kisilerin, dnceki Uc aylk dé-
nemdeki kayith sigortallardan olmamasi
gerekiyor. Bakanlar Kurulu sUreyi 1 yila ka-
dar uzatirsa 30 Haziran 2010'a kadar ise ali-
nanlar tesvikten yararlanacak. Daha énceki
uygulamalarda bu tUr tesviklerde hep sire
uzatimina gidildigi icin prim tesvikinin 1 yila
clkarilacagi belirtiliyor. Tesvikten yararlana-
cak kisilerin sigorta primleri, issizlik Fonu'ndan
SCK'ya aktarilacak.

Tesvikten haksiz yere yararlanmalarin énlen-
mesi icin de ¢esitli adimlar atildi. Buna gére
faaliyette bulunan isyerlerinin devredilime-
si, birlesmesi veya bolinmesi gibi durumlar
yeni ise baslama kabul edilmeyecek. Mev-
cut isyerinin kapatilarak degisik bir isimle
acllmasi ya da calisan sigortalilarnin biton
olarak devredilmesi halinde bu isyerleri tes-
vikten yararlanamayacak. Ortaklik iliskisi
bulunan sirketlerdeki istihdam kaydinimasi
da tesvik kapsami disinda olacak. Firmala-
rnn istihdam tesvikinden yaralanabilmesi icin
kacak isci calistrmamasi gerekiyor. Yapilan
denetimlerde kayit disi istihdam sagladigi
tespit edilen isyerleri, tesvik kapsami disina
cikarilacak.

isveren, emekli birini ise alip destek pri-
mini 6dese de tesvikten yararlanama-
yacak. Prim tesviki, filen calisanlar icin
gecerli olacak. Denetimlerde fillen ¢alis-
madigi tespit edilenler icin isverene ceza
uygulanacak. Ayrica sartlan tasimalarina
ragmen cesitli nedenlerle vyillik Gcretli izin
kullanan veya raporlu olanlar kapsam disi
olacak. Bu madde ile isverenlerin yakin-
larini ve tanidiklarini, ¢alismadiklar hal-
de sigortall gdstermesinin engellenmesi
amagclaniyor.
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“Dogan Giinesin Ulkesi”"nde
dogaltas pazan

Dogu Asya’da ii¢ binden fazla adadan olusan bir ada Glkesi, Japonya. .. Aymi zamanda gayri safi yurtigi hdsilaya gére ABD'den
sonra gelen diinyanin ikinci ilkesi... Dinyanin en biyik altinc ithalatgisi olan Japonya’nin ismini olusturan karakterler
“giines” ve “koken” anlamlanna geldigi icin “Dogan Giinesin Ulkesi” olarak da taniniyor.

Ancak ilgingtir ki bu Glkenin topraklan madenler agisindan oldukga fakir ve ihtiya¢ duydugu madenleri hep disandan ithal
ediyor. iste bu noktada diinyanin en zengin ilkelerinden ve en bisyik ithalatcilarindan olan Japonya, Tirkiye'nin zengin
dogaltas zenginligi icin de potansiyel bir pazar haline geliyor...

M. ilker Ulu

- 400.000.000

Dogaltas UrGnleri icin  daha ¢ok yapi
tasi (building stone) kavrami kullanilan lar mezarlarda, anitlarda, mabetlerin ¢cev-
Japonya'da, mermer ve granite olan talep relerinde ve kaldinmlarda bUyUk miktarlar-
agirlikh olarak mezar tasi yapimina ydnelik- da kullaniliyor.

ti. Ancak vyillar itibariyle bu Urinlerin insaat 2.insaat Sektéri: insaatlarn dis yizeylerinde
malzemesi olarak kullaniimasi dUzenli olarak kaplama ve dekorasyon malzemesi olarak
arttl. Japonya’'da mermer, dinya genelin- kullanilan dogaltaslar, insaatliarin ic yizeyle-
de oldugu gibi ic zemin désemelerinde ve rinde yer ve duvar karosu olarak kullaniliyor.
ic duvarlarda kullanilirken, granit ise yUksek Ayrica, tuvalet, banyo ve hollerde kullani-
dayanakliiga sahip olmasindan dolayi bi- Iirken, mutfakta tezgdh, banyoda kivet ve
nalarn dis cephe kaplamalarnda, yagmur benzeri yerlerde kullaniliyor. Bunun disinda,
ve rUzgdr alabilecek yerlerde kullanim ala- oteller ve halkin kullanimina acik olan yerler-
ni buluyor. Ocak isletmeciligi ve dogaltas de bUyUk kullanim alani da s6z konusu.
isleme tesisleri ile ilgili makine, ekipman ve 3.Bahge Dizayni: Dogaltaslar, kanalizasyon-
techizatlann bUylk codunlugu ise bugin larda, golf sahalannda kaldinm tasi olarak,
italya’dan ithal ediliyor. merdivenlerde, park ve bahcelerde kulla-
Japonya'da dogaltasin kullanim alanlari ol- niliyor.

dukca genisledi. Bu alanlar arasinda sunlari 4 Heykeltiraghk: Bahcelerde kullanilan fe-
sayabiliriz: nerler, heykeller, Buda imajlan ve mabet-

1.Mezar Tasi Sanayi: Japonya'da dogaltas-

sektor

' nattira

lerde su kemerleri gibi yerlerde kullaniliyor.
Ancak, bu Uretimlerde bir devamlilik s6z ko-
nusu degil.

5.8Us Esyalan ve i¢ Dekorasyon: Ozelikle
mermer ve oniks taslan cesitli sUs esyalar,
vazo, kUllUk ve hediyelik esya yapimi icin
kullaniliyor.

Japonya’'da

ithalatin goronimu

Japonya'nin agrrlikli olarak ingsaat malzeme-
si olarak yaptg dogaltas ithalat, baslica
granit ve mermerden olusmaktadir. Yerel
tas ocaklarnin sayisinin azalmasindan do-
layl, Japonya, granit arzinin yaklasik yizde
90"Ini ithal etmektedir. Japonya halkinin
dogal gUzelliklere karsi bUyUk bir ilgisi olmasi
nedeniyle yillar itibaryla dogaltas ithalatin-
da bUyUk bir artig izlenmistir.

Japonya dogaltas pazarinda, en dnemli
Uron grubunu 709,5 milyon dolar ile islenmis
granit olusturmaktadir. Diger dnemli UrUn ise

48,5 milyon dolar ile islenmis mermer ve tro-
verten UrUnleridir.

Japonya dogaltas ithalati genel olarak in-
celendiginde, 90l yillardan ginUmUze blok
granit inracatinda oldukca bUyUk bir dUsUs
oldugu goérilmektedir. (1996'da 147 milyon
dolarken 2008'de 10 milyon dolar). Bu du-
rum, Japonya'nin, ham dogaltas ihracat
yerine islenmis Urine ydneldigini géstermek-
tedir.

Japonya Dogal Tas ithalat
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Mermer ve traverten

(blok & yar islenmis & islenmis)

Cin, italya, ispanya, Yunanistan ve TUrkiye,
Japonya'ya en fazla mermer ve fraverten
ihra¢c eden Ulkeler olarak ithalat pazarnnin
yUzde 82'sini ellerinde bulundururlar. Cin
2008 yilinda Japonya'ya dogaltas ithal
eden Ulkeler icinde degerde yuzde 39,3'l0k
payla (21 milyon dolar) ilk srada yer almak-
tadir. Cin'i, italya (13,1 milyon dolar, yizde
24,5 pay) ve Ispanya (4,5 milyon dolar, yiz-
de 8,5 pay) izlemektedir. TUrkiye ise 2,4 mil-
yon dolar ve yUzde 4,5 pay ile 5'inci sirada
yer almaktadir.

Eskiden Cin'in, Japonya’'nin 8lgU, renk,
model ve hatall olmama gibi Oron kalite
standartlan talebini karsilayamadigr disu-
nGl0rdU. Ancak, simdilerde, Cin'in, Uretim
kalitesindeki, tas kesim teknolojisindeki ge-
lismeler ve isglcU maliyetinin ucuz olmasi
nedeniyle, Japon pazarindaki payr artmigtir.

2008 Yili Japonya’'nin Mermer ve
Traverten Ithalah (dolar)

Siralama | ULKE Deger Pay1 %
Dinya 53.491.738 | 100

1 Cin 21.024.804 | 39,30

2 italya 13.124.104 | 24,53

3 ispanya 4.541.010 | 8,49

4 Yunanistan | 2.937.535 | 5,49

5 Tirkiye 2.429.444 | 4,54
Diger 9.434.841 17,64

Kaynak: United Nations Comtrade

Japonya ithalat Pazar Paylar

ECGin Mialya DOispanya OYunanistan M Tirkiye @ Diger

Kaynak: United Nations Comtrade

Granit (blok & yar islenmis & islenmis)
2008 yilinda, Japonya 731,1 milyon dolarlik
granit ithalat yapmustir. Bu ithalatin yozde
95'ini islenmis granit olusturmaktadir. Cin,
degerde yUzde 96,9'luk payla (708,4 mil-

yon dolar), Japonya'nin granit ithal eftigi
en dnemli Ulke olmustur. Eski yillarda, Cin'in
Japonya'ya ihracatinin cogu, mezar tasi
kalemi olarak kaydedilmesine ragmen, son
yillarda Cin granitinin rekabetci fiyatinin, ge-
lisen isleme teknolojisi ile birlesmesi sonucu,
Cin, Japonya dogaltas pazarnda bUyUk
kazanimlar saglamistir. Granit ithalatinda
Cin'den sonra gelen Hindistan, Filipinler,
GUney Kore ve Italya gibi Ulkeler cok dUsUk
miktarlarda ihracat yapmislardir.

2008 Yili Japonya’nin Granit ithalat (dolar)

Siralama | ULKE Deger Pay1 %
Dinya 731.084.849 | 100

1 Cin 708.358.794 | 96,89

2 Hindistan | 12.403.232 1,70

3 Filipinler 1.633.173 0,22

4 Giney Kore | 1.384.648 0,19

5 italya 1.147.325 0,16
Diger 6.157.677 0.84

Standart karo taslar

Japonya'da insaat malzemesi olarak kulla-
nilan bir diger Orin 6-20 mm kalinigindaki
granit karolardir. Bu standart Orin genel ola-
rak, islenmis UrUn elde edilemeyecek kicUk
bloklardan Uretilir. Son vyillarda, dogdaltas
pazarinda, ultra ince plaka olarak bilinen
ve cok hafif adirlikta olan granit kullanimi
artis géstermistir. Bu UrGn, 5-6 mm kalinhigin-
da olup, seramik ve fiber plaka ile arkadan
desteklenmektedir. Bu UrUn disinda, Ulkede
baska plaka Uretimi yapiimamaktadir. Pla-
ka ihtiyaci Italya, ispanya, Portekiz ve GU-
ney Kore ile Cin'den temin edilmektedir.
Diger bir standart tas da mermer ve diger
taslarn 6gUtllop, cimento ve resin bilesik-
leriyle sertlestirimesi sonucu meydana geti-
rilen suni tastir. Bu tasin en dnemli cazibesi
dogaltaslara gére daha ucuz olmasidir.
Organik yapiskan maddelerinin yapimi du-
var yUzeylerinde standart tas karosunun
kullaniimasini saglamistir. Son yillarda yapi
maliyetlerini azaltmak icin yapilan girisimler,
maliyet kalemlerinde rekabete dayanama-
yacak dogaltas aliskanhdr olusturmustur ve
daha fazla insaatcl duvar dislarinda stan-
dart tas karosu kullanmaya baslamigtir.

Japonya’da ithalat mevzuah,

dizenlemeleri ve vergiler
Dogaltaslarnn  ithalatinda ve satisinda
herhangi bir yasal duUzenleme yoktur.
Japonya'da tUm binalann yapisi, ithal
edilmis olsun olmasin, Standart insaat
Kanunu'na tabidir. Yine, konut satisi ve
sdzlesmesi Konut Kalite Sigorta Kanunu'na
tabidir.

Uluslararasi Standardizasyon Kanunu
(JIS) Tas (JIS 1 5003-1995)

EndUstriyel Standardizasyon Kanunu altinda
standartlar, endUstriyel UrUnler kalitesi icin
hazirlanmistir. JIS standartlarna uygun Oron-
ler, JIS marka onayi ile etiketlenebilmekte-
dir. (JIS sistemi hakkinda detayl bilgi icin;
Japanese Standarts Associatfion, www.jsa.
org.ip) Dogaltaslar icin yasal bir etiketleme
dUzenlemesi yoktur.

a)Kare taslar: Genislik kalinigin 3 katindan
daha kUgUk olmall ve beliri bir uzunluga
(21, 100 veya 150 cm) sahip olmalidir.
b)Levha (plaka) taslar: Kalinlk 15 cm'den
az olmal ve geniglik kalinigin 3 veya daha
fazla katr olmalidir.

c)Kenchi taglan (bas kismi kesilmis kare
koni): Kural geregi yUzey yaklasik kare sek-
linde olmall. D&rt kenardan asagr dogru
incelen kenarlar ve bu kenarin yan ylUzeye
olan uzunlugu yUzeyin 1,5 kati veya daha az
bUyUklUkte olmalidir.

d)Rag taslan: Kural geredi yuzey kare seklin-
de olmalidrr. iki kenardan asadi dogru ince-
len kenarlar ve bu kenarin yan yizeye olan
uzunlugu 1,2 kat veya daha az buyUklGkte
olmalidrr.

Tastaki hatalar asagidakileri icerebilir:
1)Boyutlann hatasi, edrilik, catlak, dUzensiz
renkler, bozuk lekeler, cizik ve ezikler,
2)Yumusak taslarda, leke ve bogsluklar,
3)Dekoratif taslarda, renk tonunda ve yapi-
da duzensizlik ve lekeler.

Uriin Sorumluluk Kanunu

Urdn kusurunun sonucunda insan hayatinda
ve organlannda zarara yol agan veya malda
hasar yaratan Urlnlerin Ureticilerine, isleyicile-
rine veya ithalatgilanna verilen zaran 6deme
sorumlulugunu yUkler. Kanuna goére kusur,
Ur0n kalitesindeki dUsUklUk degil Uron gUvenli-
gindeki yetersizlikir. ithal Grinlerde zaran karsi-
lama sorumlulugu ithalatciya aittir.

Japonya’'da dogaltas ithalah

ile ilgili vergiler

1) Gumruk vergisi

Dogaltaslarn ithalatinda  gUmrUk vergisi
hakkinda herhangi bir dizenleme yoktur.
Dogaltaslar gomrUk vergisinden muaftr.

2) Tuketim vergisi

(CIF + GUmrUk Maliyetleri) + yUzde 5 olarak
uygulanmaktadir.

Japonya’da

yerel dagitim sistemi

Cogu ham ve plaka taslar &zel ithalatcilar
tarafindan ithal ediimektedir ve daha sonra
tas isleyicilerine dagitiimaktadir. Kimi zaman
da tas isleyicileri kendileri direk ithal etmek-
tedirler. Deniz asin tas ocagi sahipleri yerle-
sik dagitim kanallarini kullanmaktadirlar.

1)Ozel siparisli Griinler

Tas isleyicileri, insaatcilar tarafindan verilen
Ozel siparis ham ve plaka taslannda &zel
kesimler uygulamaktadirlar. Buna ragmen,
isleyiciler ve tamamlayicilar arasinda kesin
bir tanimlama yoktur ve uygulamada cogu
firma tas isleme ve tamamlama sUrecini uy-
gulamaktadir. insaat streci belli bir sekil ka-
zandigindan bu yana, tas tamamlayicilarn
genel muteahhit altinda taseronlar olarak
faaliyet gdstermektedirler.

2)Standart tas karosu

Standart tas karosunda bUyUk miktarda
makine islemesine gerek olmadigindan,
ozel ithalatcilardan daha ¢cok normal itha-
latcilar basaril olabilirler. Su anda ithalatci-
lann cogu, insaat maddeleri ithalatcilan ve
temel karo Ureticileridir.

Dogaltas sektory, ithalat, isleme, tasanm ve
nihai UrGne dénUstirme dahil her asamada
teknik kaynaklar ve tecribe gerektirir. BUyUk
girisimciler ve onlarin bagdl gruplan, dogal-
tasin ithal edilmesinden nihai Urine donUs-
mesine kadarki bUtin sureg ile ilgilenmekte-
dir. Son zamanlarda, Uretici Ulkeler, giderek
ham tas inracatindan katma degeri yUksek
islenmis UrUnlere kaymaktadiriar. Bu durum,
Japonya tas tedarikcgilerine ve genel mute-
ahhitlere direk olarak ithalat imkani saglo-
maktadir ve bu yizden geleneksel dagitim
kanallarini engellemektedir.

Pazara giris onerileri

Her Ulkenin dogaltasi, kalite, sertlik ve nem
emme oralarinda farklilik gésterir. Yapi tasi
kullanicilan renk ve desen dizenine ve
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boyut keskinligine cok dikkat ederler. Ure-
ticilerden surekli olarak, bu 0rin kalitesi ve
Ozelliklerine uyan malzemeyi saglamalar
beklenir. Japonya ithalatl, son zamanlarda
islenmemis tastan, levha ve parlatiimis Orin
ithalatina dogru artmistir. Bunun sonucu
olarak gelecekte, katma degeri daha yUk-
sek UrUnlerin ithalatinda artis beklenmekte-
dir. Yapi tasi sektéri pahal olmayan yUksek
kaliteli UrUnlere olan talebi karsilamakta zor-
lanmaktadir. Bu nedenle talebi karsilamak
icin yeni kaynaklar arastinimaktadir.

Aslinda bunlar yukarnda da ifade edilmisti
ancak TUrkiye'deki firmalanmiza pazara gi-
ris icin dnemli referans noktalan saglayacao-
gi varsayimindan dolayr yeniden bahsetme
geredi duyulmustur. Bu sartlarda, Japon
piyasasina girmeyi ve kazang saglamayi
isteyen yabanci tedarikgiler icin su &neriler
siralanabilir (Uyanik TGlay, 2001, Ankara):

*DUsiUk fiyat teklifi

Yapi taslarina olan talep 1993'ten bu yana
hizia azalmistir. insaat sektérindeki proje sa-
yisinin azalmasina ilaveten, insaatcilar yapi
maliyetinin azalmasi konusunda guglU bir
taleple karsi karsiya kalmiglardir. Bu da yapi
tasina olan talepte kayda deger bir dUsUse
yol acmistir. Maliyeti dUsirme cabalarinin
bir parcasi da Japon yapi mUteahhitlerinin
yapl tasini yerli tedarik¢i yoluyla degdil de di-
rek yurt disindan saglamasidir. Piyasanin du-
sUk fiyat ihtiyacini karslamak igin yabanci
tedarikgiler asagidaki dlgllere gdre dUsUk
fiyat teklifi Gzerinde ¢alismalidirliar.
Japonya'ya olan deniz tasima maliyetini
azaltmak igin tasi blok veya kaln dilimler
halinde tasimak yerine cilalanmis son Urdn
olarak tasimak gereklidir. Ham tasin, Ureti-
min oldugu Ulkede islenmesi ve dogrudan
Japonya'ya ihracat yapilmasi baska bir Gl-
kede islenmesine oranla daha az maliyet-
lidlir.

*Dosemenin basitlestiriimesiyle
maliyetin dUsirilmesi

Japonya'da deneyimli tas cilalayicilarinin
az olmasi nedeniyle parlatma maliyetini
dUsGrmenin bir yolu da, hazir beton yén-
teminin  kullanimasiyla déseme isleminin
basitlestirimesidir. Bu ydntem sayesinde ci-
lalama sUresi azaltilabilir. Bu yénteme olan
talebin artmasi beklendiginden, denizasin
Ulkelerdeki tas tedarikcilerinin bu yéntemi
gelistirmeleri dnerilir.

«Uriin kalitesini gelistirmek

Japon kullanicilar, diger Glkelere gore cila-
lamanin dUzenli olmasi, renklerin ve desen-
lerin dUzenli olmasi ve boyutlann dizgin
olmasina daha ¢ok dikkat ederler. Son

zamanlarda, yUksek kaliteli malzeme kulla-
niminda gecmis déneme gére daha israr-
Il olan insaat sahipleri ve tasarm firmalari
tasima maliyetlerinin dUsurGlmesine ihtiyag
duymaktadir. Deniz asin Ulkelerdeki tas te-
darikcileri bitmis UrOnU ihrac ederken, yUk-
sek kaliteli UrlnU rekabet edebilecek fiyat-
larla da teklif etmek zorundadirlar.

+islemenin geligtiriimesi

Japon kullanicilar OrdnGn yapimini zorlas-
firan zor sekilli ve egimli tas GrUnlerine (ya-
kumono) c¢ok 6nem verirler. Yakumono,
Japonya'da sayilar ¢cok az olan ve gittikce
azalan ustalar tarafindan isleme gerektir-
mektedir. Japon yapi tasi sektérd yakumo-
noyu cilalanmis halde veya yurtdisindaki
kaynagindan ithal etmek zorunda kalmistir.

« Orijinal tas gesitlerine talep vardir

insaat sahipleri ve tasarm yapan firmalar
nadir bulunan orijinal tas ¢esitleri aramakta-
dirlar. Bu taleplerin karsilanmasi icin beyaz
zemin Uzerinde siyah noktall mermer, mavi
mermer ve Kirmizi granit gibi nadir bulunan
tas cesitlerine intiyac vardir. Denizasin Ulke-
lerdeki tas tedarikcileri bu ihtiyaclan anla-
mali ve orijinal UrGnler teklif etmelidirler. Ayni
zamanda fiyat rekabeti, isleme teknolojisin-
deki gelisme ve istikrarll Urin kalitesine bagl
olarak Cin'den yapilan granit ithalatinin art-
masi gibi gelecekte mermer ithal kaynak-
larinda da (italya disinda diger Ulkelerden)
daha fazla cesitlilik beklenmektedir.

«Sathig sonrasi hizmet
Normalde satis sonrasi hizmet gerekmemek-
tedir. Ancak, tasin gecek kalite ve kosulu-
nu iceren bazi durumlar vardir ki; ham tasin
kesilmesine kadar deder bicilememektedir.
Bazi tUketicilerin, teslimattan sonra Grin
kalitesi konusunda sikdyetleri olmaktadir.
Buna ilaveten, kalite kontrole dikkat etmek
¢cok dnemlidir cUnkU bir ithalatel, ithal ettigi
mallann kusurlu ve insan vicuduna zararli
oldugunda, PL (Urin Sorumlulugu) altinda
bir mesuliyet alacakfir.

Yaklasik 17 'u"IHjlr nermer seklorunde depoculuk bazinda zirve
D E n ' A yolunda yaruyen firmamiz, son 3 senedir dunyanin gesitl
(lkelerinden kaliteden &din vermeden Olkemize

GRANIT ve MERMER SAN.DIS. TIC.LTD.STI. getirilebilecek en lyi granitleri getirmekledirier

Istanbul Ofis: Atatiork Cad 9/ Allbay
Antalya Ofis: Fatih Mah. Candir Bulvan Mo : 4 Senk / Antalya
el: 0242 722 08 60 Fax: 0 242 722 03 90 Gsm: 0532 746 02 96
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Ahmet Keles'i
ermer seruveni

Ortadogu Mermer'in kurucusu Ahmet Keles, 36 yildir mermercilik sektoriinde faaliyet gosteriyor. Tasla tamsmasi ilk kez 1973
yihinda oluyor. 1975-76 senelerinde Ortadogu Mermer'i kolektif sirket olarak kuruyor, 1980 yilinda sirket anonim sirkete,
1988'de ise limited sirkete doniistiiriliyor. Bugiin Ortadogu Mermer Sanayi ve Ticaret A.S. mermercilik sektoriindeki taninmig
firmalardan. Yurtici ve yurtdisi fuarlarda dizenli sekilde katilime olarak bulunan firma, makine agi ve iiretim kapasitesi goz
onine alinirsa istanbul'daki en biyik firmalardan biri olarak kabul edilebilir.

Emre Ates Savaseri

hmet Keles ile TUrkiye'deki mer-
mercilik sektéronun tarinsel gelisi-
mi, dUnU ve bugUni hakkinda bir
sohbet yaptik. Kendisi bize mes-
lege basladidi ik yillar séyle anlatt:
“Tasla tanismam 1973 yilina dayanir. 36 yillik
mermercilik hayatim var. Bu sUre icerisinde
zorluklarla ¢ok karsilastik. Bu zor gunler iceri-
sinde mermerciligin en zor gunlerini yasamis
daha buyUklerimiz de vardi cevremizde.
Sektdre ilk girdigimizde sektdr su an kullani-
lan teknolojiden cok uzakt. Kompresér ve
tabancalarla, halhallarla blok imal edilirdi.
En bUyUk blok 3 metrekUptl; bugin oldugu

vagonlarla tasiniyor. Estelerden, katraklar-
dan alinip direk polisaj makinelerine giriyor.
Bundan 36 sene d6nce, biz meslege basla-
digimizda, bu dediklerimizin bir tfanesi bile
yoktu. Her sey insan gUcUne dayaniyordu.
Taslar pehlivan krikolarla yUkleniyordu arag-
lara. Bugin ise sadece ambalajlamada
iscilik devreye giriyor. O asamaya kadar kul-
lanilan iscilik yerini makinelere birakt. Oysa
biz o gUnlerde ¢ok zorluklar cektik, izdiraplar
yasadik bu meslek ugruna.”

Ahmet Keles'in anlattiklan bizim de bugine
doénUp bir kez daha sorgulamamizi sagladi:
Bunca teknolojik imkén elimizde oldugu hal-
gibi 10-15 metrekUplUk bloklar yoktu. Su an de acaba Ulkemizin bu en bUyUk zenginligini
0 gunkU Uretimin binlerce kati Uretim yapi- yeteri kadar kullanabiliyor muyuzg Bundan
labiliyor. 35-40 sene 6nce babalarmizin, dedeleri-
Biz sektdre girdigimizde su an kullanilan mizin “ekmeklerini tastan ¢cikarmasi” gibi biz
elektronik vincler falan da yoktu. BugUin tas, de bugln ayni ¢abayi gésterebiliyor, ayni
vingle ocaktan alinip aracglara konuluyor, sonuclari elde edebiliyor muyuze
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36 yilik mermer duayenine bu sorulari sordu-
gumuzda ise bize sunlar hatirlatti:

“"Meslek hayatima basladigim 1973 yilindan
1975 yilina kadar olan strecte Hali¢c'te bir
fabrika kurabilecek kadar bUyUk bir imkan
saglamistm. BugUnkU teknolojiyle onun
yUzlerce kati Uretim yapabiliyoruz ama kar
oranlarn istedigimiz seviyeye yaklasamiyor
bile.

Dis pazar olmadidi sirece mermercilik yok
demektir. Mesele sadece Uretebiimek de-
gildir. Elbette evsafina uygun kaliteyi bulo-
bilmek icin ¢cok fazla arastrma yapiyoruz.
Marmara Adasi'nda ocak faaliyetlerimiz
devam ediyor; ama istedigimiz randimani
alamiyoruz, halen surekli arastirmaktayiz.
Bugun iki bin metrekaresi kapall 8 bin met-
rekare alanda Uretim yapiyoruz. Aylik kapa-
sitemiz 20 bin metrekarelerde olmasina rag-
men 3-5 binlerde Uretim yapiyoruz ¢Unkd
piyasalarmiz tamamen ¢ékto. insallah ilerisi
daha iyi olacak diye dUsUnUyoruz. Bugun
sahip oldugumuz teknolojinin potansiyeline
uygun pazar olsa, olaganUstyU isler yapariz
diye dUsUnUyor ve buna gayret ediyoruz.”
Ahmet Keles'in anlattiklarndan ortaya ci-
kan, Ulkemizde mermercilik sektéri bUyUk
bir gelisme potansiyeline sahip. Ancak bu
gelisim heniz yeterli ivmeyi kazanabilmis
degil. DUinya capinda bUyUk basarilar elde
edebilecekken simdilik daha kUcUk adimlar-
la ilerleyebiliyor sektérimuoz. Peki, bu konu-
da herkes Uzerine dUsen sorumlulugu yerine
getiriyor mu?2 Bu kUcUk adimlan bUyGtmek
icin neler yapilmasi gerekiyore Bu konular-
da da Ahmet Keles'in fikirlerini aldik ve bize
sunlar anlatt:

“Sektdre devlet destedi hicbir zaman bizim
istedigimiz sekilde olmamistrr. Isi bUtinUyle
kendi imk&nlarmizia yirimeye devam ettik
bugUne kadar. Oysa destek cok dnemli sek-
térin gelisimi agisindan.

Maliyetlerimizin en bUyUk kismini yakit olus-
turuyor ve biz de ¢ok kullandigimiz yakiti pi-
yasadaki normal satislar Uzerinden aliyoruz.
Ornegin demircilik sektérinde uygulanan
OTV indirimi bizim sektérimizde uygulan-
miyor. Mevcut maliyetimizin dUsUrGlebilmesi
icin OTV indirimine acil ihtiyacimiz var. Bizim
beklentimiz Uretim maliyetini dUsUrebilmek.
Maliyet ne kadar dUserse ic piyasadaki re-
kabet gicUmUz o oranda artacaktir.
Elektrik fiyatlannin yUksek olusu da maliyeti
artirmakta ve istedigimiz randimani almao-
mizi engellemektedir. Bugin Avrupa'da
bir Yunanistan'i disunun; bizden ¢ok daha
dUsUk elektrik, yakit, mazot harcamalari var.

Ayni sekilde Cin'deki Ureticiler de bu mali-
yetlerin dUsUkIUgU sayesinde bizim ¢ok ¢ok
altimizda fiyatlarla granit satabiliyor. Tim
dinyada mermercilik sektérinU vuran en
bUyUk faktérlerden biri Cin ve italya’nin gra-
nitleridir. Ustelik granitin kanserojen madde
tasidigi sdyleniyor. Ama mermer bdyle degil;
mermerde hayat vardir. Marmara mermeri
dUnyada adini duyurmus mermerlerden bir
tanesidir. Dort iklime dayanikl, en ufak bir
bakteriyi kabullenmeyen yegdne mermer-
dir, ama maalesef hak ettigi degeri heniz
bulamamustrr. Italya’nin Carrera tasi bizim
safislarimizin 8 kat Uzerinde satiliyor, ama bi-
zim Marmara mermerinin kalitesi daha yUk-
sek olmasina ragmen ¢ok dUsUk fiyatlardan
alict buluyor. Marmara’da Uretimin fazla
olusu ama pazarin istenilen dlcide olmayisi
bUyUk bir dezavantaj sektérimuoz icin.”
Peki, tUm bu dezavantajlan ortadan kaldi-
rnp avantajlara ¢evirecek bir isbirligi var mi
mermercilerimiz arasinda? Bu konuda ortak
clkarlann korunmasi icin bir araya gelip ca-
lismalar yapiliyor mu?2 S6z konusu sorunlari
asmak igin ¢6zOm yollarn arastinlyor mu?
Bunlar da sorduk Ahmet Keles'e:

“Ben 25 yasinda mermercilige basladim. O
gUnkU samimiyet su anki sektér calisanlarin-
da yok. Istanbul Fatih Kiztas’nda Mermerci-
ler Dernegi diye bir cemiyetimiz vardi. Zaten
o dénemde sabah verirdik tasi katragin
altina, bir hafta yani 7 gin o tasin cikma-
sinl beklerdik. Zamanimizin cogu cemiyette
sohbetlerle gecerdi. O gUnkU arkadaslkla
bugin arasinda cok dedisiklik var. insanlar,
meslektaslar daha yakindi o dénemlerde.”
Her seye ragmen mermerciligi meslek edin-
mek isteyen, bu ise génUl veren insanlar var.
Ahmet Keles'e ceyrek asn gecen mermer
serUveninde edindigi tecrUbelerle, sektdre
yeni girenlere ne tavsiyeler vermek istedigini
sorduk.

"Genclere tavsiyem sudur: Masa basinda
is yapmak yok. BUtUn Uretim siUrecinde
isin basinda durulmali, Gretim ve calisan-
lar takip edilmelidir. Yoksa hisrana ug-
rarlar. Ben cocuklarmi dyle yetistirmeye
calistim. Bu mesledi A'dan Z'ye 6grettim
onlara. Onlarn da basarnya ulasacakla-
rna inaniyorum. Ben kendimi yar emekli
saylyorum, ama hala da durmus degilim;
sabah 8 aksam 5 isimin basindayim. Bu
isi yUrUtmek isteyen gencglerimize de tim
isi calisanlarina emanet etmemeleri, her
kisma kosmalar gerektigini sdyleyebilirim.
Bdyle oldugunda basariya ulasacaklar-
dr.”
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YV )Y MERMER ATIKLARININ DEGERLENDIRILMESI

Ulkemizde mermer atiklannin
degerlendirilmesinde akademik
ve hireysel ¢oziimler...

Ulkemiz sahip oldugu yiizde 40’k rezervle diinyanin en bisyilk mermer zenginligine sahip. Mermercilik sektorii ozellikle son 25
yilda biyiik bir atilimla gelisti. Mermer iretimi yizde 600 civarinda arhis gosterdi. Peki, bu biyik dogal zenginligimizi yeteri
kadar iyi kullanabiliyor muyuz? Mermer arama ve iretim ¢alismalan sirasinda ortaya ¢ikan atiklan degerlendirebiliyor muyuz?
Bu atiklar, AB uyum siirecinden gegtigimiz bu giinlerde cevre kirliligi agisindan olumsuz bir imaj olusturuyor mu?

Bu dosyamizda yukanidaki sorularin cevaplarini vermenin yami sira bu konuda ortaya konan ¢6ziim onerilerini, pratik
vygulamalan konu edinecegiz.

Aylin Muhaddisoglu

ermer atig, mermerin ocak- dagiimasi ve kirlenmesi nedeniyle fazla bir
tan c¢ikarimasi, ocaktan cika- dnem tasimadigi tespit edilmistir.
rlan blok mermerin fabrikada Ocakta ana kitleden koparilan ve ¢ok iri
islenmesi  esnasinda  ortaya boyutlarda olan bloklarn sayalanmasi (be-
c¢lkan ve mamul mermer Uretiminden geri- liri ebatlarda blok elde edilmesi icin alt, Ust
ye kalan bUtin mermer parca ve tozlandir. ve yanlardan kesiimesi) esnasinda “kapak”
Bu atik parcalarin sekil ve boyutlar; ocak- adi verilen parcalar ortaya cikar.
larda kullanilan madencilik ekipmanlarna, Ayrica, mermer ocaginda bulunan arizalar,
fabrikalarda kesilebilecek blok mermerin faylar ve benzeri nedenlerden dolayi, blok
bUyUklUgUne, fabrikalarda kullanilan kesme Uretimi yapilirken ortaya ¢ikan ve blok elde
makinelerinin 6zelliklerine ve bunlarla birlikte edilemeyen iri boyuttaki molozlar agiga
mermerin yapisinda bulunan arizalara bagli clkar. Bunlara ocak pasasi denir. Mermer
olarak degisir. ocaklarinda olusan bu atiklar ocaklarin
kenarlannda biriktfirilerek kendi haline terk
Ocaklarda olusan atiklar edilir veya kimi zaman da mozaik yapimin-
Ocaklarda bulunan mermerler dogal bir da kullanimak Uzere, isteyen firmalara ¢ok
kaya halindedir. Ocak kazi ekipmanlanyla dUsUk fiyatlarla satilir. Ocak Uretim miktarn-
blok mermer Uretimi yapilirken kesme isle- nin yaklasik ydzde 50'si gibi bUyUk bir mik-
mi esnasinda az miktarda mermer kirintisi tar olusturan bu atiklann tamaminin deger-
ve tozu olusur. Bunlarn da ocak igerisinde lendiriimemesi durumunda, mermer ocak
*nattira

isletmelerinin etrafinda bir tas toprak yigini
halinde bekletiimesi, ocaklarin cevresinde
Snemli bir gérintu kirliligi meydana getirir.

Fabrikalarda olusan artiklar
Fabrikalarda bloklardan belirli ebatlarda
plakalar elde edilir. Baslangigta bu plakala-
rin boyutlarn uygun dlcUlerde olmadigindan,
ebatlandirma  esnasinda  kenarlanndan
parcalar agiga cikar. Bununla birlikte blok
ve plakalarda bulunan catlak veya kiriklar-
dan dolay plakalar kirlir ve bdylece kU¢Uk
boyutlarda parca plaka artiklar olusur. Mer-
mercilikte bunlara “paledyen” adi verilir.
Elmas soketli, dairesel testereli tas kesme
makinelerinde (S/T); bloklardan plaka elde
edilmesi esnasinda, bloklann alt kisimlarin-
dan agiga c¢ikan ve plaka mermer elde
edilmesi mUmkin olmayan iri boyuttaki
mermer artiklan olusur. Bunlardan zaman
zaman mutfak tasi evyesi elde edilir.
Mermerciler i¢in en dnemli sorunlardan biri-
si; mermerin kesilmesi esnasinda makinelerin
kesme islemini yapan testerelerin agzindan
clkan cok kUcUk boyuttaki mermer tozu ar-
fiklarin olusumudur. Kesme islemi sulu olarak
yaplldigindan, agiga ¢ikan tozlar su ile birlik-
te tasinir ve cékeltme havuzlarinda toplanir
ya da yeni ydntem uygulanan ¢okeltme
tanklannda susuzlastinlip presleme makine-
lerinde sikistinlarak kek haline getirilir. Her iki
halde de aciga c¢ikan atiklar dogaya atilir
veya tekrar kullanilabilir.

Tesislerde islenen mermerlerden toz ve kirinti
atiklari, islenen mermerlerin yaklasik olarak
yUzde 30'unu olusturur. Degisik sanayi kollo-
rnda kullanim alani bulabilen kirintt mermer
atiklan, alternatiflerinin yerine kullanildig
takdirde cok daha ucuz bir girdi olabilecek-
fir. Ancak Ulkemizde mermer fabrikalarinda
Uretim arhigi olarak ¢ikan toz atiklar genellik-
le degerlendirilemez ve cevre kirliligi agisin-
dan da sorunlar yaratir. Mermer isleme te-
sislerinin yogunlastigr bdélgelerdeki mermer
atik sahalar, kamuoyu gézinde cevre ve
dogal guzellige zarar verdigi gerekcesiyle
tepkilere neden olur.

Turkiye'’de mermer tozu
ve atiklannin gesitli sanayi

alanlarinda degerlendiriimesi

Ulkemizde teknolojik ve ekonomik degeri
olan mermer atiklarnin degerlendirimesi
maalesef cok dUsUk seviyededir. Ustelik artik
UrOnlerin depolanmasi ya da dogal gevre-
ye atiimasi cevre kirliligine ve dogal kaynak-
larn kirlenmesi gibi sorunlara neden olmak-
tadir. GUnUmuzde, artik olarak ortaya ¢ikan
malzemelerin yeniden kullanimi ve geri do-

nUsUMU konusunda yogun ¢alismalar yapil-
maktadir. Bu calismalarda atiklardan yeni
UrOnler elde edimesi veya bunlarn katki
maddesi olarak kullanimasi ana amagtir.
Atiklanin yeniden kullanimi veya geri dénUsU-
muU; sinirl olan dogal kaynaklarin kullanimini
azaltarak, doganin tahrip edilmesini dnler,
Uretimde verimliligi artinr ve atk depolan-
masl sonucu olusacak ¢evre problemlerini
en aza indirir. Ozetle gerek ekonomik acr-
dan gerekse ¢evre koruma agisindan mer-
mer atfiklarnin degerlendiriimesi Ulkemiz igin
son derece 6nem arz eder.

GUnUmUzde mermer tozu, g¢esitli sanayi
dallarinda katki ve dolgu maddesi ola-
rak kullanilabilir. Mermer tozu gereksinimi
¢ogu zaman moloz bUyUkligindeki mer-
mer parcalarinin kinlip 6guttimesiyle elde
edilir. Oysa bu sekilde Uretilen mermer
tozunun maliyeti yUksektir; bunun yerine
mermer isletmelerinde aciga c¢ikan atik-
larin kullanima gecirilmesi maliyeti bUyUk
OlcUde dUsUrebilir.

Mermer kalsit minerallerinden olusan bir kayactir. Kimyasal bilesimi, kalsiyum kar-
bonattan olusmaktadir. Bu nedenle mermerin artigi bir deger ifade etmekte-
dir. Kalsit, kimyasal form0li CaCO, olan kristallesmis kalsiyum karbonata verilen
isimdir. Saydam, beyaz, sari, rustik yesil ve mavimsi renkte olabilir. Genellikle se-
konder bir mineraldir. Dogada bolca bulunur. Genellikle karbonatl sedimanter
kayalarin (kiregtaslar) ve metamorfik kayalarn (mermerler) ana bilesenidir. Kal-
siyum karbonat, &zellikleri bakimindan genis bir cesitlilige sahiptir ve bu durum
kalsiyum karbonati birbirinden farkli bircok uygulama alanina uygun bir ham-
madde haline getirir. Cesitli sekillerde islenerek boya, k&git, plastik, insaat, gida,
ilac, deterjan, yem sanayi ve daha bircok sektérde kullaniimaktadir
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Peki, mermer atiklar hangi sanayi
alanlarda degerlendirilebilir?
Oncelikle insaat sanayi mermer atiklarinin
kullanimi acisindan énemli bir alandir. Séz
konusu atiklar, insaat alaninda mozaik,
yapi tasi, cimento, harc ve siva olarak kul-
lanildigl gibi kire¢c elde edilen en dnemli
hammaddelerden birisidir. Suni mermer
olarak da bilinen yer karolarininimalatinda
ana hammadde olarak dogal mermerler
kullanilir. Uygun boyutlardaki mermer par-
calarnnin baglayicilar ile beraber mermer,
agregall karo Uretiminin temelini olusturur.
Mermer atiklar insaat sektdérionde ayrica;
siva harci karnsimlarinda, dolgu malzeme-
si olarak, mozaik Uretiminde, kaplama ve
ddsemelerde, kire¢ Uretiminde, micir ola-
rak, paledyen olarak, kara ve demir yolla-
rinda kullanilabilir.

Seramik Uretiminde de yUzde 5-6 oraninda
mermer kullaniimaktadir. Seramik bUnye
ve sirlarinda kalsiyum oksit (CaO) olarak
bUnyeye alinan hammadde kaynaklari
genel olarak; kalsit, dolomit ve mermerdir.
Karisik ve kalsitli akcini camurlarinin mine-
ralojik bilesiminde yUzde 5-20 arasinda
kalsiyum karbonat (CaCo0,) kullanilir. Bu
kalsiyum karbonat ¢ok ince 6gUtGlmuUs
mermer halinde bilesime katilir. iri taneli ve
iyi dagilmamis kalsit, camur icinde hata-
lara yol acar. Ozsiz seramik hammaddesi
olan kalsit turleri, seramik camurlarinda ar-
tan sicaklik ile birlikte gézenekliligi azaltir.
Kalsiyum oksit sirdaki silisyum dioksit (SiO,)
ile reaksiyona girerek bir ara tabaka olus-

turur. Bu ara tabaka seramik teknolojisin-
de cok dnemlidir. Kalsiyum oksit siricindeki
diger oksitlerle birleserek cam olusumuna
yardimci olur.

Cimento imalat sanayinde de mermer toz-
lan kullanilabilir. Cimento; kalsiyum oksit,
silisyum dioksit, aliminyum oksit, hematit
(kan tasl) ve eser halde magnezyum oksit
intiva eder, esas itibariyle kalker ve kil ka-
risimi olan, klinkerlesme sicakligina kadar
isifildiktan sonra, gerektiginde algi ve ben-
zeri katki maddeleri karstirlip 6gUtllerek
toz halinde elde edilen bir malzemedir.
En 6onemli &zelligi yizde 11-15 oraninda
su ile kanstinldigi zaman belli bir stre sonra
sertleserek karnsimdaki diger malzemele-
rin birbirine baglanmasini saglar. Cimen-
to sanayinde her ne kadar ¢ok miktarda
kalsiyum karbonat bilesimli hammadde-
ler kullanilirsa da, mermer sadece beyaz
portland cimentosu yapiminda kullanilir.
Normal portland cimentosu bilesimindeki
kalker yerine hammadde olarak mermer,
kil yerine de kaolen kullaniimasiyla beyaz
portland ¢cimentosu elde edilmis olur.
Mermer atiklar icin bir diger kullanim ala-
ni plastik sanayidir. Plastik malzemelere,
kalinlik ve tokluk vermesi amaciyla cesitli
dolgu maddeleri katilir. Bu dolgu madde-
leri; odun tozu ve asbest tozunun yani sira
mermer fozu da olabilir.

K&git sanayinde kalsiyum karbonat, 6zel-
likle sigara k&gidi basta olma Uzere gaze-
te kagidi, kaliteli dergi kagitlarn Uretiminde
kullanilir. Yag emme &6zelliginden dolayi

matbaa mirekkebinin  hizll  kurumasini
saglar. Kagit sektérinde dolgu veya kap-
lama malzemesi olarak kullanilir. Kalsiyum
karbonat veya magnezyum karbonat
(MgCQ,) kullaniimasi k&gidin daha dizenli
yanmasini saglar. Bununla birlikte kalsi-
yum karbonat ile yapilan k&gitlar daha
dayanikl olur. Kagit imalatinda seldlozun
pisirimesi sirasinda sivinin hazirlanmasinda
mermer kullanilir. Pisme sivisi, kirec tasi ile
kUkOrt dioksit (SO,) arasinda olusan reaksi-
yon sonucu meydana gelir.

Tarm ve gUbre sanayi acisindan da mer-
mer atiklarn kullanilabilirdir. Topragin fizik-
sel, kimyasal ve biyolojik &zellikleri, Uzerin-
de yetisen UrUnler acisindan bUyUk énem
tasir. Topragin kati kismi yizde 1,5-5 ora-
ninda organik madde ve yUzde 95-99
oraninda mineral maddeleri infiva eder.
Kalsiyum orani topragin yapisi bakimindan
etkili oldugu kadar, kimyasal nitelikleri Uze-
rinde de efkili oldugundan topraga yeterli
bir kalsiyum duzeyi saglamasi gerekir. Do-
gal olarak sularla ylikanma yizinden dur-
madan kire¢ kaybettigi icin fopraga za-
man zaman (3-6 yilda bir) kiregli madde
vermek gerekir. Kiregle toprak islahi igin,
kalsiyumlu maddeler kullanilir. Bunlar; kal-
siyum karbonat, kalsiyum oksit ve hidroksil
veya dolomit gibi maddelerdir.

Yem sanayinde ise &zellikle yumurta yem-
lerine kalsiyum oksit veya kalsiyum karbo-
nat olarak boyutu 2 mm altinda olan toz
katilir. Bu oran yuUzde 10-12 arasindadir.
DUsUk kalsiyum oranl yemler tavuklarda
yumurta verimini énemli dlgcUde eftkiler.
TUrk Standartlan EnstitGsU'nUn TS60 stan-
dartlarina gére mermer tozu hayvan yemi
olarak kabul edilir. Buna gdére bilesiminde
en az yUzde 92 kalsiyum karbonat bulunan
mermerler bu amag icin kullaniliriar.

Boya imalatinda katki maddesi olarak kul-
lanilan kalsiyum karbonat (CaCo,), &ézellik-
le sulu boyalar icin dnemlidir. Bunun icin
10 mikronun altinda ve cok saf kalsit kul-
lanilir. Kalsitin icindeki demir oksit oraninin
yUzde 0,03'den az olmasi istenir.

Mermer atiklarn yol yapiminda stabilizas-
yon malzemesi olarak da kullanilir. Yol ze-
minindeki kil mineralleri ile birleserek plas-

tisite, genlesme ve kabarma katsayilarina
etki eder. Ayrica micrr olarak da yol yapi-
minda kullanilir.

Demiryollarinda ise saglam bir zemin olus-
turmak icin dncelikle zemine balast deni-
len yeterli saglamlikta ve boyutlandirimis
granUl tas désenir. Bdylece demiryolu
Uzerindeki yUkler rahat bir sekilde karsi-
lanirken, demiryollar yapim malzemeleri
olan fravers ve raylar suyun etkisinden ko-
runmus olur.

Cam sanayinde ise magnezyum ve kalsi-
yumca zengin kiregtaslan kullanilir. Kalsi-
yumca zengin olan malzeme sise ve pen-
cere cami, magnezyumca zengin olanlar
6zel cam imalinde kullanilir.

Kimya sanayinde karpit yapiminda da
mermer atiklar kullanilabilir. Karpit, elek-
trik finnlannda kiregtasi ve kok k&murleri-
nin sarji sonucu elde edilir. Kok ile kirectasi
yUzde 40-60 arasindadir. Bu islem icin kul-
lanilacak kirectasi saf ve yUksek kalsiyumlu
olmaldir.

Mermer atiklar, yukanda sayillan alanlar
disinda; soda imalinde, refrakter malzeme
imalinde, ofo lastigi imalinde, patlayici
malzeme imalatinda, temizlk malzeme-
leri, hasere 6ldUricU ilaclarda kullanilir.
(Kaynak: Mermer Tozu ve Atiklarinin Kulla-
nim Alanlarnnin Arastinlmasi, MERSEM’'2008
TUrkiye VI. Mermer ve Dogaltas Sempoz-
yumu Kitabi)

Bir ¢6zim de Mugla Universitesi'nden

Mugla'da 2006'dan bu yana mermer atiklarinin degerlendirimesi konusunda
arastrma yapan ve yurtdisinda bircok tesisi inceleyen Mugla Universitesi MU-
hendislik FakUltesi Jeoloji BSIUMU Ogretim Uyesi Yrd. Dog. Dr. Emre Altun, "Bu t0r
atiklar ormanlara ve akarsulara bUyUk zarar veriyor. Kurtulmanin tek yolu, termik
santrallerin baca gaz Unitelerinde kullanmak” dedi.

Yrd. Dog. Altun, mermerin, termik santrallerin baca gaz sisteminde kullanilan ki-
rec tasindan yUzde 23 daha fazla kikUrt dioksiti tuttugunu, bdylece dogada
gorintu kirliligi olusturan mermer atiklarinin engellenecegini belirtti. Atiklarnn Ure-
fimin bir parcasi oldugunu kaydeden Altun, sdyle devam etti: "Mermer atiklari-
nin kullanimiyla baca gaz antma tesislerinin performansi da artacak. Buradan
havaya kansan kUkurt dioksit orani azalacak. Santral ¢alistirma maliyeti de do-
secek. Mermercilikten vazgecmemiz mUmkUn degil. Turizmmden sonra en bUyUk
istihdam saglayan sektérin kapatimasi sosyal patlamalara neden olur. C6zUm
bulmak zorundayiz. Bu ¢6zUmUn iginde herkes olmal." (Kaynak: http://www.
yapi.com.ir/Haberler/mermer-atiklarina-cozum_69744.html)
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Mermer atiklarinin kullaniminda ¢o6zom vygulamalan

D)
o

8
L2
o
P
i

Mermer atiklar sanayideki kullanimlarinin
yani sira, son yillarda Ulkemizdeki bireysel gi-
risimlerle de degerlendirimeye ve ekonomi-
ye katkida bulunmaya basladi. Bu alanda
cesitli illerimizde verilen egditimler hem s6z
konusu atiklarin degerlendirimesine hem
de istihdam olusturulmasina imkéan sagladi.
Bu konuda bir érnek 2008 yilinda Mugla ili-
mizde yasandi. Mugla'nin Bodrum ilgesin-
de, Kavaklidere Kaymakamh@r'nin Mugla
Universitesi Yatagan Meslek YUksekokulu is-
birligi ile duzenledigi Mermer Mozaik Yapim
Teknikleri Kursu'nun birinci kismi 30 gun sur-
dU. 40 kursiyerin katildigr kursta yapilan eser-
ler Bodrum Kalesi girisinde acgilan sergide
begeniye sunuldu. BUyUk cogunlugunu ev
hanimlarnnin olusturdugu kursiyerler, Osman
Hamdi Bey'in Kaplumbaga Terbiyecisi yagd-
I boya tablosunun yani sira dinyaca onli
Pablo Picasso, Van Gogh gibi ressamlarin
eserlerini mozaige aktardilar. Sergide yer
alan eserlerde, mermer isletmelerindeki atik
mermer parcalarnin degerlendirildigi bildi-
rildi. Sergide ayrica éne ¢ikan eserler arasin-
da Ataturk portreleri ve Zeugma Antik sehrin
simgesi olan "Cingene Kizi" mozaik ¢alismasi
da yer ald.

Bu konuda bir baska dmek de izmir'de ya-
sandi. Dokuz EylUl Universitesi Torball Meslek
YUksek Okulu &gretim gorevlisi Ahmet Er-
dem mermer atiklarinin degerlendiriimesi ile
ilgili Kemalpasa Kaymakamihigr ile gérUst.
Bu vesile ile kaymakamlik mermer mozaik
kurslan acti. Kemalpasa Kaymakami Davut
Topuz, “Calismalar kadinlar tarafindan o ka-
dar benimsendi ki dUzenli bir atdlye olustu-
ruldu ve 2005'ten beri calismalarmiz devam
ediyor” dedi. Bu faaliyet Tunus Havalimanin-
da is yapan bir mimarnn da dikkatini ¢cekti
ve mimar kaymakamliga ulasarak mermer
mozaik siparisi verdi. Kaymakam Topuz gec-
figimiz Agustos ayinda, Tunus Havalimani
icin verilen 120 metrekare yapay mermer
mozaik siparisi, bélge kadinlarinin yurt disina
yaptiklan ik is oldugunu belirtti.

Diyarbakir Ticaret ve Sanayi
Odasi (DTSO)'nin “Mermer
Atiklarindan Mozaik Tasarimi

ve Uretimi” kursu

Diyarbakir kent sanayisinde, gerek ihracat-
taki payi gerekse yarattigi istihdam olanak-
lanyla hizla gelisen sektdrlerin basinda ma-
den isletmeciligi — mermercilik sektérG gelir.
Diyarbakir Ticaret ve Sanayi Odasi 2007 vili
icerisinde Avrupa Birligi ve Birlesmis Milletler
Kalkinma Programi tarafindan GAP-GIDEM

ratuarini kazandirdi.

Diyarbakir’'da mermer atiklarinin degerlen-
dirilmesi, mozaik tasarmi ve Uretiminin tesvik
edilmesi, sektérin intiyac duydugu nitelikli
eleman ve girisimci kadin is glcU gelisiminin
saglanmasi, kadin ve genclerin istihdamina
katki saglanmasi projenin hedefleri arasin-
daydi.

Proje faaliyetlerinin gerceklestiriimesi igin
kadinlara yénelik olarak 2 atdélye kuruldu.
Bunlardan ilki Yenisehir Belediyesi tarafin-
dan projeye tahsis edilen Dicle Mahallesi
KUtophanesi ve internet Evi. Diger atdlye ise
Fatihpasa Mahallesi Yeni Kapi Sk. No 89'da
bulunan DTSO'ya ait Tas Ev. Proje kapsa-
minda verilen egitimler ise; Makine Parki
Egitimi, Mozaik Tasarmi ve Uretimi EGitimi,
Ozel Mozaik Tasarmi Egitimi, Girisimcilik ve
is Kurma Egitimi/

Bu proje, Diyarbakir Ticaret ve Sanayi Odasi
tarafindan Diyarbakir Mermerciler-Maden-
ciler Dernegdi (DMMD), Diyarbakr Organize
Sanayi Bélgesi MUdAUrugu, Kadin Merkezi (KA-
MER), SUrdUrebilir Ekonomik ve Sosyal Kalkin-
ma Dernegi (SESKA) ortaklidr ile yOrotolbyor.
Projenin acilis téreninde konusan Oda Bas-
kani Galip Ensarioglu, Avrupa Birligi (AB) ve
TUrkiye Cumhuriyeti farafindan destekle-
nen, TUrkiye Is Kurumu tarafindan yoritilen
ve Aktif istihdam Tedbirleri Il Hibe Programi
kapsaminda "Mermer Atiklarindan Mozaik
Tasanmi ve Uretimi” projesinin hayata geci-
rildigini sdyledi. Diyarbakir ilimizde édnemli bir
sektér olan mermerciligin 3 bin 300 calisa-
niyla hem istihdama hem de ihracata cid-
di katki sagladigini ifade eden Ensarioglu,
"Projemiz bu anlamda ¢ok énemli. Mermer
atiklarnin degerlendiriimesi ve mozaik tasa-
nminin ve Urefiminin tesvik edilerek nitelikli
eleman yetistiiimesi anlaminda bu proje
kente ciddi katki saglayacak. Burada egi-
tim alan kadinlanmiz is sahibi olacak. Proje
kapsaminda toplam 3 atdlyemiz acildi. Atél-
yede egitim alan kadinlarmiza ve gengleri-
mize is imké&ni saglanacak™ dedi.

Proje sorumlusu Rojda Azizoglu da AB des-
tekli projenin toplam bUtcesinin 307 bin avro
oldugunu, odanin 36 bin avro katki sagladi-
gini belirterek, projenin DTSO tarafindan, Di-
yarbakir Mermerciler Dernegi, Kamer Vakfi,
SUrdUrUlebilir Ekonomik ve Sosyal Kalkinma
Dernegi, Diyarbakir Organize Sanayi Bélge-
si il MOdOrOgU'non isbirligiyle yoritilecegini
soyledi.

On iki ay sUrecek proje kapsaminda, 18-40
yas arasl egitim seviyesi dUstk veya belli bir
egitim seviyesinde olan vasifsiz toplam 60
kadininin egitim gérecedini belirten Azizoglu,
ayrnica kendi isini kurmak isteyen en az bes
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Mermer Fuarrnda

projesi cercevesinde desteklenen bir proje
ile kente Dogal ve Yapi Taslan Analiz Labo-
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LAY MiMAR DERYA ERENLER

Dogaltas sektorinde
bir kadin girisimci
[l Mimar Derya Erenler

Ulkemizde girisimcilik 6zellikle kadinlar arasinda her gecen yil daha da artiyor. Mimar Derya Erenler de bu kadin

74n

girisimcilerimizden biri... 1996’da kurdugu Naturel Tasarim Dekorasyon insaat San. Tic. Ltd. $ti‘de 2007 yilindan itibaren
dogaltaglardan kullamlamayan parcalan degerlendirerek 6zgiin tasarimh mozaikler iretmeye baglamis. Tirkiye'nin milli
serveti olan dogaltaglannmizin artiklarini, mermer traverten mozaik iretiminde degerlendirerek Naturamarble markasini
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yaratmus. Derya Erenler ile meslek hayat, firmasi ve Naturamarble markasi iizerine bir soylesi yaptik.

(X J
ncelikle egitim ve meslek ha-

yatiniz ile ilgili bilgi alabilir mi-

yiz? Bir mimar olarak Universi-

teden mezun olduktan sonra
kendi firmanizi kurana kadar hangi alanlar-
da ¢alistiniz?
Universite tahsilimi Selcuk UniversitesiMUhen-
dislik Mimarlik Fakdltesi Mimarlik BSIOmU'nde
famamladim. Sirketimi  kuruncaya kadar
Ozel bir mimari proje ofisinde calistm. 1996
yiinda Naturel Mimarlk Dekorasyon insaat
San. Tic. Ltd. sirketini kurdum.

Naturel Tasanim ve Dekorasyon sirketi hangi
alanlarda faaliyet gésteriyor? Yalnizca do-
galtas uygulamalar mi yoksa mimari uygu-
lamalar da gergeklestiriyor musunuz?

Bugun arazi gelistirme, mimari proje, insaat
ve taahhUt, ic mimari konularinda projeler
Ureterek uygulamaya koyuyorum. TUrkiye
capinda bircok bUyUk projede, proje muellifi
ve uygulayici olarak gérev aldim. Halen yurt
disina yénelik olarak gelistirdigim ve uygu-
layicisi oldugum projelerim bulunmaktadir.
Ulusal ve yabanci firmalarin Konya'da arazi
gelistirmesini yaparak, onlara proje ve uygu-
lama destegdi verdim. Sahibi oldugum sirket,
2003 yilindan beri Eskidji Gayrimenkul’ Un
TUrkiye'deki 30 bdlge ortagindan biridir.
Bolge ortakligindaki hedefim; “Turkiye ve
dUnya ekonomisinin nabzini yakindan ta-
kip edebilmektir.” Bir kadin girisimci olarak,
kendimi dar bir alana hapsetmedim, strekli

yeni fikir ve projeler arayisiyla Uretimde yer
almak istedim. Bundan yola ¢ikarak 2007
Ocak ayindan beri Uretim tesislerimde “Na-
tfuramarble” markasi ile dUnya pazarlarina
yénelik mermer ve fraverten mozaik Uretiyo-
rum. Bu Uretim bir sosyal proje ayagi daicer-
digi icin bana 6zel bir enerji vermektedir.

Tirkiye'de dogaltas sektorinde faaliyet
gosteren pek ¢ok kisi Tirk mimarlarinin Gl-
kemizin en biiyUk zenginliklerinden biri olan
dogaltaslan yeterince tanimadigindan, ya-
banci taslara yonelmelerinden sikayetci.
Siz bir mimar olarak dogaltaslarla nasil ta-
nistiniz? Bu alanda faaliyet géstermeye na-
sil karar verdiniz?

“Fikirleri deg@erli yapan, bir pazan olmasidir”
anlayisiyla yola cikarak bu sektérdeki eksik-
likleri tespit efme imk&ni buldum. Yasadigim
bdlgedeki dogaltaslan degerlendirip 6n-
celikle projelerimde kullanmaya basladim.
Dogaltaslarla ilgili bilgi ve tecribemi ¢ev-
remdeki meslektaslanmla proje asamasin-
dayken paylasabilme firsatini degerlendir-
dim.

Yoéneticilik ya da girisimcilik dogustan gelen
yetenekler degillerdir. insan kendini gelistir-
mekten vazgegmedikge, 6grenmeyi sevip
yeteneklerini kesfettikge iyi bir girisimci ol-
maya adaydir. Benim icin de profesyonel
meslegim olan mimarlg, kisiligime ve ruhu-
ma hitap eden sanati ¢gok sevmem ilham
kaynagi oldu.

Mozaiklerle ilgili ¢alismalara basladiktan 3
ay gibi kisa bir sire sonra New York'ta fu-
ara katilarak Ordnlerimizi basarili bir sekilde
sunduk. 1 yil icinde de ingiltere’de bir depo
actik ve orada bir sirket kurduk. Ocaktan
tasi alip isleyip, Urettigimiz mozaiklerle dUn-
ya pazarinda yerimizi aldik.

Bildiginiz gibi Ulkemizde dogaltas atiklarinin
degerlendiriimesi énemli bir konu. Uretim
kapasitemiz yiksek oldugu igin meydana
ctkan atiklarin miktan da oldukg¢a fazla. Bu
atiklarin degerlendiriimesi i¢cin akademik
alanda pek ¢ok proje iretiliyor. Siz bu giizel
girisimcilik ornegini baslatirken ileriye yo6-
nelik misyonunuz neydi?

Su an bizim yaptigimiz; traverten ve merme-
rin atk malzemesini alip, proje bazinda isle-
yip dUnya pazarina en iyi sekilde sunmaktir.
Bugun dUnyada fraverten ve mermerin yUz-
de 48 rezervi TUrkiye'de ancak pazardaki
payimiz yUzde 2. Bu da bizim dogal kay-
naklanmizi iyi degerlendirmedeki eksigimiz.
Ocaktan mermerin blok’olor‘ o‘flnlp dinya

'|5“ozor|nc1 islenmeden direk satiimasi, dogal

=l

kaynaklarmizin bu sekilde eritiimesi Ulke
ekonomisi icin dnemli bir kayip. Tabi ki dUn-
ya pazarindaki yerimizi alamayisimiz, Uretim
ve kalitedeki eksiklerimizden, pazarlamada-
ki basansizigimizdan kaynaklaniyor. Bizim fir-
ma olarak hedefimiz ise markamizi kalite ile
bUtUnlestirmek ve pazardaki payimizi rezerv
rakamlarina yaklastirmak.

Mozaik iretim faaliyetlerinizi nerede yiriti-
yorsunuz? Uretim yaphginiz tesis hakkinda
bilgi verebilir misiniz?

Mozaik Uretim tesisimiz Konya-Adana ¢ev-
reyolu Uzerinde, 5 bin metrekare acik, bin
metrekare kapal alanda yUritUimektedir.

Yillik Gretim kapasiteniz nedir? isletmenizde
kag kisi istihdam ediliyor ve calishrdiginiz
insanlarda belirli vasiflar arryor musunuz?

Yillk Uretim kapasitemiz mozaik olarak 50
bin ile 70 bin metrekare arasinda. isletme-
mizde calisan kisi sayisi 23. Calistirdigimiz in-
sanlarda (&zellikle dizgi b&IimuUnde ¢alisan-
larnmiz igin) &zel vasiflar aramiyoruz. Bu isin

~ en énemli 6zelligi de buydu: Fabrikada is-
~

-
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lenen mermer fravertenin bolgedeki vasifsiz
ev kadinlar marifetiyle, kendi semtlerinde
olusturduklar mekénlarda, elle dizilerek ha-
zIr desene doénuUstUrUlmesi... BOylece bu va-
sifsiz insanlarnn Uretime ve ekonomiye katkisi
saglanmis oldu.

Mozaik iUretiminde kullandiginiz dogaltas
atiklarini nerelerden temin ediyorsunuz? Bu
konuda ortak ¢alishginiz dogaltas firmalan
var mi?

Uretimde kullandigimiz atk dogaltaslar,
ocaklardan, dogaltas Uretimi yapan firma-
lann atiklarini degerlendirme yéntemiyle te-

min ediyoruz. Bu konuda belirli bir firma ismi
yok; TUrkiye'deki tim ocaklarla ve mermer
isletmeleriyle calisabilmekteyiz.

Urettiginiz mozaikleri yurtdisina ihrag edi-
yorsunuz bildigimiz kadariyla. Agirlikh ola-
rak hangi Ulkelerle ¢alisiyorsunuz? Hangi
Ulkeler ne tarz Urinlere talep gosteriyorlar?
Urettigimiz Orinlerin, basta ingiltere olmak
Uzere ilanda ve Amerika’ya ihracatini ger-
ceklestiriyoruz. Genelde Amerika fraverten
adirlikli, eskitimis UrGnleri talep ederken; in-
giltere ve Irlanda travertenin yani sira iscilik-
leri yogun olan parlak mermerlerin mozaik-
lerini de talep ediyor.

Urettiginiz mozaikleri yalnizca Griin olarak
ihragc mi ediyorsunuz yoksa bizzat yerinde
vygulamalariyla da ilgileniyor musunuz?
ihracat  boyutumuzun  disinda  yurtigin-
de UrUnlerimizin  uygulamasini gogunluk-
la kendimiz yapiyoruz. En yakin tarihte
Kartalkaya'daki Golden Key Otel uygula-
masi, yapthgimiz isler igin bir drnekdir.

Markanizi yurtdisinda daha taninir kilabil-
mek, pazardaki rekabet giciinizi arhrabil-
mek icin ne tir ¢calismalar yiritiyorsunuz?
Markamizi yurt disinda tanitabilmek igin yurt
disindaki meslektaslanmizia strekli baglan-

Sektorde kazandigim tecriibeyi

ve ozgiin tasarimlanimu ticari
boyutlarla degerlendirerek hem
ilkemizin tanitimina katkida
bulunmak, hem de ilkemizin
vasifsiz ama gizel insanlanm
ekonomiye kazandirmak istiyorum.

filar kurarak UrGnlerimizin tanitimi ydnUinde
calsmalanmizi sUrdirmekteyiz. Aynca za-
man zaman onlara proje anlaminda destek
vererek ortak projeler yUrUtmekteyiz.

Tirk dogaltas sektoriniin buginki durumu
hakkindaki goruslerinizi alabilir miyiz?

TUrk dogaltas sektdrl uluslararasi rekabet
yerine Ureticiler arasinda rekabetle ciddi
anlamda zarar gérmektedir. Ulusal firmalo-
nmiz yeni pazar arayisinin disinda mevcut
pazarlarda fiyat indirimleri yaparak kendisi-
nin de pay almasini saglarken; diger taraf-
tan nakliye ve enerji fiyatlarinda bir miktar
arfisin bile etkileyebilecegdi kisir bir dongU
olusturmaktadir. Asinda dogaltaslar bir tek-
noloji UrinU olmayip tabiatin sekillendirdigi
birbirine benzemeyen UrUnler olduklar igin,
mUsterinin begenisi dogrultusunda karliigi
6n plana cikartacak bir satis ydntemi gelis-

firilirse cok daha gUzel sonuglar alinacagini
dUsunUyorum. Ozetle dodaltas sektérimiz,
sU an icin ¢cagdas, sosyal ve ticari konsept-
ten yoksun calismaktadir.

ileriye yénelik plan ve projeleriniz hakkinda
bilgi alabilir miyiz?

Sektérde kazandigim tecrUbeyi ve 6zgun
tasanmlarnmi ticari boyutlarla degerlendire-
rek hem Ulkemizin tanitimina katkida bulun-
mak, hem de Ulkemizin vasifsiz ama guzel
insanlarini ekonomiye kazandirmak istiyo-
rum.

Ayrica kisa vadedeki hedefimiz mermer
fraverten isleme fabrikamizi bUyOtmek.
Orta vadede son UrinU fabrika ile entegre
ederek dizgi ekibini de ayni mekdnda ca-
Iistrmak. Uzun vadede ise, markalasmayi
tamamlayarak yaptiklarmizin gercek karsi-
igini almak.
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Ulkemiz cografyasinda
kuzeyden giineye, batidan
doguya mimarimize hayat veren
temel yapi malzemesinin tas
oldugunu bilmeyenimiz

yoktur. Medeniyetin besigi olan
Anadolu’da dogaltas kullanimi
ve tas sanatini 1950li yillara
kadar, mimarimizi belirleyen
ana unsur olarak gérmekteyiz.
1950'li yillardan sonra
endistrilesmeye basladik¢a
tasin yerini betonun, Arnavut
kaldiriminin yerini asfaltin
aldigini; estetigin, tek diizelige
ve carpik yapilasmaya
dondigiini korkulu

gozlerle izledik.

sektor
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Tas gizeldir, tas saghkhr,
tas kalicichr, tas sanattr. ..
Korunabildigi ve bakimi
yapilabildigi sirece!

Mehmet Kurnaz
Insaat Mihendisi

odern yasam dedigimiz sehir
yasaminin sikintisindan kurtul-
mak i¢cin birka¢ gin de olsun
soluk alabilmek icin kendimizi
UrgUp’te tas bir motelde, Assos'ta bazalt
bir konagin icinde, Kaya kdéyUn terk edilmis
dar tas sokaklarinda ya da Sirince'de kay-
rak yollarinda yUrUrken bulduk. Eski Kayse-
ri evlerinin, Diyarbakir'da Gazi KéskU'non
bahcesinde bulduk kendimizi. Nefes aldik,
dinlendik... Mardin’de SUryani ustalarinin,

Kayseri'de Ermeni ustalarnn, Beyoglu'nda,
Karakdy'de Rum ustalann, Bursa'da TUrk
ustalarin eserlerinde, onlarin derin hayalle-
rinde bulduk kendimizi... Ruhumuzu dinlen-
dirdik... Hepimizin hayali oldu tas bir evde
yasamak oldu kimi zaman.

Neyse ki 2000'li yillarn basinda Ulkemizde
yeniden tasin degeri anlasimaya baslandi.
KOItUr varliklanmiz ve tarihi yapilarnmiz, ca-
milerimiz, kiliselerimiz, kemerlerimiz, hamam-
lanmiz restore edilmeye, yasanir mekéanlar

olmaya basladi.

Mimarlarmiz betonun yaninda, tasa, ah-
saba daha ¢ok ilgi duymaya, eserlerinde
dncelik tanimaya ydneldiler. Tas estetigini
yakalamak icin, yapay taslar, baski teknik-
leri ile olusturulan tas gérinumlu betonlar,
petrol tUrevi materyallerden yapilan sUsle-
me teknikleri gelistirildi.

AMA HICBIRIi TASIN YERINI
ALAMADI!

Radikal tasarimcilar her seye ragmen tas-
tan vazgegmedi. Nevsehir'in renkli t0f tas-
larini, Ankara’nin andezitini, Bursa'nin bejini,
Marmara’nin mermerini, Antalya’'nin limro-
sini, Ege’'nin kayragini, Catalca’'nin kifeki
tasini yeniden yasamimiza kattilar.

Ancak sorunlar yasanmaya baslandi...
Taslar ayni taslardi ama ¢cevre ayni cevre
degildi. Artik kirlilige neden olan, yapi mal-
zemelerini yipratan ‘endUstri-sanayi cano-
var’ vardi.

Taslann bozulma nedenleri
Taslarda bozulmanin iki nedeni vardir; tasin
kendisinden kaynaklanan bozulmalar ve
disandan gelen etkiler. Kendisinden gelen
bozulmalar, tasin mineral igeriginden, mi-
nerallerin yerlesim dUzeninden, makro ve
mikro ¢atlaklardan vb. durumlardan kay-
naklanir. Disandan gelen etkiler ise; hava ve
cevre kirliligi, biyolojik etkenler, nem, iscilik,
donma-erime déngUsU, komsu maddenin
yarathdr basing, baglayici malzemeler vb.
olusumlardir.

BUyUk paralar harcanarak yapilan eserler
2-3 yil igcinde O6zelliklerini yitirmeye basladi.
Oysa isin basinda yapilacak uygun koruma
teknikleri ile bu sorunlarnin Ustesinden gelebil-
mek mUmkuan.

1. Tasanm metodu ile korumak, tasarnm de-
tay ¢dzUmleri olusturmak.

2. Uygun ve zararsiz koruyucular (solvent
icermeyen, film tabakasi olusturmayan) kul-
lanarak korumak.

Saglamlastirma ve koruma

Saglamlastinci maddelerin, taslann yUze-
yinden derinlerine emdirilerek, bozulmus
tabakanin kendi icinde kohezyonunun ar-
finimasi ve tasin saglam tabakasina yapis-
masinin saglanmasidir. Bu uygulamanin so-
nucunda, genel olarak, saglamlastinlacak
malzemenin mekanik 6zellikleri ve kimyasal
bozulmalara karsi dayanikliig artinlmis, gé-
zenekliligi ve su emme kapasiteleri azaltimig
olacaktir. Saglamlastinci maddeler; uygu-
landiklan taslarla veya taslann iceriklerinde

bulunabilecek bir takim mineral ve tuzlar-

la tepkimeye girerek zarar verici yan Grin
olusturmamalidir. Tas tarafindan dUzenli bir
dagilimla emilmeli ve tasin saglam kismina
ulasincaya kadar nifuz etmelidir. lyi sitnme
(elastiklik) 6zelligi olmayan saglamlastincinin
isil genlesme katsayisi tasla benzer olmalidir.
Boylece sicaklik degismelerinde c¢atlama
ve erozyon s&z konusu olmayacaktir.
Saglamlastincida su itici 6zellik bulunuyorsa,
tasi famamen gecirimsiz yapmamali, buhar
gecirgenlik &zelligi olmalidir. Tasin yUzeyin-
de film tabakasi olusturmamall, tasta renk,
doku degisikligi ve lekelenme yapmamali-
dir. Eger saglamlastinici film tabakasi olustu-
rursa, tam olarak emdiriimemis saglamlasti-
rnci konusunda s6zU edilen sorunlara neden
olacaktir. Burada sézU edilen &zelliklerin ye-
rine getirilmesi kadar, ekonomik olmasi da
cok dnemlidir.

Yapi malzemelerindeki bozulmalar
DUnyadaki bircok yapl malzemesi mineral
bazlidrr. Tuglalar, beton, cakl ve benze-
ri fipik insaat malzemeleri dogalan geregi
g6zenekli ve suyu seven &zellige sahiptirler.
Korunmamis bir bina saatte 32 kilometre
esen rizgdrda 6 saat yagan bir yagmur so-
nucunda yaklasik metre kare basina 10 litre
Uzerinde su emer. Ayni sartlar altinda bir be-
ton blok icin bu oran iki katina cikar. Yag-
mur suyunun emilmesi birden fazla hasara
yol acar:

1. Estetik Hasarlar: Mantar, kif, yUzey tuzlan-
masli v.b. efkiler ile gérintU kirliliginin yasan-
masl.

2. Yapisal Hasarlar: ASR (Alkali-Silika Reaksi-
yonu) ve karbon asitlerinin kalsiyum silikat ile
reaksiyonundan olusan karbonlasma.

3. GUglendirilmis yapr demirlerinde paslan-
ma ve bozulma.

Geleneksel su yalitim UrUnleri mikron sevi-
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yesindeki molekUl boyutlarindan dolay yo-
plya nUfuz edemez ve yUzeyde bir tabaka
yaratir. Bu suya karsi gecici bir koruma sag-
lar. YUzeyde bu film tabakasinin yaratimasi
yap! materyalinin hava gecirgenligini de
engeller. RUzgdr erozyonu ve UV ginlar ile
birlikte termal farkliliklar bu film tabakasina
kolayca zarar verebilir (1-2 Yil).

Bu tekrardan suyun yUzey tarafindan emil-
mesine olanak saglayacaktir. Bu nedenle
geleneksel film tabakasi yaratan yalitim
malzemeleri, mineral bazli ingsaat yapi mal-
zemeleri Uzerinde 10 ila 20 yil arasinda sU-
reklilik gdsterecek bir koruma saglayamaz.

Suda ¢ozilebilen nano teknolojik
bir Grin: ‘Zycosil’

Zycosil dogaltas ve beton binalarin su yalifi-
minda kullanilabilecek, dunyadaki tek suda
cozUlebilen materyal. Nano teknoloji saye-
sinde inorganik bir yizeyde molekUler sevi-
yede hidrofobik 6zellik saglar. Su kansimi ile
uygulandigindan ve VOC degerleri benzer
solvent bazll teknolojilerden yizde 20 daha
az oldugundan ekolojiktir. Zycosil organosili-
kon bazldir ve bu nedenle inorganik yUzey
ile reaksiyona girerek uzun sUreli koruma
saglar. Zycosil'in nano ebatl olmasi zeminin
derinliklerine kadar nUfuz etmesiniz saglar
ve 20 yll boyunca su iticilik 6zelligi verir.

Bu UrUn cok ekonomik ve diger solvent bazli
slane teknolojilerinden materyal maliyeti
cok daha duUsUk. Zycosil ve sulandiriimis ka-

nsimi yanici degil ve boya fir¢asi, rulo veya
sprey ile kolayca uygulanabilir. UrOnUn kul-
laniminda 6zel bir ekipman veya &nlem
alinmasina ihtiyac yoktur.

Zycosil; nano-ebatl ve nifuz etme gucl so-
yesinde UV ve termal dayanikliga sahip,
rizgdr erozyonundan etkilenmeyecek, yeni
nesil bir su yalifim UrGnU olarak tasarlanmis.
Zycosilin gelistiiimesinde  ekolojik sorunlar
g6z dnunde bulundurulmus.

Zycosil ilk su bazll nanoteknoloji UrinU; bu
sayede ABD'nin Kaliforniya Eyaleti'nin en
siki VOC standartlarina uyar. Zycosil su ile su-
landirlir ve seffaf bir kansim olusturur, bu ka-
nsim hem eski hem de yeni tas veya beton
yaplya boya fircasi, rulo veya basit bir sprey
ekipmani ile uygulanabilir.

Zycosil kimyasal olarak beton veya tas ze-
mine baglanir ve kurudugunda suya karsi
zeminin mikemmel bir mukavemete sahip
olmasini saglar. Geleneksel kaplama baz-
I film tabakas yaratan kimyasallar nemin
zemin igerisinde kapana kisimasina neden
olarak bina icerisindeki boyall zeminin de
bozulmasina neden olurlar.

Zycosilin kimyasal badi yapinin hava gegir-
genligine izin vererek boyanin dékilmesini
Snler ve binanin glicUnd uzun bir zaman ko-
runmasina yardimci olur. Zycosilin mineral
bazl yapi materyalleriile kimyasal olarak re-
aksiyona girmesi devamli yagmurlar sonucu
¢6zUlmeyi onler. UV degradasyonuna karsi
dayaniklidir ve dUstk derisimlerde (konsan-
frasyon) derinlere kadar nifuz ederek eko-
nomik ve etkili koruma saglayan bir bilesime
sahiptir.

Nano boyuttaki Zycosil, diger geleneksel
koruyucularin ulasamayacagi, beton/tugla
yapilardaki gézeneklerin (200-5 nm) en icle-
rine kadar koruma saglar.

Yapi malzemelerinde fiziksel
temizlik farki

Fiziksel temizlik, kimyasal madde kullanma-
dan, granulle, dakikada 7 bin devir disuk
hava basincinin (manuel ayar) rotasyonu
sayesinde, yUzeye zarar vermeden asli fi-
ziksel dzelliklerini yeniden kazandiran bir sis-
temdir.

Ulkemizde kullanilan fiziksel temizlik yéntem-
lerinden biri; dis cephe temizligi ve bakimi
icin dunyada yeni bir boyut olan ROSTEC
temizleme teknolojisi.

istenmeyen maddeler (boya cesitleri, du-
var yazilar, yangin sonrasi olusan is, yosun
ve benzeri yUzeysel kirler) temizlenerek tas,
tugla, mermer, metaller hatta ahsap ve siva
dahil bircok yuzey ROSTEC sistemi sayesin-
de ilk ginkU halini aliyor. Kullanilan grandl,
kimyasal olmadigindan, ¢cevreye ve insan
sagligina zarar vermiyor.

Resimlerde, bir fiziksel temizleme islemi ile
fiziksel temizleme neficesi yUzeyde olusan
degisikligi gorebilirsiniz.
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NSO Mermer'den Dursun Kaplan ile
dogaltas sektoriniin gelecegi izerine...

NSO Mermer, kuruldugu 2005 yilindan bu yana 6nemli projelere imza atmis. 4 yillik bu firmanin sahibi Dursun Kaplan ise 11
yasindan bu yana dogaltas sektoriniin icinde. Sirketin kisa siire icinde gerceklestirdigi basanilar Kaplan'in, sektorii ok iyi
tamimasi, Tirk dogaltas sektoriyle ilgili onemli bir vizyona sahip olmasi ile agiklanabilir. Calishigr sektore goniil vermis olan
Dursun Kaplan ile ge¢misten gelecege Tiirkiye'de mermercilik izerine konustuk.

Nilgiin Gergek

SO Mermer'in faaliyetleri hak-
kinda bilgi alabilir miyiz? Yilik
Uretim kapasiteniz, ¢calishrdiginiz
eleman sayisi, kullandiginiz 6zel
Uretim teknikleri nelerdir?
NSO Mermer 2005 yilinda kuruldu. Merkezi
istanbul’da olmak Uzere Corum Kargr'da
6 bin metrekare kapal alan fabrikas,
istanbul’da bin metrekare kapall alan fab-
rikasi mevcut. Yine Corum Kargi'da 2 adet olan projeleri tercin etmekteyiz. Kalin taslar-
fraverten ocagina sahip. 3 ayakl Uretim ya- dan olusan iscilikli projeler daha ¢ok ilgimizi
pan bir firma; ocakgllik, traverten tile Uretimi cekiyor.
ve Istanbul’daki fabrikada da uygulamal
proje isleri yapmaktadir. Corum ocakta yillik
kapasite yaklasik 15 bin ile 18 bin metrekUp
arasinda blok Uretimidir. Corum fabrikada ise
yillik yaklasik 250 bin metrekare fayans Ureti-
mi yapmaktadrr. istanbul’daki fabrikamizda
ise mozaik Uretimi ve uygulamali projeler icin
her t0rl0 tas Uretimi yapilmaktadir. BGUnyemiz-
de yaklasik 150 eleman calismaktadir.

NSO Mermer olarak yalnizca blok veya is-
lenmis tas satisi mi1 yapiyorsunuz yoksa pro-
je uygulamalariniz da oluyor mu?

NSO Mermer yalnizca blok Uretimi ve Co-
rum fabrikasinda yalnizca fayans imalat
yapmakla birlikte; Istanbul’daki fabrikasin-
da dUnyada bulunan her t0rl0 dogaltasi
kullanarak yurtici ve yurtdisi projeler ger-
ceklestirmektedir. Genellikle daha agrr isleri

Bu kadar kisa siire iginde firmanizin ¢ok sa-
yida ve son derece basarili projelerde yer
almis olmasini nasil yorumluyorsunuz? Hangi
prensiplerle bu basanyi elde ettiniz sizce?

Firmamizin kurulus tarihi 2005 yilinda olma-
sina ragmen benim ve ¢alisma arkadasla-
nmizin cogunun mermercilik mazisi eskidir.
Basarnda kendi firmami kurana kadar calisti-
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“Tirkiye 2000’li yillarda daha ¢cok metrekiip blok iretmeyi ve daha fazla ara mamul
iretmeyi 6grendi ve basardi. Ama marka olmay, verimli iretimi, katma degeri yilksek
islere girmeyi 6grenebilmis degiliz. Burada en biiyiik etken sektordeki bircok firmanin

bisyiik sermayelerle degil tiraklaryla bir yere gelmis olmasi. Uzerine bir de kriz eklenince
herkes oncelikli olarak acil nakit ihtiyacimi kargilayacak islere ve fiyatlara yoneldi.”

gim firmalarda edindigim tecribe ve ¢alisti-
gim firmalarin son derece saygin ve prensipli
firmalar olmasinin da etkisi bUyUktUr. Basarili
olmanin ilk yolu sabirl olmak. isinizi en gizel
sekilde, kar zarar hesabl yapmaksizin énce
kaliteli yapmay! hedeflerseniz yapacaginiz
her is yeni bir kapi acacaktir.

Firmaniz 2005 yilinda faaliyet géstermeye
baslamis, ancak bildigimiz kadaryla siz 25
senedir sektérin icinde yer aliyorsunuz?
NSO Mermer'den once mermercilikle ilgili
calismalariniz nelerdi?

Evet, NSO Mermer 2005 yilinda kuruldu ama
ficarete atimam 2001 yilinda Amerika’'da
halen devam etmekte olan Creative Habi-
tats firmasiyla basladi. Orada da yerel baz-
da dekorasyon isleri yapmaktayiz. Ben 1984
yilinda basladim mermercilige. Yaz tatilini
degerlendirmek icin montaj ustasi olan am-
camin yaninda ise baslamaya karar verdi-
gimde daha 11 yasindaydim. O zaman igin
KOtUk Mermer’in sahibi ismet KUtk beni ofi-
sine aldi, orada caycilik ve temizlik yaparak
mermer sektdrine ilk adimimi atmis oldum.
Hafta sonlan ve yaz tafillerim Universiteye
baslayana kadar dedisik gdrevilerde Kutik

Mermer'de gecti. Daha sonra yine haya-
fimda ¢ok deger verdigim bir insan olan Se-
zai Alkan'la Alkan Mermer'de calistm. Her
2 patronumdan da bu sektérle ilgili olsun
hayata dair olsun ¢cok sey &égrendim.

Sektordeki gceyrek asirlik tecribelerinizi g6z
o6ninde bulundurarak, Tirk dogaltas sekio-
riniin gecmisten bugine gecirdigi gelisim
hakkinda neler séylemek istersiniz?

TUrk dogaltas sektérd 20l yillarin ortalanna
kadar genelde i¢ piyasaya yonelik islerle yol
aldi. Daha ¢ok sektdricinden yetisen, ‘alay-
Ii" tabir ettigimiz degerli bUyUklerimizin engin
tecrUbeleriyle bir yerlere geldi. 90'li yilllarda
tas sektdrl kazang elde etmeye basladi. O
dénemde ikinci kusaklar egitim icin yurtdi-
sina gittiler ve okulda okurken de aile mes-
lekleriyle ilgili arastrma yapma sanslari oldu.
Egitim ve aile tecrUbelerini birlestirerek yeni
bir mermercilik anlayisi olusturmaya basla-
dilar. ihracatla ve travertenle tanist Trkiye.
Yavas yavas yan fabrikada yapilani gdren
diger firmalar da kendilerini yeniledikce sek-
tér yol almaya devam etti. Fuarlarin énemi
daha iyi kavrandi. Bana gdére 2000'li yillar-
da Turkiye'de mermercilik basladi ve vyillar

sektor

natura

83



| SEKTORE GONUL VERENLER

eve

“Bana gore Tirk mermerciliginin
bundan sonraki hedefi
markalasmak, taglarn marka
haline getirmek ve hak ettigi
degerden satabilmek olmali. Bir
sonraki hedefi de marka haline
getirdigi taslarla ilgili
diinyadaki biyik projeleri
yapabilecek donanima erismek
olmali. Ciinki tas sektoriinde en
biyik katma deger nihai
tilketiciye yapilan islerdir.”

“Ben 2010 yihindan itibaren Tiirkiye'de plaka iretiminde biyik artis olmasini diliyorum ve
bekliyorum. Ciinkii plaka haline getiremediginiz tasi marka haline de getiremezsiniz

ve marka olmayan tas proje tasi olamaz. iste en biyiik eksikligimizin bu oldugunu
diisiniyorum.”

itibariyle en hizll blyUyen sektorlerin basin-
da geldi. 2000'li yllarda mermer camiasi
. blok Uretiminin artmasi, imalatin artmasi,
" ihracatin artmasi ile verimliligi kesfetmeye
basladi. Su an TUrkiye, dinyanin en bUyUk
fraverten Ureticisi durumunda. Bej mermer
olarak da Uretim anlaminda lider durumda
olabiliriz. Ama verimlilik olarak, rant saglo-
ma olarak ¢ok basaril oldugumuzu disin-
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mUyorum. TUrkiye 2000'li yillarda daha ¢cok
metrekUp blok Uretmeyi ve daha fazla ara
mamul Uretmeyi 6grendi ve basardi. Ama
marka olmayi, verimli Uretimi, katma dege-
ri yUksek islere girmeyi égrenebilmis degiliz.
Burada en bUyUk etken sektérdeki birgok
firmanin bUyUk sermayelerle degil tirnaklo-
nyla bir yere gelmis olmasi. Uzerine bir de kriz
eklenince herkes &ncelikli olarak acil nakit
intiyacini karsilayacak islere ve fiyatlara yo-
neldi.

Bana gbre Tirk mermerciliginin  bundan
sonraki hedefi markalasmak, taslan marka
haline getirmek ve hak ettigi degerden sa-
tabilmek olmaili. Bir sonraki hedefi de marka
haline getirdigi faslarla ilgili dunyadaki bU-
yUk projeleri yapabilecek donanima eris-
mek olmali. CUnkU tas sektérinde en bUyUk
katma deger nihai tUketiciye yapilan islerdir.
Bunlan yapmanin yolu da &ncelikle plaka
Uretmeyi  6grenmemizden geciyor. Ulke-
mizde c¢ikan en gUzel bloklar blok olarak
vermek yerine kendimiz katma degeri ice-
ride birakarak satsak hem satis ve ihracat
rakamlarmiz artacak hem de istihdam ar-
fist saglanacaktir. Ben 2010 yiindan itibaren
TUrkiye'de plaka Uretiminde bUyUk artis ol-
masini diliyorum ve bekliyorum. CUnkU pla-
ka haline getiremediginiz tasi marka haline
de getiremezsiniz ve marka olmayan tas
proje tasl olamaz. iste en bUyik eksikligimi-
zin bu oldugunu dusunUyorum.

Sizce dogaltaslannmizin degeri ilkemizde
yeterince biliniyor mu?

TUrkiye'deki bUyUk projelerdeki en bUyUk
sorunu, TUrk mimarlarinin Tork taslarini yete-
rince tanimamalarn ve yabanci taslardan
proje olusturmalarn olarak gérbyorum. Biz
yurtdisinda da projeler yaptigimiz igin ge-
nelde proje anlasmasi imzalandiktan sonra
mevcut secilmis taslar, onlara uygun TOrk
taslanyla degistirmek ¢cok zamanimizi aliyor.
Maalesef bunlar kendi Ulkemizdeki islerde
de yaslyoruz.

TOrk dogaltas sektdérinin daha ileriye git-
mesi icin sektdrdeki dernek ve birliklerin,
yayin organlarnin sektére dnct olmasi, yeni
vizyonlar olusturmasi gerekiyor diye dUsU-
nUyorum. Hem Uretim ve verimlilik igin yeni
fikir ve vizyonlar gelistirmeleri hem de pazar-
lama ve yeni pazarlar konusunda sektére
sUrekli &ncUlUk etmeleri gerekiyor. Turk do-
galtaslarinin basta Ulkemizdeki mimarlara
tanifimasi konusunda da girisimci olmalarn
dnemli. Nitekim IMIiB’in Turk dogaltasi kul-
landirarak hazirladigi proje yarnsmasini son
derece yerinde ve iyi bir fikir olarak gérUyo-
rum. Bu sayede mimarlk égrencileri henUz
egitim asamasinda TUrk taslan ile tanismis

oluyorlar.

Calishginiz pazarda daha ¢ok hangi Tirk
dogaltaslanna talep oluyor? Ulkelere veya
bolgelere gore bu tercihler degisiyor mu?
DUnyada genellikle bej tonlar her zaman
tercih edilen taslardir. Bej mermerler, traver-
tenler dogal dokuya, topraga ve ic mekén-
da da ahsaba uygun oldugundan genel
tercihlerin basinda geliyor. Amerika'da en
cok fraverten tercih edilirken, Cin'de bej
mermer talep gérUyor. Orfadogu’'da bej
mermer ve traverten kullaniiyor. Onimiz-
deki yillarda beyaz taslara biraz dahailginin
artacagini disunUyorum. Tercihler Glkelere,
iklime, kUltire go6re farkllik go&sterebiliyor.
Amerika'da daha ¢ok mustakil evler oldu-
gu icin, bahce ve ahsapla ic ice yapllar
yaplldidi igin buna en iyi uyumu gbsteren
fraverten ilk tercih olurken; Tirkmenistan’da
devlet baskaninin sadece beyaz dis cephe
istemesinden dolayl beyaz mermer tercih
ediliyor. Daha renkli mekénlarda ise her
t0rl0 renk kombinasyonu yapilabiliyor. Otel-
lerde, restoranlarda, alisveris merkezlerinde
daha renkli mermerler, granitler kullanilarak
yeni konseptler olusturulabiliyor.

Gegmis ve devam eden 6nemli projeleriniz
hakkinda bilgi alabilir miyiz? Bu projelerde
hangi taslan kullandiniz veya kullaniyorsu-
nuz?

Yapmis oldugumuz bircok proje icinden ba-
zilarini séyle sayabilirim:

-Taganka Hastane Binasi: Moskova'da yapi-
lan bu binanin dis cephesinde granit kulla-
nildi, i¢ meké&nlarda daha ¢ok bej mermer
ve renkli taslarla sUslemeler kullanildi.
-YUksek Mahkeme Binasi: Yine Moskova'da

yapllan ¢ok &zel bir projeydi. Degisik firma-
lann birlikte ¢alishgl bu ¢ok blyUk projede
6nemli dekoratif isler yaptik. Masif giris ka-
pilan, &zel dizayn désemeler, kaplamalar
yaptik. Bu proje icin “ustalk projem™ diye-
bilirim.

-Vaentorg Alisveris Merkezi: Kalin granit mao-
sif taslardan islemeli kaplamalar yaptik. ic
mekdnlarda mermer ve granit kansik kulla-
nildi. Bunun i¢in de su ana kadar yaptgimiz
en zor proje diyebiliim.

-Holiday Inn Otelleri: Genelde traverten kul-
lanild.

-Radison Blue: Bej mermer ve odalarda tro-
verten kullanild.

Bunlar gecmiste yaphdimiz bazi projelerdi.
Halen devam eden projelerimiz arasinda
ise sunlan sayabilirim:

-Villa Viada Moskova: Moskova'nin énde
gelen sirketlerinden Capital Grup’un sahibi-
nin evidir. Italyanlarla girdigimiz ihale sonu-
cunda isi biz aldik. Kalin pencere profilleri,
kat siimeleri, kolonlar genelde masif iscilikli
dis cephe kaplamasinda kumlanmis bej
mermer kullanildi. Su an son asamalarina
yaklastik mimarinin ve gérenlerin bedendigi
bir is oldugu i¢in biz de gururluyuz.

Bunun disinda TUrk BUyUkelgilik Binasi'na
baslayacagiz orada da kalin traverten sé-
veler ve kaplamalar olacak. Corner City
KoytUr de devam ettigimiz bir konut projesi.

Dogaltas sektériine uzun yillarini vermis bir
insan olarak bu sektérin sikintilan hakkinda
neler séyleyebilirsiniz?

Sektdrin en bUyUk sikintisi rekabet edebilme
gUcU ve bunu etkileyen unsurlardir. Mazot
fiyatlannin, nakliye ve enerii fiyatlannin yUk-
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“Komsumuzun mal sathgi misteriye g6z dikerek ve komgunun fiyatini 1 dolar kirarak
pazarlama olmaz. Suna inanalim; dinya ¢ok biyik ve hepimize yetecek kadar biyik bir
tas pazan var. Yeter ki basimizi sektordekiler ne yapiyor diye saga sola bakmak yerine

sek olmasi yurtdisi ile rekabet sansini en ¢ok
etkileyen faktorlerin basinda gelmektedir.
Bunun yaninda maden kanunlar ve burok-
ratik sikinfilar sektérdeki tUm meslektaslanmi-
zin en bUyUk sorunlannin basindadir.
Bunlann disinda ekonomik krizde kUgUk fir-
malarin yalniz kalmalan ve birlikte hareket
edilmemesinden dolayl olusan ¢ok dusuk
fiyath bir rekabet ortaminin dogmasi, piyasa
kosullanni son derece kotU etkilemektedir.
Cok hizll bUyUyen bir sektér olmasina rag-
men, sektére 6zgU destekleme ve tesviklerin
olmamasi k61U etkiledi dogaltas sektdrind.
Aslinda TUrkiye gibi ithalati ihracafindan
yUksek bir Ulke icin madencilik katma dege-
ri son derece yUksek bir sektérdir ve bana
gore desteklenmesi gereken sektorlerin bao-
sinda gelmektedir.

Bildiginiz gibi Turkiye dogaltas zengini bir
Ulke. Sizce elimizdeki bu dogal zenginligi
yeteri kadar iyi degerlendirebiliyor muyuz?
Sektéri daha ileri tagimak ve italya, ispan-
ya gibi biuyik pazarlarla rekabeti giglen-
dirmek igin yapilmasi gerekenler nelerdir?

TUrkiye dUnyada giclU dogaltasrezervlerine
sahip bir Ulkedir. $6zI0 olarak genelde hepi-
mizin sdyledigi bir olgudur bu. Her gin yeni
ocaklar agliliyor ve ik yapilan sey genelde
hemen cikarilan tasi blok olarak satip mas-
raflanin karsilanmasi oluyor. Bunun en bUyUk
sebebi sermaye glcUnUn, yatinmin tama-
mini kapsayacak kadar biyUk ve gucli ol-
mamasi ve ik etapta 'izle gér' politikasinin
hakim olmasidir. Eger ocak iyi ¢ikarsa kade-
meli olarak yatinm yapiimasi yahut para ka-
zandik¢a o parayla yatinm yapilabilmesidir.
Sektérin daha iyi olmasi icin daha bUyUk
yatinmcilarn bu sektére girmeleri gereklidir.
GUclu sermaye gU¢lU vizyon olusturabilir ve
sektére 6ncUlik edebilir. Bu anlomda daha
9Uclu sermaye gruplarnnin bu sektdre gir-
melerini dnemsiyorum. Bu, hem kamuoyu
destedi yaratr hem de daha gucli Ar-Ge
calismalan yapilabildidi igin sektdron gelisi-
mine yol a¢an firmalar olmasini saglar. Ayri-
ca mevcut firmalann da fuarlan iyi takip et-
meleri, makineleri iyi takip etmeleri ve yeni
yatinmlar yapmalarn gerekmektedir. Daha
once de séyledigim gibi dinyanin en bUyUk
rezervlerine sahip bu Ulkenin donyanin sayili
plaka Ureticilerinden olmasi lazim. Taglarnin
dinya capinda marka olmasi gerekli. Bu
konularda derneklerin ve birliklerin son de-
rece iyi calismalar yapmasi, sektérion ufkunu
acmasi gerekmektedir. DUnyanin en fazla

ileriye ve yukariya kaldirahm.”

bej mermer rezervine sahibiz ama bugin
dUnyanin neresinde olursak olalim, mimarlar
projelerde bejrenkler icin Bottocino ve Cre-
ma marfil gibi yabanci taslan tercih ediyor-
lar. Nedeni ise bu Ulkelerin tOm dUnyaya bu
taslan marka olarak tanitmasi ve tOm dunya
mimarlarnnin aklina kazimasidir.

Direk bUyUk projeleri yapamasak da asama
asama ilerlemeliyiz. ik &nceleri bloklarimizi
verdik, sonraki asamada OlcUll kesim ve
fayans isini 6grendik, simdiki asamada ise
plaka Uretmeyi ve iyi bloklarn satmak yerine
katma degeri yurt icinde birakarak plaka
Uretip daha yUksek fiyata metrekUp fiyatini
cikartmayr ve satmayr basarmallyiz. italya
ve Ispanyalile rekabet edebilmemizin ilk sar-
fi bloklarimizi verimli kullanmak, zayiati mi-
nimize etmektir. Bircok meslektasimiz Cin'e
gitmis ve bizim satarken gildigumuiz, “bu
sakat bloklar ne yapacak bunlar” dedigi-
miz bloklardan Cinlilerin yaptiklan plakalari
go6rup hayran kalmigtir. Simdi hayran kalma
zamani degil o plakalan Uretme zamanidrr.
Biz ocagimizin dibinde Uretfim yaparsak, ve-
rimli kullanirsak bloklarmizi, Cinliden daha
ucuz da Uretebiliriz. Sorunumuz gicimuizin
ve kendimizin farkina varamamak.

Ben 6nUmuUzdeki 10 yilin cok daha verimli ge-
cecegini goériyorum. DUnyadaki tas sektd-
rindeki yerimizin daha iyi, daha saygin ola-
cadini disintyorum. Ihracatcl birliklerinin zor
durumdaki firmalarnn yok olmasini engelleye-
cek, katkida bulunacak stratejiler gelistirme-
sini istiyorum. Sektor icin yatinmcilarla toplu
hareket ederek, glcUmuzU gbstererek, pa-
zarlk sansini yUkseltecek finans ve satin alma
faaliyetleri yapmasini bekliyorum. Tm ocak-
cllann ortak kalemi olan mazot aliminda bir-
likler sektdr adina vade ve fiyat belirleyebilir;
bankalarla kredi anlasmalarn yapabilifler. Sa-
filan yurtdisi vadeli mallar icin ortak factoring
anlasmasi yapip isteyen firmalarn nakit akisi
sikintilarna ¢are olabilirler. Birlikler benim gibi
yUzlerce meslektasimizdan aylk anketlerle
fikirlerini alip sentez yapabilir ve yeni fikir ve
vizyonlar yaratabilirler. Bunlarn elestirmek adi-
na degil yapici fikir olarak séyliyorum.
Bunun yaninda pazarlama konusunda mut-
laka kisisel, sirketsel ve sektorel olarak caba
gbstermeliyiz. Komsumuzun mal sathigr muos-
teriye g6z dikerek ve komsunun fiyatini 1 do-
lar kirarak pazarlama olmaz. Suna inanalim;
dUnya cok bUyUk ve hepimize yetecek ka-
dar bUyUk bir tas pazarn var. Yeter ki basimizi
sektérdekiler ne yapiyor diye saga sola bak-
mak yerine ileriye ve yukarnya kaldiralim.
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Tiirk”mermer makinesi
ureticilerinden Ozmaksan Makine
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Ozmaksan Makine firma sahibi Mansur Yildinm, “Mermer makineleri imalatgisi olarak, 20 yil 6nce makinelerin yiizde 901
yurtdisindan gelirken bugiin bu oran yiizde 10’lara diistii ve aym zamanda da 20 yil 6nce sifir olan yurtdisi satislar bugiin
itibariyle yiizde 40 civarlarina ulagh.” bilgisini verdi. Bu agiklama ilkemizde makine iretimindeki gelismeyi ok giizel bir
sekilde ifade ediyor. Mansur Yildinm ile Tirkiye’de mermer makineleri iretiminin durumu ve firma ¢alismalan hakkinda bir
gorisme yaphk.

Gilay Kansu

[ X J

zmaksan firmasi ve faali- vam etmektedir.

yetleri, Urettigi makineler OIMAKSAN, mermer ve granit alin cila

hakkinda bilgi verebilir mi- pah makinesinde bir yenilige imza ata-

siniz? rak, butun imalatcilann, 'calismasi mim-
1986 yiinda mermer makineleriimalatiile kin degil' dedigi alttan pah yapan ma-
sektdre giren Ozmaksan Mermer&Granit kineyi imal edip, hem TUrkiye'de hem de
Makineleri San. ve Tic. Ltd. Sti., 1996 yilin- yurtdisinda kendini sektére kanitlamistir.
da diUnyadaki degisim ve gelisimle be- Kalitesinden &dUn vermeyerek imala-
raber kendisini yeni hedeflere hazrlad. ta basladigr yillardan ginUmuize kadar
Benim ve Ozel Yidinm'in yénetiminde zirvedeki yerini korumustur. Daha sonra
dUnyada s6z sahibi olmayl hedefleyen baslamis oldugu képri kesme makinesi
firmamiz, sektdére hizmet vermeye de- imalafinda da pah makinesinde oldugu
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gibi kaliteden 6dUn vermeden sektor-
de birinci siraya yerlesmistir. Son yillarda
sektérin intiya¢c duydugu Waterjet (Su-
jeti) makinesini de bUnyesine almis olan
firmamiz bu girisiminden de son derece
keyif verici sonuclar almistir.

Tirkiye'de mermer makineleri iiretiminin
tarihsel gelisimi ve geldigi nokta hakkin-
da bilgi alabilir miyiz? Tirkiye'de ireti-
len makinelerin yurtdisinda iretilenlerle
kiyaslandiginda teknoloji ve hizmet aci-
sindan sahip oldugu UstinlUkler ve ek-
siklikler nelerdir?

Mermer makineleri imalatcisi olarak, 20
yll 6nce makinelerin yUzde 90" yurtdi-
sindan gelirken bugin bu oran yUzde
10'lara dUstU ve ayni zamanda da 20 yil
once sifir olan yurtdisi satislar bugUn iti-
bariyle ybzde 40 civarlanna ulasti. Kalite-
mizle dUnya piyasasinda séz sahibi olan
italya’yl zorlayan birinci firmayiz. Yurtdi-
sindaki imalatcilara karsi zorlandigimiz
en onemli noktalardan biri ise rakipleri-
mizin sahip oldugu devlet destegidir.

Urettiginiz makineleri yalnizca yurtigcinde
mi pazarliyorsunuz yoksa yurtdisina da
ihra¢ ediyor musunuz?

Uretmis oldugumuz makinelerin yaklasik
yUzde 70'ini ic piyasaya, yUzde 30'luk
kismini da dis piyasaya pazarlyoruz. 90l
yillarda Suudi Arabistan, Makedonya,
1999 yiindan sonra ise Amerika Birlesik
Devletleri, Hollanda, Afrika ve diger Av-

rupa Ulkelerine ihracat yaptik ve devam
ediyoruz.

Makine Uretim sektorinde karsilashgi-
niz sorunlar nelerdir? Tirkiye'de Uretilen
mermer makinelerine olan talep ve ilgiyi
yeterli gériyor musunuz?

Ulkemizde kalitesiz imalat yapan bazi fir-
malarin sektére yasattigi sikintilar kismen
bizleri de etkilemektedir. Inracat ve tes-
vikle yaptigimiz satislarda KDV tahsil edil-
meyip mahsup yoluna gidilmek zorunda
kalinmakta ve bu mahsuplarnn ¢cok uza-
masi da bizlere sikintilar yasatmaktadir.
imalatcr olarak daha énce son derece
faydall olan yUzde 1 oranli leasingle sa-
fislann, krizin baslamasiyla birlikte yUzde
18 olmasi satislanmizi olumsuz sekilde
etkilemistir. Bu konuyu birkag toplanti-
da Istanbul Ticaret Odasi Baskani Murat
Bey'e ve daha sonra bircok milletvekili-
mize iletmemize ragmen maalesef he-
nUz bir sonuc alinamamustir.

Yurtdigi makine ireticileri ve 6zellikle de
Cin ile rekabette bulundugunuz nokta
nedir? Rekabette avantaj saglamak igin
nelere ihtiya¢ duyuyorsunuz?

Yurtdisi makine Ureticilerine ve Cin'e kar-
sl rekabet edebilmemiz icin o Ulkelerin,
imalatcilarna sagladigr destedi bizim
yoneficilerimizin de bizlere saglamasi
gerekmektedir.

Tirk dogaltas firmalarindan beklentileri-
niz ve sektore yonelik tavsiyeleriniz ne-
lerdir?

Ulkemizde son derece kaliteli imalatlar
yapilmaktadir. Tirk dogaltas firmala-
rnndan, ihtiyac duyduklar makinelerin
analizini cok iyi arastirma yaparak karar
vermelerini ve kaliteli imalat yapan fir-
malarimiza desteklerini bekliyoruz.
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Mermer blok iretiminde yeralti

ve acgik ocak isletme

sekillerinin karsilastinimasy

Mermer iretimi agik ocak
isletmeciligi seklinde yapildigs
gibi yeralti ocak isletmeciligi
seklinde de yapilabilir. Tarih
boyunca cesitli donemlerde
uretile gelen mermerlerin hem
actk hem de kapal ocak
yontemleriyle kazamldigs
bilinmektedir.
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Ulkemizde tercih edilmeyen yeralt Uretim seklinin, deviet tarafindan vergi indirimi, ucuz kredi, CED
muafiyeti vb. desteklerle 6zendiriimesi, hem mermer Uretimi icin dogal gizelliklerimizin yok olmasinin
6nlne gecilmesine hem de yasal kisittamalardan dolay ¢calisiamayan bircok mermer sahasinin eko-

nomiye kazandirnimasina yardimci olacaktir.

Metin ERSOY - Liyaddin YESILKAYA
Afyon Kocatepe Universitesi

ogal kaynaklarin, insanlarin yasa-
mindaki dnemi herkes tarafindan
bilinmektedir. Cagdas bir yasam
icin madencilik faaliyetleri vaz-
gecilmezdir. icinde bulundugumuz yizyilda
da, madencilik faaliyetleri olmaksizin insan
yasaminin sUrdUrdlebilmesi mimkin degil-
dir. Ayrica gevre faktéri géz ardi edilerek
hicbir ekonomik faaliyet gibi madencilik
faaliyetlerinin de yUrUtUlmesi mUimkin de-
gildir. Madenciligin ¢gevreye efkileri yadsina-
maz. Ancak; madencilik sektérinde, cevre

dostu teknoloji ve ydntemlerin kullaniimasi,
madencilik sireclerinde ya da sonrasinda
gevrenin korunmasina ve yenilenmesine yo-
nelik dnlemlerin alinmasi, sektérin gelisimini
engellemeyecek, aksine genel anlamda
sektérin gelisimine yodnelik katki yapacak-
fir.

Ulkkemiz mermer isletmelerinin hemen he-
men hepsinde, cesitliligin ve rezervin ye-
terli olmasindan dolayi, acik ocak seklinde
calsimaktadir. Omegdin mermer ocak is-
letmeciliginin en dnemli bdlgelerinden ikisi,

Afyonkarahisar (iscehisar) ve Mugla (Yata-
gan, Kavaklidere, Milas) bdlgeleridir. Afyon-
karahisar ocaklarinda birgok firma ic ice
gecmis, Uretim bdlgelerinin derinligi 60-70
meftrelere kadar ulasmis, serbest calisma
alani oldukca daralmistir. Mugla bdlgesin-
de ise, ¢alisma ormanlik alanda gercekles-
tiilmekte, mermer Uretfimi icin onlarca ago-
cin kesilmesi gerekmektedir ki bu, ¢gevrenin
ve dogal dengenin degistiriimesi demektir.
Kesilen agac miktan, orman yanginlarinda
kaybedilen miktarla oranlandiginda kabul
edilebilir dUzeyde olmasina ragmen, 6nu-
mUzdeki 20-30 yil icerisinde, belki daha ya-
kin bir zamanda, mermer Uretimi icin kesilen
miktarlar da birgcok ¢evreci topluluk ve ku-
rulusun dikkatini ceker hale gelebilecektir.
Bu durum hem isletme sahiplerinin hem de
mermer isletmeciliginin yapildigi bdlge in-
saninin rahatsiz olmasina neden olacaktir.
Sonuc olarak, yeraltl isletme yontemi su an
icin bir infiya¢ olmasa bile ilerleyen yillarda,
calisma sartlarnnin getirdigi zorunluluklardan
ve cevre etkilerinden dolayi gereklilik haline
gelebilecektir.

Yeraltl mermer isletmeciliginin  uygulana-
bilmesi icin 6zel malzeme ve kalifiye iscilik
gerekmektedir. Bunlarin disinda bu yéntem,
aclk ocak mermer isletmeciliginin  aynisi-
drr. Dolayisiyla acik ocak isletmeciliginden
yeraltl isletmeciligine gecis icin gerekli ek
yatinm miktan korkulacak boyutlarda de-
gildir. Ulkemizde heniz Uretim faaliyetlerine
devam eden acik isletmelerde yeralti Ure-
timinin uygulanabilirliginin hem jeolojik hem
de ekonomik olarak incelenmesi ve yeralti
ocak isletmeciligine gecisin sadlayacagi
yararlann arastinimasi  gerekmektedir. Bu
yazida da yeralt isletmeciliginde karsilasi-
lacak olumlu ve olumsuz durumlarin yani
sira uygulanacak yéntem hakkinda bilgiler
verilmistir.

Acik ve yerall mermer ocak

isletmeciliginin karsilastinimasi
Mermer Uretiminde hedef, bir defada mim-
kin oldugunca buUyUk kitlelerin kesilmesi,
bu kUtlelerin tasinabilir ve islenebilir boyutla-
ra ebatlanarak yUksek verimle bloklar elde
edilmesidir. Uretim yénteminin seciminde ve
uygulanmasinda, ister acik ister yeralti islet-
mesi olsun esas OlcUt, ekonomik ve bUyUlk
boyutlu blok elde edilmesidir. Cografi, jeo-
lojik ve gevreyle ilgili unsurlar elverdigi dlgU-
de, ekonomik ve kolay blok elde edilmesi
durumunda acgik veya yeraltfl isletme sekil-
lerinden biri uygulanir. Ancak unutulmamao-
lidir ki madencilik galismalarninin tamami geri
doénUst olmayan faaliyetlerdir. Bu yUzden
ekonomi ve verim hesaplanirken, bu degder-

lerin Uretimi sirasinda yapilacak tahribatin
sonuclarn da dikkate alinmadirr.

Yeralti isletmeciligi;

- OrtU tabakasinin kazlamayacak kadar
sert ya da yataklanma yUzeyinin blok alina-
mayacak kadar ¢atlakl ve verimsiz olmasi,

- DUz ocaklarda derinlik arttikca calisma
alaninin daralmasi ve blok, moloz ve pasa-
nin yUzeye tasinmasi maliyetinin artmasi,

- Yamag ocaklarda kademeler ilerledikce
kaldinimasi gereken &rtU tabakasinin artma-
s,

- YUzeyde herhangi bir tarihi yapi bulunma-
s, bélgede yasayan canlilarnn korunmasi
ve yUzeyde bulunan tesislerin bozulmamasi
gibi durumlarda uygulanabilir.

Asagida, acik ve yeralt ocak isletme sekille-
ri maddeler halinde karsilastinimigtir:

1. Acik isletmelerde, ortaloma bir ocakta
iyi blok Uretimi yaklasik yUzde 10 ve sekilsiz
blok Uretimi yUzde 30 olarak gerceklesir ki,
bu orana goére enerji ve maliyetin yaklasik
yUzde 60'Inin pasa Uretimi igin harcandigi
sdylenebilir. Yeralti isletmelerinde ise, ortala-
ma bir ocakta iyi blok Uretimi yaklasik yizde
40 ve sekilsiz blok Uretimi yUzde 40 olarak
gerceklesirken enerji ve maliyetin sadece
yUzde 20'si pasa Uretimi icin harcanir.

2. Orty tabakasinin sig oldugu ve uygun
blok boyutlannin alinabilecegdi bdlgelerde,
topografya ister dUz ister yamag-vadi olsun
acik ocak Uretimi yapllir. Verimli blok alina-
bilecek derinlik arttikca, Ustteki ekonomik
olmayan formasyonun da Uretiimesi, ta-
sinmasi ve depolanmasi zorunlulugundan,
Uretilen bloklarn birim maliyetleri de yUkselir
ve belli bir derinlikten sonra ekonomikligini
kaybeder. Yeralti ocak isletmeciliginde 6rt0
tabakasi kazimaz, yani dekapaj maliyeti
yoktur. Bu da daha az pasa Uretfimi, tasin-
masl ve depolanmasi, dolayisiyla ¢evrenin
daha az kirletimesi demektir. Ancak blok
verimi yUksek bdlgelere ulasim icin genis
kesitli galeriler acilmasi gerekir. Galerilerin
acllmasi sirasinda blok Uretimi yapilsa da bu
bloklarin maliyeti normal Gretim sGrecindeki-
lere gbre daha yUksektir.

3. Aclk ocaklarda calismanin dUz alanda
gerceklesmesi durumunda, kademelerin
olusturulmasi yamag¢ ocaklara gére daha
zordur. Genis bir alanda calisilabilmesi ve
bir, iki veya U¢ basamagin yeterli oldugu
durumlarda acglk ocak isletmeciligi yapilr.
Derinlere inildiginde, yéntem geredi ca-
lisma alani her kademede daralr ve bir
noktadan sonra calisiamaz hale gelinebilir.
Yeralti ocaklarinda dUz alanlarda, belirli bir
irfifaya inildiginde yeralt Gretimine gecilime-

Yeralti Gretim seklinin, hem dogal gu-
zelliklerin tahrip edilmemesi hem de
calisma alanlarnndaki ekolojik den-
genin bozulmamasi acisindan Ustin-
1680 tartisimaz. Ayrica segimli Gretim
yapilabilmesi, yani formasyonun blok
verimi iyi olan bdlgelerinin ¢alisimasi
diger bdlgelerinin birakimasi, bdyle-
ce Uretim sonucu a¢iga ¢ikacak ve
atik dékUm sahalannda depolana-
cak olan pasa miktarinin da en aza
indirilmesi, dogal ¢evrenin korunmasi
bakimindan énemlidir.
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Acik ya da yeralti ¢calisma sekillerinin birbirlerine gore iistiin ve zayif yonleri bulunmaktadir. Agik ocak isletmeciliginde doganin
tahrip edilmesi, ekolojik dengenin bozulmasi ve rekiiltivasyon calismalan gerektirmesi; yeralti isletmeciliginde ise emniyetle
ilgili bircok kriterin detayh olarak arastinlmasi zorunlulugu vardir. Ocak isletme yontemlerinden birine karar verilebilmesi icin
hem ekonomik hem de teknik bircok unsurun degerlendirilmesi gerekir.

si hem gereksiz bdlgelerin kazlmamasi hem
de ortaya cikacak pasa miktarinin azalma-
sini saglar. Bu tip ocaklarda yéntem degisi-
mi de, verimli bloga ulasmak icin acillacak
galeri uzunlugunun kisa olmasindan dolayi
daha kolay gerceklesir.

lenmesi amaciyla yeralti calisma alanlarinin
vantilatorlerle etkin bir sekilde havalandiril-
masi gerekir.

6. Acik ocaklarda is makinelerinin rahat ca-
lisabilmesi ve gUlvenli manevra yapabilmesi
icin yeterli alan saglanabilir. Ayrnica Uretilen
bloklarin stoklanmasinda da sorun yasan-
maz. Yer altl sartflannda manevra ve hare-

4. Acik ocaklarda yataklanmanin yamag
boyunca gerceklestigi bolgelerde, kade-
me olusturulmasi sirasinda dogal egimden ket alani galeri ve oda boyutlanyla sinirlidir.
yararlanilacagindan c¢alsma  kolay ger- Uretilen bloklar stoklanmadan yeryUzine
ceklesir. Yamacin tabanindan tavanina tasinir.

kadar her bdlgesinde verimli blok alinabil-
digi durumda acik ocak isletmeciligi dogru
bir secimdir. Ancak yamacin tepe ve etek
bdlgelerinde verimli calislamamasi duru-
munda, basamaklar Uretim yénUnde iler-
ledikce kaldinimasi gereken &rto miktan da
artar, blok maliyeti yUkselir. Yamacin tepe
ve etek bdlgelerinin verimsiz bir sekilde cali-
simasi yerine sadece blok kazanim oraninin
yUksek oldugu bdlgelerde yeraltl Uretiminin
uygulanmasi verimi arttinr. Baska bir ifade
ile yeraltl Uretimi secimli Uretim yapilmasini,
sadece en verimli bdlgelerin calisimasini
mUmkan kilar.

7. Aclk ocaklarda hem elektrikle hem de
akaryakitla calisan tOm makine ve donanim
kullanilabilir. Yeralti ocaklarinda havanin te-
miz tutulmasi amaciyla mUmkin oldugunca
elektrikli makinelerin tercih edilmesi gerekir.

8. Acikk ocaklarda, topografik ve jeolojik
unsurlar ile Urefilen malzemenin fizko me-
kanik &zellikleri elverdigi 6lcUde tUm Uretim
yoéntemleri uygulanabilir. Yeralti ocaklarin-
da, atesle yakma, patlayicilarla Uretim gibi
yoéntemlerin uygulanmasi havayi kirletece-
ginden ve meslek hastaligi riskini artiraca-
gindan, diger kriterler uygun olsa bile tercih
5. Acik ocaklarda calisma daima acik ha- ediimemelidir.
vada yapildigindan toz, nem, gurOlt0 ve
titresim kaynakl meslek hastaliklar bakimin-
dan avantaj saglanir. Yeralti Gretiminde ise
kapall ortamda calisilacagindan saglik icin
olumsuz faktérler daha etkin olur. Bunun 6n-

9. Aclk ocaklarda genellikle ginduz calisil-
digi ve bdlgede tUm ocagi gbrebilecek her
yere hdkim yUksek bir tepenin bulunmasi
yonetim ve denetim kolayligi saglar. Yeralti
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ocaklarinda ise, ortam karanlik ve dar oldu-
gundan aydinlatma tesisatinin kurulmasi zo-
runlulugu vardir. Ayrnca calisma alanlarinin
famaminin gdérulebilecedi hdkim bdlgeler
olmayacagindan kameral kontrol sistemi-
nin kurulmasi ihtiyaci da dogabilir. Yani y&-
netim ve denetimde zorluklarla karsilasilir.

10. Aclk havada c¢alismanin yaratacagdi
olumsuzluk yagish, asin sicak ve soguk ha-
valarda isci saghgl ve personel verimi ba-
kimindan problemlerle karsilasiimasidir. Bu
yUzden yilin belli dénemlerinde tatile girilir.
Ayrica hava sartlan uygun olsa bile, gece
calisma olanaklan da, yerlesim merkezleri-
ne yakin bdlgelerde gurllti probleminden
dolayi, sorunlar yasanmasina neden olabi-
lir. Yeralti Uretiminde yaz ve kis aylarnndaki,
hatta gece ve gUindUz arasindaki sicaklik
farkliiklar cok az olup devamli ayni orfam
icinde calisilabilir. Bu yUzden 12 ay 24 saat
calisabilme imkani vardir. Bu farkliik, ocagin
Uretim kapasitesinin maksimum diUzeye ci-
karilabilmesini mimkudn kilar.

11. Acik ocak isletmeciligi, 6rt0 tabaka-
sinin kaldinimasi bakimindan bir hafriyat,
bloklann kesiimesi bakmindan da kesme
ve ebatlama faaliyetidir. Dolayisiyla Uretim
oncesi karmasik matematiksel hesaplama-
lar yapilmasi, onlarca laboratuar deneyinin
sonuclarinin irdelenmesi hayati énem tasi-
maz. Yeralfi isletmeciligi, olusturulan bosluk-
lann durayliiginin saglanabilmesi icin bircok
hesaplama ve laboratuar testi gerekfirir. Bu
hesaplamalar hem verimli hem de gUvenli
calisma bakimindan énemli olmakla birlikte
ocagin calismasi esnasinda da tavan ve
topuklar Uzerindeki deformasyonun kontrol
edilmesi, gerektiginde takviye tahkimat sis-
temleri kurulmasi gerekir. Bu faaliyetler ye-
raltinda acilan bosluklarin givenligi baki-
mindan hayati dnem tasir.

12. Acik ocaklarda emniyet icin topuk bi-
rakiimasi gibi bir faaliyet séz konusu olma-
digindan calisma bdlgesi, gérinen hacmin
tamamidir. Baska bir ifade ile verimli blokla-
ra ulasmak icin arada ne varsa, ekonomik
veya dedil, Urefilir. Yeralt ocaklannda ise
tavan kontrolU icin calisma alaninin tamami
kesilmeyip topuk olarak birakilir. Topuk ola-
rak birakilacak bélgenin yeri ve bUyUkligu
Uretim verimini dogrudan efkiler.

13. Acik ocak isletmeciliginin uygulanabilir-
ligi dogrudan dogruya cografi ve topogra-
fik etkenlere baglidir. Yeralti isletmeciliginin
uygulanabilirik parametreleri daha ¢ok

formasyonun jeomekanik 6zelliklerine gére
degisir.

14. Acik ocak isletmeciliginde alanin blUyUk
bir kismi Uretim i¢in kullanildigindan ya da
kullanilacagindan dolayi yer UstU tesisleri
icin alan kisitlamasi yasanabilir veya Ure-
fimin yénlne gbére daha 6nce kurulmus
tesislerin yerlerinin degistiriimesi s6z konusu
olabilir. Yeralti ocak isletmeciliginde ise yer
UstUyle ilgili herhangi bir kazi ya da Uretim
calismasi yapilmadigindan, yer UstU tesisleri
icin cok daha genis kullanim alani bulunmao-
sinin yani sira tesislerin yerlerinin degdistirilmesi
ihtimali de olmayacaktr.

15. Aclk ocak isletmeciliginde vyeraltl su
dUzeyi ve drenaj agdlarn ile ilgili bir problem
yasanmaz. Yeralt ocaklarinda, yeralti su
dUzeyinin altinda ¢alisimasi ya da ¢alisma
alaninin yeraltl su drenaj aglarindan biriyle
kesismesi durumunda ydntem, formasyo-
nun su gelirine gbére uygulanamayabilir ya
da su atim tesisleri kurulmasi gerekebilir.

16. Acik ocak isletmeciligi, yataklanmanin
bulundugu bdlgenin sit alani, turizm bdlgesi
gibi kanunlarla korunan bdlgelerde olmasi
durumunda uygulanamaz. Yeralt isletme-
ciligi yuzeyde herhangi bir tahribata yol
acmayacagindan bdyle bdlgelerde sorun
yaratmaz.

17. Aclk ocak isletmeciliginde, madenin
ekonomik dmrU tamamlandiktan sonra ya-
pllacak ¢evre duzeni ve rekUltivasyon ¢a-
lismalan hem maliyetli hem de zaman alici
olacaktir. Yeralti ocak isletmeciliginde, eko-
nomik dmUr tamamlandiktan sonra, yeral-
tinda acilan bosluklar az bir yatinmla depo,
siginak veya turistik gezi alani haline dénUs-
tOr0lebilir, ya da oldugdu sekliyle birakilabilir.

Siralanan bu avantaj ve dezavantajlarin
yani sira, jeolojik faktorler elverdigi 8lgU-
de, yeralti ocak isletmeciligi bir zorunluluk
haline de gelebilir. Ulkemizin eski bir tarihe
ve dnemli turistik bodlgelere sahip olma-
sindan dolayl, mermer yataklanmasinin
oldugu bircok bdlgede acgik ocak islet-
meciligine izin verimemekte ve dolayis
ile bu yataklonmalar ekonomimize kazan-
dinfamamaktadir. Oysa bu bdlgeler igin
yeralti ocak isletme projeleri hazirlanmasi
ve cevre etki dederlendirme raporlarinin
tekrar dUzenlenerek yer UstU yapilarinin ve
ekolojik dengenin bozulmayacagdi vurgu-
landiginda Uretim yapilabilimesi olanagdi
dogabilecektir.
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Is makineleri 3
sektorinin hedefi, :
yizde 25 biyime §

Kriz nedeniyle yizde 48 daralan is makineleri sektorii 2010 yilindan umutlu. Ertelenen yatinmlarin yeniden giindeme
alinmasiyla is makinelerine olan talepte arhs hizland:. Tiirkiye is Makineleri Distribiitorleri ve imalatgilan Biligi (IMDER)
’Krizler firsatlar dogurur’ sloganiyla sektorin kayiplarini azaltmak ve gerilemeyi telafi etmek icin Sanayi ve Ticaret Bakanhg
ile ortaklasa ‘Makine Stratejik Eylem Plani’” hazirliyor. Bu eylem planinin da devreye girmesiyle 2010 yili igin yizde

25 bisyime hedefleniyor. IMDER Baskani Rizanur Meral, ekonomide olumlu atmosferin yakalanmas:

halinde yatinmlarin hiz kazanacagini belirtti.

002-2007 yillan arasinda her sene ise 6'nci olduk. 2008 yili basinda leasingle-
ortalama yUzde 50 artis gdsteren re verilen 6zel tesvikin kalkmasi ile ciddi bir
is makineleri sektérd 2009 yilinda sikinflya giren sektérimuz, global ekonomik
kUresel kriz nedeniyle yuzde 48 da- sikintinin  Ulkemize yansimalar, ihracatin
raldi. Tamamen yatinmlara yénelik faaliyet azalmasi, finansman krizi vb. sebepler ne-
gdsteren sektér KDV ve OTV indirimi sonrasi ticesinde yurt ici satislarimiz maalesef yUz-
toparlanma siUrecine girdi. IMDER tarafin- de 48 oraninda bir daralma ile kapandi.
dan duUzenlenen sektér bulusmalar top- Sektér olarak bu gerileyisin 6nine gecmek
lantisinda konusan Baskan Rizanur Meral, icin bir Makine Eylem Plani Uzerinde calisi-
is ve insaat makineleri sektérintn TUrkiye yoruz. Krizin etkilerinin zayiflamasi hUkime-
ekonomisinin yaklasik yozde 1,2'sini olustur- tin de destekleriyle yeniden kUresel oyuncu
dugunu belirterek, sektéron 2007 yilinda 11 olacagiz. 2010 yilinda bir dnceki ylla gore
bin 500 satis adeti ile 5 milyar dolarlik tica- yUzde 15-25 bUyUme hedefliyoruz. Olumlu
ret hacmine ulastigini kaydetti. Bugin ge- atmosfer ve yatinm ortami saglanabilirse
linen noktada sektdrin igcinde bulundugu 2011 yilinda tUm sektorler icin 2007 yilindan
darbogazin gecici oldugunun altini ¢izen daha iyi bir déneme girebiliriz.”
Meral, sdzlerine sdyle devam etti: “Bir Ulke-
nin ekonomik ve sosyal ydénden kalkinmigli- Gumruklerde 175 bin
ginive kalkinma hizini, yil icerisinde satilan is hurda i§ makinesi bekliyor

makineleri sayisi ve niteligi ile dlcmek mim-
kUnduUr. 50'den fazla Ulkeye ihracat yapan
is makineleri sektéri 2008 sonunda 1,150
milyar dolarlik bir hacme ulasmisti. is ma-
kineleri ihracat oraninda 35 Ulke arasinda
Avrupa’'da 10'uncu, pazar bUyUkligonde

Sektérin Uzerindeki adir vergi yokinin ha-
fifletiimesi, Leasing Desteginin tekrar veril-
mesi gerektigini sdyleyen IMDER Baskani
Meral, sunlan sdyledi: “is makinesi alimini
tesvik etmek icin KDV'nin tOm UrUnlerde

sektor
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yUzde 1'e indirimesi sart. ihracat ve finan-
sal desteklerinin rekabet ettigimiz Ulkeler
ile ayni seviyelere getiriimesi, fuar ve pazar
tesviklerinin artinlmasi gerek. Motorlu arag-
lar statGsunde olan is makinelerinin otomo-
bil tescil islemleriyle ayni statiye alinmasi, s
makineleri tescil ve envanterinin tutulmasi
ile ilgili kanun calismasinin bir an énce bi-
firimesi sektdr icin bUyUk dnem tasimakta.
TUrkiye'de Uretimi yapildigi halde ithalat
yapilan ikinci el is makinelerine uygulanan
yasak AB Uyeligine kadar devam ettiriimeli.
Yasagin kalkmasi halinde gUmrUklere 175
bin adet hurda, kullaniimis sikintili is maki-
nesi gelecek. Avrupa'da yasak olan 10 yas
Ust0 makineler TUrkiye'ye sokulmak isteni-
yor. Bu yénde basvurular ve lobi calismalari
artiyor. Bu makineler ic pazarda Urefilmesi-
nin yaninda pazarin yUzde 80'ini de olustu-
ruyor. Bu ithalata izin verilmesi demek 9 bin
kisinin issiz kalmasi anlamina geliyor.”

NUfus, y0zOlcUmU ve diger Ozellikleri ile
TUrkiye'ye benzeyen Almanya'da 400 bin,
Fransa’da 300 bin, italya’da ise 290 bin
adet 0-7 yas arasinda kullanilan is makinesi
olmasina ragmen Turkiye'de bu rakamin 47
bin adefte kaldigini anlatan Meral, “Bu da
TUrkiye pazarinin, ekonomisinin en az 5 kat

Niifus, yizélcimii ve diger ozellikleri
ile Tiirkiye'ye benzeyen Almanya’da
400 bin, Fransa’da 300 bin, itulyu'du
ise 290 bin adet 0-7 yas arasinda
kullanilan is makinesi olmasina
ragmen Tiirkiye'de bu rakamin

47 bin adette kaldigimi anlatan
iMDER Baskani Rizanur Meral,

“Bu da Tiirkiye pazarinin, ekonomisinin
en az 5 kat daha biyiyebilecek

bir potansiyele sahip oldugunun
carpici bir ornegidir” dedi.

daha bUyUyebilecek bir potansiyele sahip
oldugunun carpici bir érnegdidir” dedi.
Rizanur Meral, IMDER’in, Ulke ekonomi-
sine destek verici faaliyetlerin yani sira,
TUrkiye'nin AB Uyelik sUrecinde ve makine
sektdérinUn uluslararast d&nemli platformlar-
da tanitimina destek verici dnemli faaliyet-
lere de imza athdini kaydetti. Fransa'nin
baskenti  Paris'te 2009  yilinin  dUnya-
da gerceklesecek en bUyuk fuan olan
INTERMAT'da bir Tirk GUnU organizasyonu
gerceklestirdiklerini  hatirlatan  Meral, bu
kapsamda “Firsatlar Diyarn TUrkiye ve Ma-
kine Sektéru” toplantilar sayesinde ulusla-
rarasi yatinmcilarin dikkatini TUrkiye'ye ce-
kerek yatinm gorGsmelerini basglattiklarni
vurguladi.

IMDER ve ISDER olarak tom sektérl kapsa-
yan ¢ati érgit olma anlayisi cercevesinde
11 ayn sektérel komite kurma kararn alindi-
gini ve bunlarin 4 tanesinin ¢calismalarina
basladigi bilgisini veren Meral, “Komiteler
Ving, Jeneratdr, Kompresér, RAF, Hafif Is
Makineleri, Asfalt ve Yol Ekipmanlari, Kiricl,
Kirma Eleme Tesisleri, TUnel Makineleri, Ci-
mento Makineleri, Yedek Parca ve imalat
sektér komiteleri olarak tamamlanacak.
2 senede bir gerceklesen, sektdérGmuUzon
ve bdlgenin en bUyUk is ve insaat makine
ve ekipmanlar fuar olan ANKOMAK 2010
Haziran ayinda IMDER'in destedi ile ger-
ceklesecek. Ayrica bu yil Cin'de yaplla-
cak dinyanin en bUyUk is makineleri fuar
olan BICES'e IMDER olarak destek oluyoruz.
Amacimiz sektérimuozl uluslararasi bUtin
platformlarda tanitmak” diye konustu.
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Davut Mermer'in yillik 300 bin Devlet Bakam Zafer
Caglayan’dan Libya cagns

metrekare kapasiteli
o Libya’min Trablus sehrinde diizenlenen “Tiirkiye-Libya Ticaret ve Yatinm Toplantisi”na katilan Dis Ticaretten Sorumlu
m e rm e r u rl u s I u I I Devlet Bakani Zafer Caglayan, iki lkenin miteahbhitlik ve dis ticarette olumlu gelismeler kaydettigini belirtti. Libya ile ticari
iligkilerin artinlabilecegini

gini belirterek “Libya‘y bir yatirim, iiretim iissé haline getirerek, Afrika basta olmak iizere ihracat
gelistirme noktasinda beraber agilimlar yapabiliriz” dedi

Davut insaat San. ve Tic. AS. 2007 Aralik ayinda iskenderun’da mermer ocagr acarak mermer sektériinde girdi. 2009 Eylil
ayinda yeni fabrikasini isletmeye baslayan firma, siyah izeri beyaz kilcal damarli (Alexandrette Black - Black Queen) ve sisli
kahve (Bruno Perla - Brown Queen) olmak izere iki farkli mermer blogunu ireterek hem yurtici hem de yurtdigi

dikkat ceken Caglayan, bu konuda gerekir-
se Libya'nin baz islerde finansman destegi
vereceginin de ifade edildigini sdyledi.

avut Mermer, katldigi izmir ve
istanbul fuarlanndaki yodun ilgi
ve talep dogrultusunda 2008 yi-
linin EylUl ayinda fabrika insaat-
na baslamis. Tamami italyan, son derece
teknolojik ve otomasyonlu bir sisteme sahip
fabrika 2 hol olup, su anda bir holinde pla-
ka hatti bulunuyor. 15 dénUm Uzerinde 3 bin
500 metrekare kapal alana sahip olan tesis,
ister ebaftll (proje bazinda) ister levha sipa-
riskerine cevap verecek sekide insa edlil-
mis. 2009 EylUl ayi itibariyle devreye giren
fabrikada, profesyonel bir ekiple Avrupa
standartlannda ve kaliteden taviz verme-
den Uretime devam ediliyor. Tesisin levha
hattinda 2 adet Kafrak (Simec + Barsanti
Macchine marka), 1 adet tam otomatik
Epoksi Hatti (Simec marka), 1 Adet 14 Kafali
Levha Cila Hatti (Breton marka) ve 1 adet
Képrt Kesme (Breton marka) bulunuyor. Yil-
lik kapasitesi plaka olarak 300 bin metreka-
re olan firmanin yénetim kurulu Uyesi Alper
Davut “TUrkiye'de yaklasik 13,5 milyar ton
mermer rezervi oldugunu ve Ulkemizin fek
basina dinyanin yizde 40'lik rezervine sa-
hip oldugunu duUsinUrsek bu Ulkede bdyle
bir yatnm yapmaktan onur ve mutluluk du-
yuyoruz.” diyor.
Alper Davut'a firmanin gelecege ydnelik
hedeflerini sorduk ve su cevaplar aldik:

pazarlarda faaliyet gosteriyor.

“Su anda kendi ocagimizdan ¢ikan mermer
bloklarmizi kesmekle baslamis olup ileride
farkl renkteki mamullere de yodnelecegdiz.
Ayrica muhtelif yerlerde ocak bakmaktayiz.
Dogaltas sektérinun Glkemiz ekonomisinde-
ki 5nemi fevkalade yUksektir. Su anda TUrki-
ye mermer Uretiminde ve ihracatinda din-
yada ilk 5 srada yer almaya baslamistir ki;
bu da sektdérin Ulkemiz ekonomisi agisindan
son derece 6nemli oldugunu gdsteriyor. Su
anda ihracat yaptdimiz Glkeler Israil, Suriye,
Singapur, Hindistan, Arabistan, Banglades
ve yeni yeni ltalya'dir. Uretimimizin yaklasik
yUzde 70'ini yurtdisi pazarina ydnelik olarak
satmayi hedefliyoruz. Fabrikamizi kurma ne-
denlerimizden biri de islenmis mamul olarak
Urettigimiz mermerleri daha fazla muUsteri
portfédylne ve Ulkelere ulastirmaktir. Plan-
lanimiz déhilinde kisa zamanda istanbul’da
da bir showroom acmak var. Bu sene Kasim
ayinda istanbul CNR Natural Stone fuannda
Hol 8'de yer alacagiz. 2010 yili icinde de
programimiz dahilinde izmir fuannda tekrar
yer almak ve Umit ediyoruz ki italya Vero-
na Fuarn’nda katiimci olarak bulunup en iyi
sekilde mermerimizi temsil etmek var. Belirli
bir vizyon ve misyon anlayisina sahip olup
sapmadan ilerleyip yeni yatinmlarla hem
yeni istihdamlara hem de Ulke ekonomisine
yarar saglayacagiz.”

ibya ile toplam dis ticaret hacmimiz
gecgen yil yaklasik 1,4 milyar dolar se-
viyesindeydi. Bu ylil ise 2 milyar dolara
gelecegdi tahmin ediliyor. Bu énemili
noktay! hatirlatan Devlet Bakani Caglayan,
Libya'nin bes yilda 100 milyar dolar yatinm
planladigini belirterek, “Libya bunun bUyUk
bir kismini TUrkiye'de yapmak istiyor. Ne ka-
dar iyi calisirsak bu portfdyden o kadar iyi
pay alinz” dedi.
Libya'nin yapmak istedigi yatinm kapsam-
da tarm, tanmsal OrOnler, enerji, demir
celik, cimento sektérl basta olmak Uzere
bircok sektérin yer aldigini séyleyen Cagla-
yan, Libya ile yapilacak isbirlikleri sayesinde
Afrika’ya aciimin da séz konusu oldugunu
hatirlatti. Bu acilimin mUteahhitlik alaninin
yani sira sanayi, yatinm, ticaret ve tanmsal
alanlarda olabilecegini de konusmasina ek-
ledi. Libya'dan, gineydeki Cad, Nijer, Mali
olmak Uzere gibi baz Ulkelerde ortak mi-
teahhitlik islerine ydnelik teklifler aldiklarina

2008 boyunca Libya'ya yapilan ihracat 1,4
milyar dolarken, TUrkiye'nin bu yil s6z konusu
ihracat rakamini 6,5 ayda yakaladigina dik-
kat ceken Caglayan, “Kiresel krizin yasan-
did, ihracatin yizde 30 seviyesinde azaldidi
bu orfamda, Libya'ya inracatin yizde 40'lar
seviyesinde artmasi bizim icin cok énemli bir
gelisme” dedi. Caglayan, son bes yilda Turk
muUteahhitlerin Libya’da 9 milyar dolarlik ta-
ahhUt isi Ustlendigini hatirlatti.

TUrk mUteahhitlik  sektérGnUn  Libya'daki
muUteahhitlik alaninda ¢ok énemli bir payi
oldugunu ve bu payin da giderek arttigini
vurgulayan Caglayan, ancak sadece bu
sektdrin is yapmasinin yetmeyecegini, Turk
mUsavirlik ve mUhendislik sisteminin de Libya
gibi Ulkelerden pay almasini saglamak ge-
rektigini ifade etti. Caglayan, sézlerine séyle
devam etti:

“Bu zamana kadar bu ayadimiz eksikti, evet
mUteahhitlerimiz 70 Ulkede 140 milyar dolar-
lik faahhUt gergeklestiriyorlar, gegen yil 54
milyar dolarlk taahhUt aldilar ancak ayni
oranda musavirlik ve mUhendislik hizmetle-
rimiz maalesef gelismedi. TUrk insaat malze-
mesi sanayisi ve ihracat sistemi de istenen
seviyede gelismedi. Neden?2 CUnkU o pro-
jeler yabancilar tarafindan yapildi onlar da
getirip kendi Ulkelerinin firmalarnni deklare
ettiler. Bu konuda Libya Kamu Hizmetleri Ba-
kani Matuk ile gok yogun bir calisma yaptik,
bu konuda ciddi bir mesafe kaydedecegi-
mize inaniyorum.”
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JCB’den 40 milyon poundluk
yeni ekskavator fabrikas

yillarin emegt
ne kadar guvende?

15 A -
4 % '

Dinyaca inlii JCB firmasi, agir is
makinelerine yaphigi 40 milyon
poundluk yatinm ile Gretimini yeni
fabrikasina tasidi. Bu atilim ile
firma, kalite standartlarini artirds
ve sirkete senede 8 bin ekskavator ; > ; ==
iretme imkdm saglad. e : o e ., Ml e T

CB AJrr Is Makineleri tesisi, Staffords-
hire, Uttexeter'da bulunan ana mer-
kezin, kasabanin disindaki yeni yeri-
ne tfransfer edilmesinin ardindan tam

= kapasite calismaya basladi. Montaj alani

ve genis Uretim alani olarak iki ana boélime
ayrilan tesis, 7-46 ton arasinda 25 farkl pa-
letli ve tekerlekli ekskavatér Ureten UstOn ni-
telikli 48 ekiple gUclendirildi. Yatinm, dUnya
capindaki ttm musterilere yoénelik daha iyi
kalitede makineler Uretme firsati verdi.
Tesisin acilisinda JCB AJrr Is Makineleri Ge-
nel MUdUord John Gill, “SUphesiz, bu fabrika
dUnyadaki en modern ekskavatdr Uretim
tesisidir ve burada bu tesise sahip oldugu-
muz icin ¢cok gururluyum” seklinde konustu
ve sdzlerine sdyle devam etti:

“JCB, yeni JS serisini 2003'te Uretmeye bas-
ladigindan beri ekskavatérlerimizin kalite,
dayanikliik, gUc¢, denetlenebilirlik, etkinlik
ve konforu giderek artan bir séhrete sahip
olmustur. Bu yeni fabrikayi insa ederken ger-
ceklestirmis oldugumuz bUyUk capli yatinm,
daha yuUksek kalitede makineler Ureterek
bu sdhreti ileriye tasiyarak bUyUtecegdimiz
anlamina gelmektedir. JCB'nin JS serisi
paletli ve tekerlekli ekskavatodrleri yUksek
kaliteleri ile ¢oktan hayranlik uyandinici bir
Une kavusmustur. Bu kalite seviyelerini daha
yUkseklere cikarmak ekskavatér Uretiminde
40 milyon pound yatnm yapma kararnyla
mUmkUn hale gelmistir. Bu, JCB'nin ekska-
vatoér isindeki gelisiminde cok heyecan veri-
ci bir asamadir.”

40 milyon poundluk yatinmin bir bdlimaU,
JCB'yi, parcalarin kalitesinde direk konftrol

sahibi yapan isleme merkezlerine ayrildi. Bu
yeni merkezler, Uretimlere devamli bir kalite
saglayarak makinenin isleme hassasiyetini
maksimize etmek i¢in parcalar kendi kendi-
ne konumlayabilmekte ve bulmakta. Buna
ek olarak, sirket, mUsterilere en Ust seviyede
ve uzun sUre dayanabilen boyayi sunan alt
asamall boyama sUresi ile yeni bir boyama
standina yatinm yaptl. Bdylece makineler,
daha uzun stre yeni gérinecek ve mUsteri-
ler i¢in ikinci el satis deg@erlerini arttiracak.
Hidrolik temizlik saglamak icin yeni dlcUmler
ve ana hidrolik parcalarn birlesmesinde kir-
lenmelerin dnlenmesi icin “temiz odalar”in
bulunmasi, yeni fabrikanin kalite belirleyici
baslica dzelliklerinden. Ayrica, tesiste, belir-
li makine &zellikleri icin bilesen kiti yapimini
mUmkUn kilan bir “temiz oda” da bulunu-
yor.

Yeni fabrika, baslica iki alana aynlmis: Ure-
tim ve kaynak ile montaj. Bu duzen kaliteyi
yUkseltmede dnemli; cUnkU bdylece mon-
taj alaninda kaynaktan veya Uretim atdlye-
sinden gelecek potansiyel atiklarnn sizmasi
engellenmis oluyor.

JCB'nin teslimat dncesi makine testleri her
zaman genis kapsamli olmustur ama “si-
caklik testi”, yeni JCB Agrr Is Makineleri fab-
rikasinda iki veya U¢ asamaya cikarfilmis.
Burada aynca makinenin insasinin tamam-
lanmasindan fabrikadan c¢cikmasina kadar
200 noktada kontrol de yapiliyor.

DUnyaca 0nlo JCB marka is makinelerinin
TUrkiye'deki satis ve pazarlamasini ise 30
yildir SiF is Makineleri Pazarlama Ltd. Sti. sUr-
dUrUyor.
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Geleneksellesen Temsa Glohal,
Tiirkiye Komir isletmeleri (TKi)
bulusmasinin bu yilki adresi
Canakkale oldu. Temsa

Global, makine parkinda 540
adet Komatsu bulunan TKi'nin
teknisyenlerine 2 giinlik bir
egitim verdi. Seminerin ilk giini
vzman egitmenler tarafindan
“Kocluk Sanat” egitimi
verilirken, ikinci giin Temsa
Global’in hizmetleri hakkinda
bilgi verildi. TKi yetkililerine
verilen seminerin detaylarini
Yedek Parca Sahis Midiri Can
Ayaroglu'ndan aldik.
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| Temsa Global'den,
TKI teknisyenlerine seminer

ncelikle Temsa Global ve

Turkiye Komir isletmeleri

arasindaki iliskiden bahse-

der misiniz?

TUrkiye Kémir Isletmele-
ri (TKI) Temsa Global’in kurulusundan beri
mUsteri portféylnde yer alan, makine parki
en bUyUk olan musterisidir. TKI binyesinde
bugln itibariyle 540 adet hepsi de bUyUk
dlgekli Komatsu makinesi bulunuyor. TKi'nin
toplam makine parkinda da tahmin ediyo-
rum yaklasik 2 bin makine vardir.

TKi dUnyanin k&dmor Uretimi yapan en biyUk
kamu kuruluslarindan birisi. TKi’nin makine
parkindaki Komatsularin da bUyUk ebat-
I makineler oldugunu sdylemek istiyorum.
Yani pazardaki Komatsu ve benzeri makine
sikletlerinin  Uzerinde makine kullaniyorlar.
Ornedin 110-115 tonluk ekskavatérler, 85
ton hatta 170 ton tasima kapasiteli yol disi
kamyonlar kullanmaktalar, bunun yani sira
daha blyUk ebatlardaki ve farkl bir klas
olan, 20 yarda kiUp kapasiteye cikan kova-
larn olan elektrikli shovel ekskavatérler kulla-
niyorlar.

TKi makinelerinin bakim-onarm ve revizyon
islemlerini kendi bunyesinde yapliyor, ancak
yedek parca tedarikini ise makine aldigi
firmalardan ve piyasadan karsiliyor. Bu ne-
denle biz TKi'nin yedek parca tedariki sire-
cine de cok énem veriyoruz. Biz kamu veya

Ozel sektdr olsun tUmM muUsterilerimize daima
orijinal parca kullanmalarini éneriyoruz ve
bu konuda gerekli bilgi ve lojistik destegdi

kendilerine veriyoruz.

Bu etkinligin amaci nedir?

Biz her yil en az bir kez TKi yetkili ve sorumlu-
lanini, isten uzak bir ortamda toplar ve ken-
dilerine Temsa Global ile Komatsu binye-
sindeki teknik gelismeleri, yenilikleri ve pazar
hareketlerini anlatinz. Bunun yani sira da ge-
rek is hayatinda gerekse de sosyal hayatta
kullanarak hayati kolaylastiracak basit ama
bilimsel bir disipline oturtulmus egitimler ver-
meyi amacliyoruz.

Bu yilki toplanti nasil ge¢ti? Davetlilere neler
anlahldi?

Bu tip toplantilarda, isin ficari boyutundan
ziyade misafirlerimizin bilgi dagarcigina bir
seyler katabilmeyi amacliyoruz. Yani katiim-
cllann dostluk ortamiicinde bilgiyi alabilme-
si, bizlerin de onu verebilmesi ve etik mana-
da kaynasma saglamak istiyoruz.

Bu yil besinci kez dUzenledigimiz bu foplan-
fida teknik ve Temsa Global ile ilgili konula-
nn yani sira TKi'de calisan kadronun sosyal
motivasyonunu artinci ve gunlik hayatta
da kullanabilecekleri ama is hayatinda
daha fazla kullanabilecekleri basit teknik-
ler vermeyi amacladik. Gec¢mis yillarda
iletisim, empati, algilama gibi egitimler ve-
rildi. Burada ise birinci glnkyd egitimimizin
konusu Kocluk Sanati idi. Takip eden diger
gUnde ise Temsa Global faaliyetleri ¢esitli
sunumlarla anlatildi. Yeni makineler tanitildi.
Komcare adiyla anilan bakim anlasmalari,
Komnet sistemi gibi satis sonrasi hizmetleri-
mizdeki yeni uygulamalar anlatildi. Bir diger
sunumda ise Temsa Global binyesinde yak-
lasik 2,5 yildir devam eden her marka is ma-
kinesine hitap eden kova imalati konusun-
da TKi mensuplarna bilgiler verildi. Ayrica,
Komatsu'nun dUnyadaki U¢ ana merkezin-
den birisinin TUrkiye'de bulundugu, Komtrax
adiyla anllan uydudan makine takip sistemi
anlatild.

MARKANIZIN
TADINA VARIN

Cikolata etiketlerinin tzerine yaptigimiz firmaniza ézel tasarimlar ile
markanizin konumuna tat katin, markanizin tadina varin.

Farkli tasarimlar farkh sunumiar ile referanslanmizdan bazilan;
Price Waterhouse Coopers » Sabiha Gokgen Havaliman - Marks&Spencer - Shindler - Borusan Holding * Ege Seramik
Canwest Medya « Turkmedya « Ankara Patent Blrosu + Fresenius Kabi - First data - Showplus - Interfor Global Logistics
DHL Finans « Clarks « Mep Turizm « Saran Group - MasterCard - Credit Suisse - Atasay - Clarks - Emaar Turkey » Pamukkale Turizm
Izmir Esnat ve Sanatkarlar Odasi + Wall « Fevziye Mektepleri Vakfi + Grup Ofis » Imib « Onkim Kok Hiicre Teknolojileri
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1989 yilindan beri faaliyette olan
Toksel Makine Teknik Malzeme
imalat San. ve Tic.Ltd.$ti., 2003
yihndan beri su anda faaliyet
gosterdigi 3 bin metrekare kapah
alana sahip fabrikasinda; yillarin
vermis oldugu deneyim ve
altyapisiyla Tirk mermer
sektorine ve dinya mermer
sektorine kaliteli, dayanikli ve
yiksek randimanli mermer
isleme makineleri iiretiyor. Toksel
Makine’nin Dis Ticaret Sahis ve
Pazarlama Midiri Yusuf Kanat
ile firmalarinin faaliyetleri ve
yeni iriinlerinin o6zellikleri
izerine konustuk.

Toksel Makine'den yeni

oksel Makine'nin Dis Ticaret Satis ve
Pazarlama MUdUrG Yusuf Kanat; “bir
mermer ve dogaltas isletmesinde
basarll ve kaliteli bir Uretim tesisinin
kurulmasinin ince ve detayll analizlere, iyi
planlamaya, kaliteli makinelere ve bu ma-
kineleri yapan firmanin bu konudaki bilgi ve
deneyimlerine bagl oldugunu” sdylUyor.
Sézlerine sdyle devam ediyor:
“Sistemin sadece buguUn icin ¢alisan bir islet-
mede kurulmasi yeterli dedil; ayni zamanda
gelecekte problem yasanmamasi ve doga-
bilecek ihtiyaclarnn zamaninda karslanmasi
da bUyUk 6nem arz etmektedir. BUtUn bu
hususlar dikkate alindiginda, yapilacak isbir-
liginin bugunleri ve yarnlan kapsayan uzun
bir dénem icinde, kosulsuz kullanici memnu-
niyetinin gecerli oldugu bir sekilde benim-
senmistir frmamizda.
Mermer sektérindeki iliskilerde firma Uretim
kalitesi, randimani, givenirliligi, devamliid
ve dorUstligu ¢cok dnemlidir. Toksel Maki-
ne ailesi olarak iliskilerimizi kaliteli mermer
makinesi Uretimi ve dUrUstlUk Uzerine insa
ediyoruz. 20 yil dnce hangi makineleri Ure-

mermer plaka cila hatlan

tiyorsak 20 yil sonra da bu UrnUn geligtiril-
mis modellerini sunuyoruz; bdylece mermer
sektérinde kaliteli makine surekliligini sag-
larken bir nevi firmamizi yurtiginde ve yurtdi-
sinda bUtUnlestirmis oluyoruz. Zamanla TUrk
ve dinya mermer sektérinUn ihtiyaci olan
kaliteli mermer isleme makinelerini nereden
buluruz sorusunun cevabi kendiliginden bu-
lunmus oluyor.

TOrk ve dUnya mermer sektérindeki firma-
larda sUrekli Orin ve hizmet kalitesini mu-
hafaza etmekten kaynaklanan bir given
olusuyor. Piyasadaki satis sonrasi destek de
cok 6énemli. Toksel Makine'den hizmet alsin
almasin, ilefisim iginde oldugumuz bitin
firmalarla cok uzun sUreli iliskiler kuruyoruz.
Ve neticede kalici dostluklar, given, kalite,
saygl ve ¢dzUm ortakli@i olusturuyoruz.”
Yusuf Kanat Toksel Makine'nin yalnizca satis
ve pazarlama amaglh bir firma olmayip her
zaman ve sadece kaliteli mermer isleme
makinelerini Ureten ve Uretmeyi ilke edinen
bir firma oldugunu séylUyor. Urdnlerini sattik-
lan Ulkeler baska TUrkiye olmak Uzere, Misir,
Suriye, iran, Birlesik Arap Emirlikleri, Israil, Bre-
zilya, Hindistan, Kolombiya, Pakistan, Vene-
zUella, Zambiya, Urdin, Amerika, Tunus, Ce-
zayir, Libya ve Yunanistan'in da aralarnda
oldugu yaklasik 40 Ulke.

TUrk dogaltas sektdru icin Toksel Makine'nin
Urettigi mermer isleme makinelerinde din-
yada ilk ve tek uygulama olan teknolojik sis-
temler standart olarak sunuluyor. Otomatik
kalibre pilot sistemleri mermer siim ve cila
makineleri, otomatik yaglama sistemleri ve
Toksel Makine'nin Urettigi tUm mermer isle-
me makineleri, standart olarak kaliteli ve
randimanli mermer Uretim seviyelerini yaka-
lamak igin gelistiriimis. Bu konuda Yusuf Ka-
nat bize su bilgileri veriyor:

“Tasarnmdan Uretime ve sistemlerin isletiime-
sine kadar, makinelerimiz ve dizaynlarmiz
en yUksek teknolojik kalite ve saglamlik esa-
sina gore Uretilmistir. Toksel Makine olarak
her zaman ve her yerde firmamizin adini
yazan her UrinUmUzde kalite ve standart
aciiminda  sorumluluk duyariz. Makinele-
rimizde ve mozaik kalip dizaynlarnmizdaki
kopya ederek Uretme egilimleri olan, alt-

yapisi ve tecribesi olmayan, sadece satis
amagcl olan firmalardan, mermer Ureticileri
tarafindan bilmeden satin alinan baz Urin
gruplarinin kullanicilarinin ihrag eftigi ma-
muller, gimrUklerde ve nihai kullanicilarda
Ulkemiz ihracatina sekte vurmaktadir. TOrk
mermer sektdérU olarak yogun emek sarf et-
figimiz ihrag GrUnlerimizin bu tarz etik olma-
yan sebeplerden dolayl heba olmasina izin
vermemeliyiz.

TUrk dogaltas sektdri ve mermer isleme mao-
kineleri Ureten firmalar bdlinmez bir bGtoNU
teskil ediyor. Her iki taraf icin de s&z konusu
olan problemler, sikintilar ve istekler her za-
man bir ortak paydayi gerektiriyor. Saglikli
iletisim, gUven, kaliteli rekabet, saygi, Urin
cesitliligi, Uretim kapasitesinin dnemi, adil
ve durUst pazarlama ve daha sayamadi-
gm bircok kistasin Turk dogaltas sektérinu
dUnyada hak ettigi yere getirecegine ina-
niyoruz.

HenUz yUrOnmesi gereken uzun bir yol var.
Belki cok geleneksel bir yaklasim olacak
ama hala Bati'daki teknolojik ve fikirsel ge-
lismeleri taklit etmeye calisiyoruz. icimizde
mevcut kalite normlarini yakalayarak kendi
teknolojimizle Turk doJaltas sektérinU des-
teklersek iste o zaman dUnya capinda s6z
hakkimiz olur. CUnkU ihrag etftigimiz her do-
galtasin tarihi bir degeri var. Bunu asla unut-
mamaliyiz.”

Toksel Makine mermer isleme makineleri
teknolojisini TUrkiye'de Ureterek 40'den fazla
Ulkeye ihracat yapiyor. Sadece TUrkiye'de
degdil, dinyada da trend takipgcisi olmak
yerine trend yaratan bir marka olmayi he-
defleyen firma, Natural Stone 2009 Istanbul
Fuan’'nda yeni Grinlerini t1m kullanicilarinin
begenisine sunacak.

Toksel Makine’nin yeni plaka
cila makinesi: A142100

Toksel Makine yeni bir plaka cila makinesi-
nin Uretimine basladi. Bu Urdn, 2 bin milimet-
re genislikteki mermer plakalan cilalanarak
kaliteli yizey ve parlaklk elde ediimesinde
kullaniliyor. Makinenin ana sasesi celik kons-
triksiyon kaynakli olup, son derece saglam
ve rijit bir yapiya sahip. Ana sasenin Ust tab-
lasi tUm kaynak islemlerinden sonra hassas
olarak isleniyor, daha sonra islenen yUzey
sOkUIUp degistirilebiliyor; 304 kalite paslan-
maz sagla kaplaniyor. Yapilan bu islem, ma-
kinenin uzun 6mMUrlU ve hassas ¢calismasinda
cok bUyUk dnem tasiyor.

Gezer koprU kismi gelik konstrUksiyondan
imal edilmis olup ortadan motor-redUktor
tahrikli olarak sertlestirimis yUzeyde rulola-
rn Uzerinde hareketini sagdliyor. Képri ha-

reketinin hizi elektronik inventérle yapilyor.
K&prinUn Uzerinde montaijli silim kafalan pik
dékimden imal edilmis olup iginde ¢alisan
kovan kismi krom kapli &zel alasimli gelikten
Uretiliyor. Silim kafalan asagr-yukar hareketi-
ni pndmatik pistonlar yardimiyla sagliyor.
Silim kafalan dénUs hareketini 7,5 kw. motor
gergili kayis kaynakla saglyor. Her kafanin
doénuUs yonU yanindaki kafanin ters yénun-
de calisiyor. Bu sistemle daha kaliteli cila ve
performans saglanabiliyor.

Silim tepsileri aliUminyum alasimli imal edi-
liyor. Her tepsiye 8 adet asindirici abrasiv
tas takiliyor. Kafadaki esneklik &ézel yapilmis
lastik kaplinlerle saglanarak yUksek kalite ve
performans elde ediliyor.

Makine, PLC kontrol Unitesi ile ydnetiliyor. Bu
Unite yardimi ile kafalann otomatik inis-kalki-
s, abrasiv miktannin dlcUimesi ve ilk giristeki
mermer plaka genisligine ve sekline goére
kdéprinin gezme genisliginin otomatik ayar-
lanmasi yapiliyor.

Makinenin tUm kablo kanallar, su borular,
baglanti elemanlarn ve civatalar, t10m koru-
ma kapaklar yUksek kalitede paslanmaz se-
kilde imal edilmis. Makinelerde boya olarak
epoksi astar ve epoksi son kat kullaniliyor.
BUtUN yaglama noktalan otomatik yaglama
sistemi ile yaglaniyor, otomatik yaglamas sis-
temi yaglama zamani periyodunu takip edi-
yor ve insan inisiyatifini ortadan kaldiryor.
Makinelerdeki hava, su ve yag miktarni
kontrol eden sistemler de mevcut. Otomatik
sivi yaglama istemi opsiyonel degdil standart.
Yag haznesindeki yag tUkendiginde ekran-
da uyarn veriyor ve ¢alisma sartlarn tamam-
lanana kadar uyari vermeye devam ediyor.
Bu &zelliklerin ¢alisma kolaylgr sagladigini
ve verimliligi arttirdigini belirten yetkililer, bu
sistemle 30'dan fazla makinenin ¢alismak-
ta oldugunu ifade ediyor. Ayrica bu maki-
nelerde normal bir telefon hatti yardimiyla
programa uzaktan aninda midahale &zelli-
ginin de mevcut oldugunu belirtiyorlar...

Yusuf Kanat: "Yurtici ve yurtdisi
fuarlara Sncelik vererek dogaltas
sektérinde yeni UrGnlerimizi sun-
ma firsati bularak hedeflerimizi
gerceklestiriyoruz. isin bast ilk énce
Turk dogaltas sektordnUn Toksel
Makine'ye vermis oldugu referans
ve gUctlr. Toksel Makine'ye duy-
mus olduklari given icin tesekkUrU
bir borg biliriz."”
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» MiMARLAR ERKAL MiMARLIK

4 M MIMARLIK
Ahmet Mithat Efendi Sok. No: 20/2
Cankaya-Ankara Tel: (0312) 439 7669

ATASARIM MIMARLIK |
Eskisehir Yolu No: 6 Armali Is Merk.
A Blok Kat:9 S6gutozi-Ankara
Tel: (0312) 219 1920

A4 MiMARLIK
Akdeniz Cad. No: 19 Anittepe-Ankara
Tel: (0312) 232 2916

ACE MIMARLIK
Kumkapi Sok. No:32/1
Gaziosmanpasa-Ankara
Tel: (0312) 439 6840

AFFAN YATMAN-NESRIN YATMAN
Turan Emeksiz Sok. No: 10/5
Gaziosmanpasa-Ankara

Tel: (0312) 467 5182

ALI+AYTACMANCO MIMARLIK
Haci Emin Efendi Sok. Yakindogu Apt.
No: 61/B Nisantasi-istanbul

Tel: (0212) 240 1346

ARASTA MIMARI TASARIM
Yildiz Pos. Cad. Vefa Bey Sok.
Yesil Apt. No:26/A Blok No: 25
Gayrettepe-istanbul

Tel: (0212) 288 5860

ARCHISTANBUL
Konaklar Mah. Akasyali Sok. No: 9
4, Levent-Istanbul Tel: (0212) 278 5686

AROLAT MiMARLIK
Dereboyu Cad. No: 78 Toyota Plaza Yani
Ortakoy-Istanbul Tel: (0212) 236 4868

ARTU MiMARLIK
Nergis Sok. No: 6/3 Cankaya-Ankara
Tel:(0312) 467 1671

AS iIMAR MiMARLIK
Meclisi Mebusan Cad. No: 155/6
Findikh-Istanbul Tel: (0212) 244 3144

ATOLYE 2A MiMARLIK
Abdi Ipekgi Cad. No: 59/1 Kizilkaya Apt.
Macka-Istanbul Tel: (0212) 246 4073

AYTORE GENC iNSAAT
Mesnevi Sok. No: 14/7 Cankaya-Ankara
Tel: (0312) 439 9079

BEKTAS MIMARLIK
Uryanizade Sok. No: 35
Kuzguncuk - Istanbul
Tel: (0216) 495 6857

BIRLESMIS MIMARLAR

Ortaklar Cad. Galip Bey Sok. Orhun Apt.
No:3 D:1 Mecidiyekdy - istanbul

Tel: (0212) 275 0682

BTS MiMARLIK
Sanatgilar Sitesi 25B D:1
Tarabya - Istanbul

Tel: (0212) 299 4788

BYM MiMARLIK
Ahmet Mithat Efendi Sok. No: 20/2
Cankaya-Ankara Tel: (0312) 439 5660

CANSEVER MIMARLIK

Stleyman Seba Cad. Altinbasak Apt.
No: 54/10 Besiktas-Istanbul

Tel: (0212) 327 8817

CABA TASARIM
Uriinli Mah. Uriinli Cad. No: 25
Nilifer-Bursa Tel: (0224) 496 1012

CE- MiM MiMARLIK
Iran Cad. No: 41/12
Gaziosmanpasa-Ankara
Tel: (0312) 467 1295

CILINGIROGLU MiMARLIK
Atatiirk Cad. No: 358 / 8 Alsancak-izmir
Tel: (0232) 421 7200

giNICI MIMARLIK

Iskele Arkasi Sok. No: 7 Salacak
Uskidar-Istanbul

Tel: (0216) 342 9785

DB MiMARLIK
Atabey Sok. No: 8 Hasanpa:
Kadikdy-istanbul Tel: (0216) 372 7529

DIKMEN MiMARLIK
llgaz Sok. No: 9/3
Gaziosmanpasa -Ankara
Tel: (0312) 446 3454

DOGAN TEKELI-SAMI SISA
MIMARLIK

Te§v1klye Cad. Belveder Apt.

No: 101 D:5

Te§V|k|ye istanbul Tel: (0212) 236 1583

DOKU MiMARLIK
Iran Cad. No: 41/12 Kavaklidere - Ankara
Tel: (0312) 426 4264

EPA MiMARLIK

Caferaga Mah. Karakol Sok. No: 8/4
Moda Kadikdy-Istanbul

Tel: (0216) 349 1924

EREN TALU MiMARLIK
Buytikdere Cad. Eren Talu Binasi K: 1
1.Levent-istanbul Tel: (0212) 339 0700

ERGINOGLU & CALISLAR MiMARLIK

Sair Necati Sok. No: 14 Ortakoy-Istanbul
Tel: (0212) 310 8275
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Rabat Sok. No: 8/1
Gaziosmanpasa - Ankara
Tel: (0312) 447 1121

EROZU MiMARLIK
Sakayik Sok. No: 47/2 Tunaman Carsisi
Nisantasi-istanbul Tel: (0212) 231 3456

ERTUNGA MiMARLIK X
Yildiz Cicedi Sok. No: 13 Etiler-Istanbul
Tel: (0212) 263 7923

FATIN URAN
Buytik Ciftlik Sok. Cam Apt. D: 1
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 248 4653

FiKiRLIER & SAHINBAS MiMARLIK
Kirlangig Sok. No: 29/2
Gaziosmanpasa -Ankara

Tel: (0312) 427 1900

GELISIM MIMARLIK
Cayyolu Mah. Binsesin Sitesi
6. Cad 86. Sok.

No:4 Umitkdy-Ankara

Tel: (0312) 235 4118

GUNDAY MIMARLIK

Kuskondu Sok. No: 2/7
Asagiayranci-Ankara

Tel:{0312) 441 5448

GRENA MIMARLIK
Buttim Plaza 2. Kat No:1596
Osmangazi - Bursa
Tel: (0224) 211 4338

HAS MIMARLIK

Kaya Aldogan Sok. No: 15
Zincirlikuyu-Istanbul
Tel: (0212) 272 2830

ICMIMARLIK TASARIM
DANISMA MERKEZI
Valide e§me Bakkal
Bilal Sok. oren Apt.
No:4/2 Ma ?(a Istanbul
Tel: (0212) 261 5683

iNPO iNS. PROJE ORGANIZASYON
Basak Sok. No: 30/1 Yesilyurt-Istanbul
Tel: (0212) 573 2885

KANTASI INSAAT PROJE

Ortaklar Cad. No: 47/3 Kantasi Apt. D: 4
Mecidiyekéy-Istanbul

Tel: (0212) 216 7010

KARAOREN MiMARLAR ARCHITECS
Cumhuriyet Cad.No: 20K: 4 D: 6
Harbiye-Istanbul Tel: (0212) 231 9456

KONURALP MUTEAHHITLIK
MUSAVIRLIK

Karakol Bostan Sok. Mutlu Apt. No: 9/4
Tegvikiye-Istanbul Tel: (0212) 261 2141

KURAL MiMARLIK

Koza Sok. No: 82/3 Mesa Isik Sitesi
Gaziosmanpasa -Ankara

Tel: (0312) 446 4897

LEO DESING .
Spor Cad. No: 83 Akaretler-Istanbul
Tel: (0212) 260 2099

MATU MIMARLIK
Cumbhuriyet Bulvari No: 300
Sevil is Merkezi-1

D: 608 Alsancak-lzmir

Tel: (0232) 421 4418

MATUSAN MADEN VE TAS URUNLERI
Atatiirk Mah. Marmara San. Sitesi C Blok
No:47/1 Ikitelli - Istanbul

Tel: (0212) 472 1334

MESA MESKEN
Mesa Plaza Ihlamur Cad. No: 2 Cayyolu
Yenimahalle-Ankara Tel: (0312) 240 5960

MIMARI TASARIM MERKEZI
Serasker Cad. Riza Pasa Cikmazi
Yiice Apt. No: 13/3

Altiyol Kadikdy-Istanbul
Tel:(0216) 336 5025

MiMARLAR TASARIM VE
DANISMANLIK

Cinarli Cesme Sok. Giinliik Cikmazi No: 1
Kurugesme-istanbul Tel: (0212) 358 2760

NEVZAT SAYIN MiMARLIK
icadiye Cad. No: 99 Kuzguncuk-istanbul
Tel: (0216) 310 0870

NURAN UNSAL MiMARLIK
Kahraman Kadin Sok. No: 18/4
Gaziosmanpasa-Ankara

Tel: (0312) 445 0784

ONAT MiMARLIK

Acisu Sok. Ideal Apt. No: 6/3
Validecesme Besiktas-Istanbul
Tel: (0212) 261 7422

ONCUOGLU MIMARLIK
SEHIRCILIK LTD. $TI

Ovecler 8. Cad. 74. Sok. No:

ABC Plaza Ankara Tel: (0312) 473 0905

PIRAMIT MiMARLIK

Levazim Sitesi Yolu Birkent Blokl. A Blok
D: 1-2 Korukent 1.Levent-istanbul

Tel: (0212) 275 2716

POGUN MIMARLIK )
M. Kemal Bulvari No: 71/A Konak-izmir
Tel: (0232) 483 1092

RASYONEL MiMARLIK
Cumbhuriyet Bulvari No: 298 D: 102
Alsancak-izmir Tel: (0232) 464 2416

SANLI MIMARLIK

Adnan Saygun Cad. Camlitepe Sitesi
No:74/2 Ulus-Istanbul

Tel: (0212) 265 9320

SEZAR AYGEN MiMARLIK
Katip Celebi Sok. No: 2/17
Kavaklidere-Ankara Tel: (0312) 467 9229

STUDYO 14 MiMARLIK
Bagdat Cad. Pamir Apt. No: 277 D: 8
Goztepe-istanbul Tel: (0216) 358 1571

SEMA MIMARLIK
Kennedy Cad. No: 24/8
Kavaklidere-Ankara Tel: (0312) 467 4367

SEVKi PEKIN MiMARLIK

Spor Cad. BJK Plaza A Blok 1. Giris No: 1
Akaretler Besiktas-Istanbul

Tel: (0212) 258 3588

SEVKI VANLI MIMARLIK

Rafet Canitez Cad.

Elif Naci Sok. Orman

No: 7/2 Oran-Ankara TeI (0312) 490 3255

TABANLIOGLU MiMARLIK
Mesrutiyet Cad. No: 145/147 K: 4
Tepebasi-Istanbul Tel: (0212) 251 2343

TALU _
is Kuleleri Kule 2/A 4.Levent-istanbul
el: (0212) 324 0500

TANART MIMARLIK
Billur Sok. No: 35/7
Gaziosmanpasa-Ankara
Tel: (0312) 468 9279

TEGET MiMARLIK
Kiblelizade Sok. Tepe Han No: 1/9
Tuinel-istanbul Tel: (0212) 244 2243

TH & iDiL MiMARLIK
Piyade Sok. No: 10/6 Cankaya-Ankara
Tel: (0312) 439 5943

TONER MiMARLIK
Gazeteciler Mah. Haberler Sok. No:17
Esentepe - Istanbul Tel: (0212) 216 2120

TOZKOPARAN MiMARLIK
Sair Esref Bulvari No:73 / 3 Ozerdin Apt.
Alsancak - Izmir Tel: (0232) 463 0658

TUNCER CAKMAKLI MiMARLIK
Galip Dede Cad. Yoriik Cikmazi No:8
Beyoglu - Istanbul Tel: (0212) 249 2164

TURGUT ALTON MiMARLIK
Abdi Ipek¢i Cad. Kizilkaya Apt. No: 59/6
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 230 3736

TUMAY MiMARLIK

5. Gazeteciler Sitesi Yasemin Sok.
No: A9/1 Akatlar-Istanbul

Tel: (0212) 282 9530

UMO MIMARLIK

Konaklar Mah. ihsan Hilmi Alantar Sok.
No: 7/1 Konak Apt. 4. Levent-istanbul
Tel: (0212) 264 5160

UTTA PLANLAMA
I¢ Sok. No: 7/2 Kavaklidere-Ankara
Tel: (0312) 426 2796

UYGUR MiMARLIK
Biiklim Sok. No: 68/2
Kavaklidere-Ankara
Tel: (0312) 467 6090

VURAL MIMARLIK

Barbaros Bulvari No: 14/2 D: 8
IBA Bloklari Balmumcu-istanbul
Tel: (0212) 275 6445

YENILEM PROJE
Gaziumurpasa Sok. IBA Bloklari No: 19/2
Balmumcu-Istanbul Tel: (0212) 272 0645

» OFiS MOBILYASI

ALPARDA
Macka Cad. Dogan Apt. No: 27/1
Tegvikiye-Istanbul Tel: (0212) 231 5001

AVi MOBILYA
19 Mayis Cad. 19 Mayis Apt. No: 33/20
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 212 6837

BUROART
Turankdy Sanayi Bolgesi Kestel-Bursa
Tel: (0224) 383 3590

BUROTIME

3. Organize San. Bolgesi
Dede Cad. No: 1 Konya
Tel: (0332) 239 0017

COLORES
ikitelli OSB Dersan Koop. Sit. S6D Blok
K:1-2 Ikitelli-Istanbul

Tel: (0212) 671 6898

DELTA OFIS

Ayazaga Koy Yolu No: 10
aslak-Istanbul

Tel: (0212) 289 2216

ERSA RAPIDO
Ayazmadere Cad No: 6 Tellioglu Plaza
Fulya-istanbul Tel: (0212) 3279874

ELEGANZE
Fetihtepe Mah. Tepelsti Sok. No: 85
Haskdy-Istanbul Tel: (0212) 238 1991

GRAMER

NilGfer OSB Caviz Cad. No: 7
Niltfer-Bursa

Tel: (0224) 411 0190

KIMSAN
Cankui Devlet Yolu 7 Km. Akyurt-Ankara
Tel: (0312) 847 5511

KIiNESIS

Eston Camli Evler Sitesi
Beyaz Cam Apt. Kat: 2
D: 10 Icerenkoy-Istanbul
Tel: (0216) 469 0881

NEOTEK

Atatiirk Sanayi Bdlgesi Hasim iscan Cad.
No: 8 Hadimkdy-istanbul

Tel: (0212) 771 2808

NURUS
Buiytikdere Cad. Karakol Sok. No: 2
1. Levent-istanbul Tel: (0212) 269 6300

OYALIDO
19 Mayis Cad. UBM Plaza No: 59-61
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 212 0040

UROSAN

Cumhuriyet Cad. No: 361/1
Harbiye-istanbul

Tel: (0212) 232 5400

» MOBILYA VE AKSESUAR

ADA MOBILYA
Zambakli Sok. No: 1
3. Levent-istanbul Tel: (212) 280 5055

ADNAN SERBEST

Gazi Mustafa Kemal Mah. Nurcan Sok.
No:8 Asagi Dudullu-istanbul

Tel: (0216) 612 4646

ADDRES iSTANBUL
Ciftecevizler Deresi Sok. No:2 Akin Plaza
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 320 6262

AHMET KALELI )
Sakayik Sok. No: 47 Tunaman Is Merkezi
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 231 5871

ALLEV
Dr. Faruk Ayanoglu Cad. No: 21/
Feneryolu-Istanbul Tel: (0216) 4496790

ALORA
Yumurtaci Abdibey Cad. Isik Sok. No: 8
Goztepe-istanbul Tel: (0216) 565 9595

ALPART

Beyaz Akasya Sok. No: 3/2
Caddebostan - Istanbul
Tel: (0216) 355 2964

ALYA MOBILYA

Modoko Mobilyacilar Sitesi
2.Cadde 1.5k. No: 180 Umraniye -
Istanbul Tel: (0216) 313 8657

ANNA FRESKO
Milli Reastirans Pasaji No: 15
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 247 9055

AR-iS
Valikonagi Cad.

Konak Carsisi No: 109/29
Nisantasi-istanbul Tel : (0212) 230 1883

ARGOS CERCEVE
Kalipgi Sok. No: 138/
Tesvikiye- IstanbuITeI (0212) 2308612

ARMONi

Ugur Mumcu Cad. No: 6/6
Gaziosmanpasa-Ankara
Tel: (0312) 447 5480

ART CLUB
Barbaros Bulvari No: 24/1
Balmumcu-istanbul Tel: (0212) 217 8767

ARTE GRUPPO
Ahmet Mithat Efendi Cad. No: 15
Kalamis-Istanbul Tel: (0216) 414 9608

ARTERIA

Garanti Koza Sitesi Kapaligarsi No: 21
Zekariyakoy-istanbul

Tel: (0212) 202 7383

ARTEPE
Tesvikiye Cad. Belveder Apt. No: 101/1
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 327 4361

ASLIHEPER
Nispetiye Cad. No:11
Levent-Istanbul Tel: (0212) 280 8902

ASLITUNCA

Nuri Ziya Sok. No: 34
Galatasaray-Istanbul
Tel: (0212) 251 7057

ATELIER ETILER
Nispetiye Cad. No: 2
1. Levent- IstanbuITeI (0212) 270 2958

AUTHENTIC HOUSE
Firuzaga Mah. No: 48 / 50
Cihangir -Istanbul Tel: (0212) 252 7904

AYDIN MOBILYA
Kogak Sk. No: 49 Siteler-Ankara
Tel: (0312) 348 8937

BALIHOUSE

Serencebey Mehmet Ali Bey Sok.
Kumcuoglu Apt. No: 10/1
Besiktas-Istanbul

Tel: (0212) 258 1184

BARBAROS MOBiLYA
Ihlamurdere Cad. No: 9.
Besiktag-istanbul Tel: (0212) 2595141

BARBO

Nispetiye Cad. Petrol Sitesi

3. Blok Daire: 2

Etiler- Istanbul Tel: (0212) 352 4353

BEFF HOME
Krizantem Sok. No: 21
1. Levent-istanbul Tel: (0212) 280 9842

BELLONA B
Ikitelli Org.San.Bolg.Turgut Ozal Cad.
No: 204 ikitelli-istanbul

Tel: (0212) 549 9100

BEYMEN HOME
Nispetiye Cad. Akmerkez
Etiler-istanbul

Tel: (0212) 282 0388

BiLGiLi MOBILYA
Londra Asfalti Besyol
Florya-istanbul Tel: (0212) 624 3181

BIO DESIGN
Suleyman Seba Cad. Aci Su Sok. No: 1
Macka-Istanbul Tel: (0212) 227 6542

BOYNER

Biiylikdere Cad.

Noramin is Merkezi No: 5
Maslak-Istanbul Tel: (0212) 286 2020

BRETZ
Addres Istanbul Kat: 2
Sisli-istanbul Tel: (0212) 221 9546

B&T
Kagithane Cad. No: 87/89
Caglayan-istanbul Tel: (0212) 202 6978

BUDUN DESIGN COMPANY
Valikonagi Cad. Orhan Ersek Sok. No: 3
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 225 9791

CALLIGARIS

Masko MobllyaC|Iar Sitesi

9/A Blok No:

ikitelli- IstanbuITeI (0212) 675 1165

CARPE DIEM
Nispetiye Cad. No: 14/35
1. Levent-Istanbul Tel: (0212) 270 3620

CASA

Cemil Topuzlu Cad. No: 40/3
iftehavuzlar-istanbul

el: (0216) 360 3753

CASAMIA

Modoko Sanayl Sitesi 4. Cad.
2.Sok. No: 165

Dudullu-istanbul Tel: (0216) 364 2062

CASSAVA
Tutlinct Mehmet Efendi Cad. No: 24
Goztepe-Istanbul Tel: (0216) 369 2106

CENAN AHSAP

NispetiKe Cad. Basa Sok. No: 8/3
Konak Apt. 1.Levent-istanbul
Tel: (0212) 281 5650

CHELSEA T&G HOME COLLECTION
Valikonagi Cad.

Sinoplu Sehit Cemal Sok.

Kirmizi Apt. No: 4/B Nisantasi-istanbul
Tel: 0212?2344192

CHINA ANTIQUES
Addres Istanbul Kat: 3
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 231 3975

CITY DESIGN
Stleyman Seba Cad. No: 54/3
Macka-Istanbul Tel: (0212) 227 3622

CiHANGIR MOBiLYACISI
Defterdar Yokusu No: 9.
Cihangir-Istanbul Tel: (0212) 292191

COCONUT

Eski Bagdat Cad.

Nezih Be?l Apt. No: 4

Kuigtkyali IstanbuITeI (0216) 519 8215

CONSEPT I(; MiMARLIK
BaEdat Cad. Cami Sok.
okman Is Merkezi
Kugukyali-Istanbul Tel: (0216) 518 1299

COSE D’ITALIA
Hasanpasa Uzuncayir Cad. No: 18
Kadikoy-Istanbul Tel: (0216) 326 6944

COTE DECO
Tesvikiye Bostan Sok. No: 9,
Tegvikiye-Istanbul Tel: (0212) 236 9822

COUNTRY LIFE
Valikonagi Cad. Poyracik Sok. No: 42
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 248 2457

CUMBA

Sinoplu Sehit Cemal Sok.

Ascloglu Apt. No:

Nisantasi- IstanbuITeI (0212) 219 7464

CAGDAS MOBILYA
Cemil Topuzlu Cad. No: 31
Ciftehavuzlar-istanbul
Tel: (0216) 385 9987

IKIN
lhlamur Yolu No: 17/2
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 248 8859

DANK

Tamburi Ali Efendi Sok.
Mayadrom Uptown P 2 Garaj Kati
Etiler-istanbul Tel: (0212) 352 6044

DARCAN&DARCAN

Valikonagi Cad.

Sinopoglu Sehit Cemal Sok. 8/B
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 291 6215

D’ARGENT

Valikonagi Cad. Akkavak Sok.

Orkide Apt. No: 4/1 Nisantasi - istanbul
Tel: (0212) 224 1734

DAY&NIGHT
Bostan Sok. No: 13/1
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 227 7781

DEEP MOBILYA
Modoko Sanayi Sitesi, 1. Sok. No:
Umraniye-| istanbul Tel: (0216) 415 7833

DEKANEO

Tesvikiye Mah.

Ahmet Fetgari Sok. No: 152/
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 296 7711

DEKORIZMA
Valikonagi Cad. Emir Apt. No: 37/1
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 291 7939

DENIZTUNC TASARIM
Glizelbahce Sok. Yuva Apt. No: 5/1
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 232 1216

DERIN
Abdi ipekgi Cad. No: 77/1
Nisantasi Istanbul Tel: (0212) 225 2003

DERiISHOW MiMARCA
lhlamur Cad. Yesil Cimen Sok. No: 17
Besiktas-Istanbul Tel: (0212) 259 7255

DORT MEVSiM
Mayadrom, No: 3
Akatlar-Istanbul Tel (0212) 284 9666

DUYGUN MOBILYA

Gursel Mah. Sevketpasa Cad.

Sevil Cikmazi No: 17/1
Kagithane-istanbul Tel: (0212) 220 4445

ELBE CREA
Atattirk Bulvari No: 199/C
Kavaklidere-Ankara Tel: (0312) 466 2028

EROL KATAS
Hasan Ali Yiicel Sok. No: 34
%iftehavuzlar»lstanbul

el: (0216) 360 1008

ESER MOBILYA
Kagithane Cad. Ugur Sok. No: 32
Kagithane-istanbul Tel: (0212) 296 7805

ESTETIK DECOR
Addres Istanbul Sisli -Istanbul
Tel: (0212) 320 7855

ETHEMEFENDI 36
Ethemefendi Cad. No:
Erenkdy-istanbul Tel: (0216) 3854131

EV+
lhlamur Yolu Albayrak Apt. No: 9/3
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 232 1758

FLORANSA CERCEVE
Av. Sireyya Agao?lu Sok.No: 1
Tesvikiye-istanbul Tel: ( 0212) 2330619

FORMITALIA
Addres istanbul Kat: 3
Sisli-istanbul Tel: (0212) 320 0101

GALERIi HAT
Addres Istanbul Kat: 3
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 222 7497

GARBO
Aytar Cad. Basa Sok. No: 7
1. Levent-istanbul Tel: (0212) 270 3620

GEORGE SMITH
Abdi Ipek? Cad. Eren Apt. No:39/1
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 246 6030

GUNGOR DEKORASYON
Macgka Cad. No:5 Macka-istanbul
Tel: (0212) 247 1700

HAKAN KURBANZADE
Valikonagi Cad. No:
Nisantasi- IstanbuITeI (0212) 224 4660

HARMAN
Ferah Cad, Ferah Apt. No: 17/2-3
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 248 5590

HATI
Pazar Sok. No: 2/4 Bareli is Hani
Dikilitas-istanbul Tel: (0212) 266 6801

HIKMET&A
Addres istanbul Kat: 1
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 222 6481

HIREF
Hisrev Gerede Cad.No: 71 D: 3
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 258 5608

HOME LIFE
A. Saygun Cad. THY BI. Yolu No: 2
Ulus-Istanbul Tel: (0212) 327 8610

HOME SWEET HOME
Eski Londra Asfalti No: 18 Besyol
Florya-Istanbul Tel: (0212) 624 9034

HUKLA

ikitelli Org. San, Bolge5|I Turgut Ozal Cad.

No: 204 Ikitelli-Istanbu

Tel: (0212) 549 9100

iDA

Topadaci lhlamur Yolu No: 76/A
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 296 9791

IDEA NUOVA

Semsettin Glinaltay Cad. Gursoy Sok.
No:35 Erenkoy -Istanbul

Tel: (0216) 302 2562

IKEA
Tepelisti Mevkii inkilap Mah.
Umraniye-istanbul Tel: (0216) 528 0500

ims

Hasan Pasa Uzuncgayir Yolu Cad.
No:19/1-2 Kadikéy-Istanbul

Tel: (0216) 325 0589

iNCi MOBILYA
Kagithane Cad. Ug{ur Sok.No: 44
Caglayan-istanbul Tel: (0212) 219 5537

iSTIKBAL

Ikitelli Organize Sanayi Bolgesi Turgut
Ozal Cad. No:204 kitelli-istanbul

Tel: (0212) 549 9100

INN STORE
Senlikkdy Mah. Hanman Sok. No:43/2
Florya-istanbul Tel: (0212) 662 9159

INSIDE
Akkavak Sok. No:
Nisantasi- IstanbuITeI (0212) 231 8286

iSMET MOBILYA
Nispetiye Cad. Yildizcicegi Sok. No: 9
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 287 8727

Jjoy
Addres istanbul Kat: 1
Sisli-istanbul Tel: (0212) 221 8522

KARMA STUDIO

Arjantin Cad. Halici Sok. No: 3/A
Gaziosmanpasa-Ankara

Tel: (0312) 468 1391

KARTELL
Bostan Sok. N
Tegvikiye- IstanbuITeI (0212) 327 3987

KAZEZOGLU
Nenehatun Cad. No: 98
Gaziosmanpasa-Ankara
Tel: (0312) 447 2279

KEGEM
Avukat Stireyya Agaoglu Cad. No: 21/B
Topagaci-Istanbul Tel: (0212) 241 2371

KELEBEK MOBILYA
Istasyon Mah. Araplar Cad. No: 6
Tuzla-istanbul Tel: (0216) 342 0000

KERVAN )
Kartal Tepe Mah. Alem Sok. No: 6 incirli
Bakirkoy-Istanbul Tel: (0212) 660 0960

KIRAL MOBILYA
Valikonagi Cad. No:
Nisantasi- IstanbuITeI (0212) 240 5577

KIRSCHBAUM
Kuigtikbebek Cad. No:
Bebek-Istanbul Tel: (0212) 287 0581

KOLEKSIYON
Haci Osman Bayiri No: 1 Tarabya
Sariyer-Istanbul Tel: (0212) 223 1320

KONAK MOBILYA
Bagdat Cad. No:113/1
Ciftehavuzlar-istanbul
Tel: (0216) 355 5530

KONCEPT

Masko Mobllyaqlar Sitesi,

15 B Blok No: 25

Ikltelll IstanbuITel (0212) 675 1587

KREA CERCEVE
Addres Istanbul Kat:1 Sisli-istanbul
Tel: (0212) 220 6464

KULE MOBILYA

Fener Kalamis Cad. Altay Apt. No: 1
Fenerbahce-istanbul

Tel: (0216) 336 7735

LAYLA DEKORASYON
Bebek Yokusu Modern Apt. No: 2/13
Etiler-istanbul Tel: (0212) 287 8336

LIGNE ROSET
Nispetiye Cad. No: 3.
1. Levent- IstanbuITeI (0212) 270 8230

LINE&DESIGN
Akkavak Sok. Tunaman Carsisi No: 7
Nisantasi-istanbul Tel: (0212) 240 5445

MAG
Bebek Mah. Maya Residence
Etiler-istanbul Tel: (0212) 352 3172

MASS MOBILYA
Modoko San. Sit. 1. Cad. No:
Umranlye istanbul Tel: (0216) 364 2023

M VOICE
Nispetiye Cad. Glivercin Sok. No:1
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 283 9116

MATA COLLECTION

E-5 Karayolu Uzeri No: 37

Kartal Kavsagi Soganlik-istanbul
Tel: (0216) 377 1717

METEBRONZ
Karacakaya Cad. No: 9.
Siteler-Ankara Tel: (0312) 3531333

MED CEZIR

Haci Mehmet Efendi Sok. No: 10/2
Selamicesme-Istanbul

Tel: (0216?302 4348

MEDALLION
Yesilcimen Sok. No:
Besiktas-| IstanbuITeI (0212) 2745484

MK DEKORASYON
Beyaz Karanfil Sok. No: 2
Levent-Istanbul Tel: (0212) 268 6351

MILANO
Nispetiye Cad. No: 25/2
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 270 2300

MIMA MOBILYA

Cemil Topuzlu Cad. No: 97/2
Caddebostan-istanbul

Tel: (0216) 692 2556

MiNAS MOBILYA
Ihlamur Yolu No: 8
Nisantasi-istanbul Tel: (0212) 248 3008

MIRAGE MOBILYA

Hakki Yeten Cad. As¢ioglu Plaza
No: 10 Fulya-istanbul

Tel: (0212) 240 5027

MONTEL

Masko Mobllyamlar Sitesi

7B Blok No: 3

ikitelli- IstanbuITeI (0212) 675 1130

MOOD
Kurugesme Cad. No:2
Kurugesme-| IstanbuITeI (0212) 257 2425

MORE’'M SHOWROOM

Masko Mobllyaﬂlar Sitesi 9/A

Blok No: 25-31

Ikitelli-Istanbul Tel: (0212) 675 1155

MOZAIK
Dereboyu Cad. N
Ortakoy- IstanbuITeI (0212) 327 0595

MUDO CONSEPT
Nispetiye Cad. Akmerkez
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 282 0474

MUSON
Valikonagi Cad. N
Nisantasi- IstanbuITeI (0212) 296 2164

NECO PURE DESIGN
Nispetiye Cad. No: 34/1
1. Levent-istanbul Tel: (0212) 279 3094

NEMM

Zekeriyakoy Carsisi N1 Blok No: 6-7
Zekeriyakoy-Istanbul

Tel: (0212) 202 6610

NORD&SUD
Atiye Sok. Polar Apt. No: 12/2
Nisantasi-istanbul Tel: (0212) 368 8044

OKANDAN MOBILYA
Valikonagi Cad. Ferah Sok. No:
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 219 5619

ONUR CONCEPT

Cemil Topuzlu Cad. Onur Apt. No: 81/1
Caddebostan-istanbul

Tel: (0216) 369-0302

PABETLAND TRENDS
Buytiikdere Cad. No: 5
Maslak-istanbul Tel: (0212) 2852185

PAPILA EXCLUSIVE
Ebulula Mardin Cad. No:11
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 270 0151

PARADOX

Polat Towerside Alisveris
Merkezi No: 4/424

Fulya-istanbul Tel: (0212) 266 7584

PERA HOME _
Hacioglu Sok. No:1 Cukurcuma-istanbul
Tel: (0212) 251 7610

PRESTIJ
Nispetiye Cad. Seheryildizi Sok. No: 5
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 257 5747

PROFiIL DESIGN
Nispetiye Cad. Aydin Sok. No:6/1
1. Levent-istanbul Tel: (0212) 325 8420

PUPA
lhlamur Yolu No:10/1
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 248 2023

RD RAY DOLAP
Akcam Sok. No: 36/
4, Levent-| IstanbuITeI (0212) 284 8161

RIVIERA MAISON
Addres istanbul Kat: 1
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 221 8486

ROCHE BOBOIS
Muallim Naci Cad. N
Kurugesme-| IstanbuITeI (0212) 287 4619

SA-DE
Ilhlamur Yolu Cad. No:2/4
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 232 6964

SANAT DEKORASYON
insirah Yokus
Bebek- Istanbul TeI (0212) 257 6170

SEDIR
Zekeriyakoy Carsist M1 Blok No: 6
Sariyer-istanbul Tel: (0212) 202 6610

SERAY
Lierenkoy Cad. Ozenﬁ Sok. No:
mraniye-istanbul Tel: (0216) 466 0097

SIERMO MOBILYA
Yukari Dudullu Keyap Carsisi No: 175
Umraniye-istanbul Tel: (0216) 526 0425

SiHIR MOBILYA
Nispetiye Cad. No: 27/B
1. Levent-Istanbul

Tel: (0212) 283 5547

STATU
Ahmet Mithat Efendi Cad. No: 7
Kalamis-istanbul Tel: (0216) 349 5969

STELLA PRIVATE
Vali Konagi Cad. Ferah Sok. No:
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 219 3949

STOA

Hayriye Cad. No: 18
Galatasaray-Istanbul
Tel: (0212) 251 4098

STRICTLY FURNITURE CO.

Cemil Topuzlu Cad. Park Apt. No: 86
eiftehavuzlar-istanbul
el: (0216) 467 6785

TATAMi HOUSE
Sehit Erdogan Sok. No: 40
Avcilar-Istanbul Tel: (0212) 591 2606

TEFRISH
Ayazmaderesi Cad. Pazar Sok. No: 6/1
Gayrettepe-istanbul Tel: (0212) 274 0111

TEPE HOME

M1 Tepe Alisveris Merkezi

Soganlik Orta Mah. Yalniz Selvi Cad.
Kartal-Istanbul Tel: (0216) 309 8080

TUNAEV .
Kinali Mevkii Silivri-Istanbul
Tel: (0212) 715 2323

TONGURDAK
Sakayik Sok. Cevik Apt. No: 3
Tegvikiye-Istanbul Tel: (0212) 327 0488

TUMDEKOR MIMARLIK
lhlamur Yolu Cad. No: 2
Nisantasi istanbul Tel: (0212) 247 1881

UNAL-is
Titlincli Mehmet Efendi Cad.No:2/21
Goztepe-Istanbul Tel: (0216) 386 7121

VAKKO DECOR
Istiklal Caddesi No: 123/125
Beyoglu-istanbul Tel: (0212) 251 4092

VAROL ONCEL
Bagdat Caddesi No: 211
Ciftehavuzlar-istanbul
Tel: (0216) 358 7479

VOLUTE DEKORASYON
Eytam Cad. Acikhava Apt. No: 16 D: 5
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 233 5943

Z-MIX
Valikonagi Cad. Akkavak Sok. No: 2/1
Nisantasi-istanbul Tel: (0212) 343 6801

ZARA HOME
Cevahir AI|§veri? Merkezi Kat: 1
Sisli-Istanbul Tel: (0212) 380 0548

ARRITAL

Bagdat Cad. Fuatbey Apt.

No: 212/A- 4C|ftehavuz|ar istanbul
Tel: (0216) 478 0000

ARAL YAPI

Merkez Mah. Ahlak Sok. No: 15/1
Bahcelievler-istanbul

Tel: (0212) 280 9523

BERLONI CUCINE

Masko MobllyaC|Iar Sit.

9/A Blok No:

Ikitelli-| IstanbuITeI (0212) 675 1155

BONTEMPI CUCINE
Abdi ipekci Cad. No: 25/2
Nifantag-lstanbul

Tel: (0212) 296 8170

CASABLANCA

Recep Peker Cad. No: 9
Kiziltoprak-istanbul
Tel: (0216) 418 1513

CD KiMYEVi
Istanbul Cad. Zambak Sok. No: 5A
Gurpinar-istanbul Tel: (0212) 880 0526

c6zUM YAPI

Ortaklar Cad. Bahgeler Sok. No: 9
Mecidiyekdy-istanbul

Tel: (0212) 273 1113

DEMIRDOKUM
TEM Otoyolu Kavacik Kavsagi Ford Plaza
Beykoz-istanbul Tel: (0216) 425 6900

DEMSAS DEKORASYON
Edep Sok. imes San. Sit.
D Bolgesi Karsisi No: 52
Yukari Dudullu-Istanbul
Tel: (0216) 314 7476

DiZAYN EV GERECLERI
Ortaklar Cad. Yumusak Apt.
K: 1 D: 1 Mecidiyekoy-Istanbul
Tel: (0212) 266 5080

DOMSAN MUTFAK
Btiytikdere Cad. No: 2
1. Levent-istanbul Tel: (0212) 2829977

DOKUMAY KUVET

Eski Londra Asfalti No: 28
Bahcelievler-istanbul
Tel: (0212) 575 0608

ECZACIBASI BANYO KUVETLERI
Cumhuriyet Mah. 13

No: 10 Sekerpinar

Gebze - KocaellTel (0262) 648 9500

ELMOR R
Kemeralt) Cad. Ummui Han No: 71/2
Karakoy-Istanbul Tel: (0212) 251 7006

ENKAY GRUP .
Levent Cad. No: 46 1. Levent-istanbul
Tel: (0212) 324 0555

GROHME-MESMA
Bagdat Cad. No: 303 B Blok D: 12-15
Cevizli-istanbul Tel: (0216) 441 2370

GULTAS GALLERY
Ortaklar Cad. No: 2/A
Mecidiyekdy-Istanbul
Tel: (0212) 275 9593

GULVER MUTFAK

Alemdag Cad. Untel Sok.

Site Yolu'No: 15

Umraniye-istanbul Tel: (0216) 335 6105

HACKER MUTFAK
Cemil Topuzlu Cad. No: 57/1
Goztepe-istanbul Tel: (0216) 467 5447

HAN MiMARLIK-SPACE
lhlamur Yolu No: 23/A
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 231 5513

INTEMA

Bagdat Cad. No: 278
Caddebostan-Istanbul
Tel: (0216) 467 0640

IMAJ METE YAPI URUNLERI
Buyiikdere Cad. Garaj Sok. No:3/A
Mecidiyekoy-istanbul

Tel: (0212) 216 9045

iTALDEKO .
Ferah Sok. No: 23 A Nisantasi-Istanbul
Tel: (0212) 219 6184

KAP-LAND
Ihsaklikdyl Ayazma Mevkii
Beykoz-istanbul Tel: (0216) 434 5111

KUPPERBUSCH MUTFAK
Buytkdere Cad. No: 24
Mecidiyekoy-Istanbul

Tel: (0212) 274 3464

LEYLA KOKEN

Cemil Topuzlu Cad. No: 7/A
Selamicesme-Istanbul

Tel: (0216?411 6439

MAST DIS TICARET
Vali Konagi Cad. Sorak Apt. No: 109/13
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 240 1055

MILO&HOME

Bagdat Cad. No: 160
Selamicesme-Istanbul
Tel: (0216§ 360 6655

MiMAREV
Kalamis Fener Cad. No: 5
Kalamis-istanbul Tel: (0216) 3490937

MODA BAGNO .
Aytar Cad. No: 21 1. Levent-istanbul
Tel: (0212) 278 6500

MODEM MUTFAK-SNAIDERO
» MUTFAK BANYO Fener Kalamis Cad. No: 42

Kalamis-Istanbul Tel: (0216) 336 2859

MUBADO MUTFAK-BANYO
Masko Mobllyaolar Sit.

9/A Blok No: 25-51

Ikitelli-istanbul Tel: (0212) 675 1155

NOLTE KUCHEN
Fener Kalamis Cad. No:
Kalamis Istanbul Tel: (0216) 414 6655

OPTIiMOD
6. Gazeteciler Sitesi No: A-4/4
Levent-istanbul Tel: (0212) 268 2490

ONALANLAR
Ortaklar Cad. No: 14
Mecidiyekdy-Istanbul
Tel: (0212) 288 0744

OZTIRYAKILER

2. Tasocagi Cad. Avni Dilligil Sok. Kérog-
lu Is Hani No: 2 Mecidiyekoy-Istanbul
Tel: (0212) 211 3358

REGINA MUTFAK

Ikitelli Qrg. San. Bolg.

Turgut Ozal Cad. No: 204
ikitelli-istanbul Tel: (0212) 549 9100

SINKA
Acelya Evleri No: A25C/2 Esenkent
Bahgesehir-istanbul Tel: (0212) 672 5606

SRS MUTFAK

Halil Rifat Pasa Mah

Dereboyu Sok. N

Okmeydani- IstanbuITeI (0212) 221 4141

SUPER DEKOR

Ebuzziya Cad. Mor Menekse Sok.
Tanir Apt. No: 6/1

Bakirkoy- jstanbul Tel: (0212) 542 0425

EBA
Yenlyol Sok Teba Is Merkezi
B Blok No:

Acibadem- IstanbuITeI (0216) 327 4110

TEKART KOLEKSiYON
Fener Kalamis Cad. No: 9/2
Kalamis- IstanbuITeI (0216) 449 6740

TREND
Valikonagi Cad. Halil Pasaji No: 40/23
Nisantasi-istanbul Tel: (0212) 224 6024

VENATA CUCINE

Bagdat Cad. Erenkoy Apt.

No: 345 B Blok D:

Erenkoy- IstanbuITeI (0216) 467 0077

VILLA EROL

Abide-i Hurriyet Cad. 1000a Dekoras-
yon Merkezi No: 285 Sisli-Istanbul
Tel: (0212) 282 3239

YAVUZ ADIGUZEL

Cemil Topuzlu Cad. No: 16/B
Selamigcesme-istanbul

Tel: (0216) 411 5527

» AYDINLATMA

AKAN LIGHT
Okgumusa Cad. ?|§hane Sok. No: 12/1
Karakdy-Istanbul Tel: (0212) 256 4776

ATIL AYDINLATMA
Okgumusa Cad. No: 54/67
Karakoy-Istanbul Tel: (0212) 253-9430

ATILGAN ELEKTRIK
Cemil Topuzlu Cad. No: 11/20
|ftehavuzlar Istanbul
el: (0216) 363 6122

BAKARA COLLECTION

Bagdat Cad. No: 248/10
Goztepe-Istanbul Tel: (0216) 359 2073

attira '’




CLUB OF DESIGN
19 Mayis Cad. N
Sisli- IstanbuITeI (0212) 3475714

DELUX AYDINLATMA
Okgumusa Cad. No: 31 Sishane-istanbul
Tel: (0212) 292 1840

ELEMENTS

Valikonagi Cad.

Prof. Dr. Orhan Ersek Sok. No: 5/1
Ni§anta§|-|stanbu| Tel: (0212) 231 5238

Abdll ekgl Cad.
Milli Reasurans Carsisi No: 45
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 2467318

EViCi
Valikonagi Cad. No: 40/16 Halil Bey
Pasaji Nisantasi-istanbul

Tel: (0212) 296 2161

FERSA AYDINLATMA
Okgumusa Cad. Ipekgi Cikmazi

aZI%I Han No: 6/2 Karakody-Istanbul
TeI (0212) 293 4287

FiL DESIGN .
Spor Cad. No: 83 Akaretler-istanbul
Tel: (0212) 260 2099

GALERI IKI

Bagdat Cad. No: 216
iftehavuzlar-Istanbul
el: (0216) 363 1170

GOZDE VITRAY

Yiiksek Kaldmm Cad

Anadolu Han. No: 15/3
Karakéy-Istanbul Tel: (0212) 249 1724

HI-TECH AYDINLATMA

Turgut Ozal Cad.

Gardegna 3/12 Plaza No: 19
Atasehir-Istanbul Tel: (0216) 456 3794

iNTERDEKOR

Valikonagi Cad. Valikonagi Plaza

B Blok No:, 5
Nisantasi-istanbul Tel: (0212) 231 3342

LAMBACCI
Valikonag Cad. Ferah Sok. No: 15/8
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 232 3646

LAMB 83

Ayazma Yolu Yahya Kemal Mah.

Turin Is Merkezi A Blok

Kagithane- IstanbuITeI (0212) 294 7000

LAMBHOUSE
vent Cad. No: 44 1. Levent-Istanbul
TeI (0212) 2785300

LUMES AYDINLATMA
Zincirli Han No: 16 Kapalicarsi-istanbul
Tel: (0212) 522 0977

LUMIERE
Nispetiye Cad. Akmerkez No: 438
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 282 0151

LUMINA AYDINLATMA
Macgka Cad. Ralli Apt. N
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 225 9735

LUNA DESIGN CENTER

Stileyman Seba Cad

Derya Apt.

Besiktas-| IstanbuITeI (0212) 327 2556

MANHATTAN
Bostan Sok. No:
Tesvikiye- IstanbuITeI (0212) 236 2795

ODALINE
Abdi Ipekci Cad. No: 25/2
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 296 8170

OZCAN AYDINLATMA
Mektep Sok. Ozcan Is Merkezi No: 26
Sishane-Istanbul Tel: (0212) 235 2529

PHAREAYDINLATMA
Abdi Ipekci Cad. No
Tesvikiye- stanbuITeI (0212) 2324911

SUNER AYDINLATMA
Park Sok. No:
Gaglayan-istanbul Tel: (0212) 241 6504

TEPTA
Eukurcuma Aga Hamam Cad. No: 17
ihangir-Istanbul Tel: (0212) 252 7212

TOTAL AYDINLATMA
Mesrutiyet Cad. No: 1
Tepebasi-| IstanbuITeI (0212)251 9171

TRANSEL AYDINLATMA
%@hane Mektep Sok. N
arakoy-Istanbul Tel: (0212) 2533090

TRUVA AYDINLATMA
Kiiclik Hendek Cad. N
Kuledibi-Istanbul TeI (0212) 249 5855

» DOSEMELIK&PERDELIK

A DAY DESIGN

Atiye Sok. Ak Apt. No: 7/4
Te?wklye istanbul

Tel: (0212) 247 3206

ANMEN
Karacakaya Cad. Yapici Sok. No: 6
Siteler-Ankara Tel: (0312) 353 2727

ARNOVA TEKSTIL
Ahmet Mithat Efendi Cad. No: 5/4
Kalamis-Istanbul Tel: (0216) 345 3700

ATES MEFRUSAT
3.Cad. No: 74 Bahcelievler-Ankara
Tel: (0312) 213 786

AYDIN TEKSTIL
1. Blok No: 1248 Unkapani-istanbul
TeI (0212) 514 1515

AYDIN PERDE
Valikonag Cad. Ferah Sok. No:15/B
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 232 3646

AYKUT HAMZAGIL
Abide-i Hurriyet Cad. N

Osmanbey-Istanbul Tel: (0212) 296 5900
108 sektor
natura

BENEK PERDE

Vallkonagl Cad. Sule?lman Nazif Sok.
No: 28/32 Nisantasi-[stanbul

Tel: (0212) 230 8845

BEZZ
Ahmet Mithat Efendi Cad. No: 1
Kalamis-Istanbul Tel: (0216) 418 7560

BIGGIE BEST

Vali Konagi Cad No:72
leanta§|— stanbul
Tel: (0212) 2257729

BOBBIN
Inénii Cad. Diimen Sok.
Gumu PalasA

Glim %su u-istanbul
Tel 0212 292

DAMASK

Suleyman Seba Cad.

Ucgen Apt. No: 64 K: 3
Macka-Istanbul Tel: (0212) 236 3550

DECO CENTER
Kogman Cad. Polat Is Merkezi A Blok K: 4
Glinesli-istanbul Tel: (0212) 657 5612

DETAY DEKOR
Zafer Sok. No: 42 Mithat Bey Apt.
Nisantasi-istanbul Tel: (021 )343 8912

DIiLHAN TEKS'[IL
Ataturk Bulvar Itfaiye Cad. No :71/73
Unkapani-istanbul Tel: (0212) 631 1096

DORYA HOME

Krizantem Sok. No: 15

1. Levent-Istanbul

Tel: (0212) 278 7955

EKAT KUPAL

Beyaz Karanfil Sok. No: 25
1. Levent-Istanbul

Tel: (0212) 264 2319

ELA PERDE
Stileyman Seba Cad. Firat Apt. No: 58/2
Besiktas-istanbul Tel: (0212) 327 7075

ELViN-CHANAN

1000a Dekorasyon Merkezi
Abide-i Hurriyet Cad. No: 285/208
Sisli-istanbul Tel: (0212) 343 6446

EPENGLE TEKSTIL

Bagdat Cad. No: 209

%i tehavuzlar-Istanbul
el: (0216) 386 8938

ERDEM HOME

Noter Cikmazi Sok. No:8/B
Suadiye-Istanbul

Tel: (0216) 411 3137

EV DEKOR

Ugur Mumcu Cad. No :52/B
Gaziosmanpasa- Ankara
Tel: (0312) 446 6653

FINE ART

Vali Konagi Cad. Siileyman Nazif Sok.
No: 5/1 Nisantasi-Istanbul

Tel: (0212) 318725

GELIiSiM HOME
IMC 1. Blok No: 1336 34470
Unkapani-Istanbul Tel: (0212) 5282918

HILAL MEFRUSAT
1 Etap Kiptas Carsisi Kat:
Basaksehir-Istanbul Tel: (0212) 4851770

HiSAR TEKSTIL
.M.C. 1. Blok No:1338
Unkapani-istanbul

Tel: (0212) 528 1381

Abdllpek;l Cad. No: 35/2
Macka-Istanbul
Tel:(0212) 230 4422

INDOORS
Mim Kemal Oke Cad. No:7/2 Hayret Apt.
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 230 495

INSTOCK
Abdi Ipekci Cad. Deniz Apt. No:36/3
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 296 9096

INTERIO

Beyaz Karanfil Sok. No:21
1. Levent-Istanbul

Tel: (0212) 283 8585

iMRAH
Macka Cad VehdiBey Apt.No: 22 D: 1
Magka Istanbul Tel: (0212) 219 9932

izi’S LINE
Valikonagi Cad. No: 11/3
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 233 9352

JA
Halaskar azi Cad. No:
Harbiye-Istanbul Tel: (0212) 2306491

KARUM TEKSTIL

Kultir Mah. Esra Sok. Ktigiik Camhik
Sitesi G Blok Etiler-Istanbul

Tel: (0212) 287 1050

KUPON TEKSTIL

Bagdat Cad. No: 464

%atal§e§me Istanbul
0212) 355 3835

LINDER
Zafer Sok. No:
Nisantasi- IstanbuITeI (0212) 219 1920

MA KA DEKOR
Macka Cad. No: 32 Narmanl Apt. D: 4
Tegvikiye-Istanbul Tel: (0212) 227 0215

OZDEN MEFRUSAT

Vallkona 1 Cad. Stileyman Nazif Sok.
No:2/C |3anta I-Istanbul

Tel: (0212) 240 8189

PENELOPE

Ihlamur Yolu Cad.

Orhan Ersek Sok. No:

1. Levent- IstanbuITeI (0212) 2849543

PERMIiSAN PERLUX
Hurriyet Mah. Tasocagi Cad. No:48/C
Caglayan- IstanbuITe (0212) 343 6686

PERSAN HOME STUDIO
Halaskargazi Cad. N
Harbiye- stanbuITeI (0212) 247 2305

RASS COLLECTION,

Fener Kalam%Cad Unver Apt. No:19/3
Kalamlﬁ Istan

Tel: (0216) 336 8196

REKOR
Bagdat Cad. No:535 Bostanci-istanbul
Tel: (0216) 416 7117

SER MEFRUSAT
Kusdili Cad. No: 8 Kadikéy-istanbul
TeI (0216) 346 1649

?ENTAY MEFRUSAT
1. Blok No: 1330 Unkapani-istanbul
Tel (0212) 528 3158

TASARIM PERDE DOSEMELI
Levent Cad. No: 43 1.Levent-Istanbul
Tel: (0212) 325 4480

TURUNCU DiZAYN
Hosdere Cad. No: 157 Cankaya-Ankara
Tel: (0312) 442 2356

XU HOME
Abdi Ipekci Cad. Arman Palas No: 7/6
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 2960138

VERDI HOME
Bagdat Cad. RalfBelyAlot No: 104/1
Kiziltoprak-Istanbul Tel: (0216) 449 5431

YILDIZ MEFRUSAT
Eminalipasa Cad. N
Bostanci- IstanbuITeI (0216) 3615559

BELLONA
Ihlamur Dere Cad. No: 82-84
Besiktas-Istanbul Tel: (0212) 260 4111

CiNisLi
Valikonag) Cad. N
Nisantasi-| IstanbuITeI (0212) 248 2398

EVIST
Muhittin Ustiindag Cad. N
Kosuyolu-Istanbul Tel: (0216) 545 5305

HOME SWEET HOME
Eski Londra Asfalti Saragoglu
|-§ Merkezi No: 18/
lorya-Istanbul Tel: (0212) 624 9034

iSTIKBAL

ikitelli Qrg. San. Bo

Turgut Ozal Cad.N

Ikitelli- IstanbuITeI (0212) 5499100

LAURA ASHLEY
Tesvikiye Cad. ikbal Iﬁ Merkezi No:103/2
Tesvikiye-Istanbul Tel: (0212) 236 1563

LINENS
Bagdat Cad. No: 3.
Erenkoy- Istanbul Tel (0216) 3605952

N+G HOME COLLECTION
Tesvikiye Cad. No: 105/1
Tesvikiye- Istanbul TeI (0212) 236 1638

PONDICHERRI
Akkavak Sok. Halil Bey Pasaji No: 25/17
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 234 0625

AFAK PERDE

e§|t Galip Cad. No: 53/A

Gaziosmanpasa-Ankara
Tel: (0312) 4373979

UNIQUE ART
Nispetiye Cad. Akmerkez No: 103
Etiler-Istanbul Tel: (0212) 282 2664

WINDOW
Vall Ko7n|a<1g%| Cad. Basri Apt.

N|§anta§| “istanbul Tel: (0212) 219 7799

EBS BOYA

umhuriyet Mah. Istanbul Cad. No: 140
%a irova Gebze-Kocaeli

el: (0262) 744 9560

DYO—YASAi

Yildiz Mah. Atatiirk Cad. No: 6
Dilovasi Gebze-Kocaeli

Tel: (0262) 754 7560

ENGIN INSAAT VE

YAPI MAL EMELERI

Nispetiye Cad 52

Etiler- IstanbuITeI /(0212) 257 6191

ESTETiIS DEKORATIF BOYALAR
Fahrettin Kerim Gokay Cad. Baycan Han
No:39D: 13 H.| Paga Istanbul

Tel: (0216) 418 9933

BETEK BOYA
Ankara Asfalti Huiseyin Celik Sok. No: 2
Bostanci-Istanbul Tél: (0216) 571 1000

HEMEL

Kore Sehitleri Cad. No: 20/1
Zincirlikuyu-istanbul

Tel: (0212) 274 2612

KALE TERASIT
Reytpafa Cad.N
Avcilar stanbuITeI (0216) 3613449

KOCTAS BOYA
Camllca Is Merkezi Bulgurlu Mah.
%plnar Mevkii No: 2
lok K: 1 Usktdar- Istanbul
TeI (0216) 454 1600

MARSHALL
Tavsancil Kéyii Eynarca Mevkii
Gebze-Kocaeli Tel: (0262) 754 7470

POLISAN BOYA
Diliskelesi Mevkii Gebze-Kocaeli
Tel: (0262) 754 6630

» EV TEKSTILI

» BOYA

» DUVAR KAGIDI

DEKORIZMA
Valikonagi Cad. Emir Apt. No: 37/1
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 291 7939

DREAMS
CemllTopuqu Cad.
Bankasi Bloklari F Blok
enerbahge Istanbul
Tel: (0216) 350 1918

HALLEY

General Ali Riza Giircan Cad.
Metropol Center

K:7 D: 28 Merter-istanbul
Tel: (0212) 481 7410

LOT INGILIZ DUVAR KAGIDI
Cemil Topuzlu Cad. Lalezar Sok.
No: 12/2 Feneryolu-Istanbul
Tel: (0216) 355 5464

NEST

Cemil Topuzlu Cad. Besik Apt. No: 83
Caddebostan-istanbul

TeI (0216) 363 9929

UNITEM
Karanfil Cad. Alkaranfil Sok. No: 4
Levent-istanbul Tel: (0212) 279 2727

HARMAN
Ferah Cad, Ferah Apt. No: 19/3
Nisantasi-Istanbul Tel: (0212) 248 5590

HURPAS
Cumbhuriyet Cad. No: 1
Harbiye-[stanbul Tel: (0212) 2333616

HURSA
Eski By ukdere Cad. No
4, Levent istanbul Tel: (0212) 2842832

MEDA SOMINE

Fener Kalamis Cad. Rliyam Apt. No: 67/1
Fenerbahce-istanbul

Tel: (0216) 348 8055

SERi MERMER
Bagdat Cad. No: 113 Konak
Feneryolu Istanbul Tel: (0216) 336 4392

TEKTAS CONCEPT

Kalamis Fener Cad. Egemen Sok. No: 7/A
Kalamis Kadikéy-Istanbul

Tel: (0216) 345 1500

VESTA §OMINE

Tuttinct Mehmet Efendi Cad. Yaprak
Apt. No: 2/3 Godztepe-Istanbul

Tel: (0216) 385 0606

» HAVUZ

ACARTHAVUZ

Cumhuriyet Cad.

Acarlar Is Merkezi C Blok

No: 10 Kat: 8 Beykoz-Istanbul
Tel: (0216) 485 0177

AQUA HAVUZ SAUNA

Akasya Sok. Mutlu A[i)L No: 11 D:2
Ustbostanci-Istanbu

Tel: (0216) 463 1074

AY HAVUZ

19 Mayis Mah. Sumer Sok.

Zitas C1 Blok D

Kozyatagi- IstanbuITeI (0216) 463 2678

BERG PAZARLAMA
Haramidere Cad
Avcilar- IstanbuITeI (0212) 4221037

CAN HAVUZ

Hatboyu Eg eSok

Sermet A t No: 22/1-
Goztepe-Istanbul Tel: (0216) 3368721

EFOR HAVUZ
Inéni Cad. Zitas Bloklari C-3 Blok D: 11
Kozyatagi-istanbul Tel: (0216) 362 3500

KRULLAND YUZME HAVUZLARI
Soganlik Cad. Bahcekent Sitesi

B Blok 39/C Kartal-Istanbul

Tel: (0216) 387 8940

OLIMPiK HAVUZ

éerenkoy Mah. Kayisdag Yolu Cad.
irat Apt. No: 63/1 Icerenkdy-Istanbul

Tel: (0216) 476 0407

OLIMPIK HAVUZCULUK

inonii Cad. Tirapoglu Sok. Stimko Sitesi
G4 Blok No:2 Kozyatagi-Istanbul

Tel: (0216) 463 4310

SEDEF HAVUZLARI
Burhaniye Mah.
Tunuslu’Mamut Pasa Cad.
Giler Sok.No: 5 Altunizade-istanbul
Tel: (0216) 463 1074

SERIN HAVUZCULUK

Kazim Karabekir Mah

Guzeltepe Cad. No

Umraniye- IstanbuITeI (0216) 273 2870

ViLLA HAVUZ
Postane Mah. Rauf Orbay Cad. No: 101
Tuzla-Istanbul Tel: (0216] 446 7702

VIRGOTEK HAVUZCULUK

E5 Tatilya Yani Beykop1. Bélge 7. Cadde
Aker Apt. K: 4 Beylikduzu-Istanbul

Tel: (0212) 676 5084

YAPTES YUZME HAVUZLARI
Aytar Cad.Oztiirk Palas Apt.No:8/4
Levent-istanbul Tel: (212) 270 5643

» KIS BAHCESI

DEKA

Tesvikiye Mah.

Ahmet Fetgari Sok. Uzal Apt.
No: 152/6 Tesvikiye-Istanbul
Tel: (0212) 296 6823

» CICEK & PEYZA)J

ELIT YAPIM

Ikitelli Org. San. Bol .Demirciler Sitesi
B16 Blok No: 140 Ikitelli-Istanbul

Tel: (0212) 671 0545

MiMAL
Barbaros Bulvari Manolya Apt. No:20/1
Besiktag-istanbul Tel: (0212) 275 9222

T&T
Mustafa Kemal Mah. 3081 Sok. No: 20
Umraniye-Istanbul Tel: (0216) 470 9138

AKDERE PEYZAJ
Bostan Sok. No: 2
Kuzguncuk-Istanbul
Tel:10216) 391 0777

ASLAN FIDANLIGI
%alqkerad No: 4
arabya IstanbuITeI (0212) 262 3982

BOTANIC GARDEN
Ebulula Cad. No: 4.
4. Levent-| IstanbuITeI (0212) 279 4776

CHERIE
Polat Towerside Alisveris Merkezi
Fulya-istanbul Tel: 02123 266 7617

CEM BOTANIC GARDEN
engeldere Mah.
engeldere Cad. No: 1
eykoz-Istanbul Tel: (0216) 479 1980

CEREMONY
Ayazmadere Cad.No: 3
Dikilitag-Istanbul Tel: (0212) 216 4595

%ARKA FIDANLIK
ekariyakdy Jandarma Karakolu Uzeri
Sariyer-Istanbul Tel: (0212) 202 7360

EMILIO ROBBA
Haci Emin Efendi Sok. Lale Apt. No: 13/2
Tesvikiye-istanbul Tel: (0212) 296 9600

ENGLISH GARDENS

Ebulula Cad. Caglayan Sitesi

A Blok No:

Akatlar-Istanbul Tel: (0212) 351 1038

EURO FLORA

Merkez Mah. Tarla Yolu Sok. No: 5
Cendere Yolu Kagithane-Istanbul
Tel: (0212) 295 3771

FLORINA FLOWERS
Mahmut Sevket Pasa Mah.
Piyalepasa Bulvari No: 8
Okmeydani-Istanbul

Tel: (0212) 237 1700

FULYA CICEKCILIK

Hamam Sok. No: 33-28
Caddebostan-istanbul
Tel: (0216) 363 3303

FUJI
Tesvikiye Cad. No: 1
Nisantasi-| IstanbuITeI (0212) 247 3521

HARMAN CICEKCILIK
Barbaros BulvariNo : 17
Esentepe-Istanbul Tel: (0212) 2725515

iMAMOGLU SERACILIK
Halkali Asfalti
Florya-istanbul Tel: (0212) 663 1682

iRFAN Ii‘EKglLIK
Firin So
Tesvikiye-istanbul Tel: (0212) 236 1360

LOTUS PEYZA)

Ayse Cavtﬁ Cad. Halay Sok.

Lale Ag :4 Suad|ye Istanbul
Tel: (0216) 410 3322

NATURE

Kurugesme Cad. No: 25
Kuruge%me Istanbul
Tel: (0212) 257 7299

NATUREWORKS-SELVINAS
gICEK IL

umeli Hisarustl 3. Sok. No: 5/3
Hisarusti-Istanbul Tel: (0212) 2877168

?ANTA$I CICEKCILIGI

konagi Cad. Prof Dr. Orhan Ersek
ganta i-Istanbul

TeI (0212) 247038

PERTAS METAL LTD.STi.
Hasanpasa Uzun%aylr Cad. No: 24/8
Sanlarl merkezi adlkoy Istanbul
Tel: (0216) 326 8159

SE-BA FIDANLIK

Uzun% yerqu Mandlra Cad.
Girisi Konak Is Merkezi
Karsisi Hasan Pasa-Istanbul
Tel:(0216) 340 3576

SECRET GARDEN

Cemil Topuzlu Cad. No: 91/5
Caddebostan-istanbul

Tel: (0216) 411 0368

SEL-TA
(}éubuklu Dedeoglu Cad

iremitdere Sok.No: 1
Beykoz-Istanbul Tel: (0216) 425 4199

UZBA ?‘QEKCILIK

Fatih I¢ Kumsal Mevkii
Kiiglikcekmece-istanbul
Tel: (0212) 540 1689

VIOLET GARDEN% %EKCILIK
Mehtap Sok. No: 2
Caddebostan-istanbul

Tel: (0216) 385 2627

ZORLU PEYZA)J

Yeni Sile Otoyolu BP

Akaryaklt Istasyonu ici
No: 1/2 Umraniye-Istanbul

Tel: (0216) 430 9027

DOGAL TAS REHBERI

alkan

mermer ve granit sanayi a.s.

Alkan Mermer ve Granit Sanayi A.S.
Tuzla Memerciler Organize Sanayi
Bdlgesi 1. Sokak No. 2
Tuzla-istanbul / Torkiye

Tel.:0216 593 07 07

Fox: 0216 59307 12

web: www.alkanmermer.com
e-mail: info@alkanmermer.com

CO3ANLAR

MARSILE

Cobanlar Mermer

Salkim K&y

Kavaklidere-Mugla / Turkiye

Tel.: 0252 595 84 80 - 81

Fax: 0 252 595 82 85

web: www.cobanlarmarble.com
e-mail: cms@cmsmarble.com

A.DIMER

Diyarbakr Memer insaat San. Tic. AS.
Aydin Arslan Bulvar Yilmazogullar
Apt. No: 4/2 Diyarbakir / TUrkiye
Tel.: 0 412237 4510

Fax: 0 412 237 4517

web: www.dimer.com.ir

HUROK MARBLE

Hurok ns. Mer. Las. Kaplama ve Tic. Ltd. St
Organize Sanayi Bdlgesi 1. Cadde
No:4 Kitahya / TUrkiye

Tel.: 0274 266 22 01

Fax: 0 274 266 22 58

web: www.hurok.com

e-mail: mermer@hurok.com

METAMAR

atamarmarble.cam

Metamar

Antalya Yolu 6. km Sav Kasabasi
Isparta / TUrkiye

Tel.: 0246 261 24 70

Fax: 0 246 261 2474

web: www.metamar.com.tr

email: metamar@metomamoarble.com

Titiz Mermer

Esensehir Mah. G91 Sk Titiz Is Merkezi

No:5 Umraniye-Istanbul / Tirkiye
216 526 24 10

web: www.titizmermer.com.ir

e-mail: inf itizmermer.com.tr

Anadolu Mermer San. ve Tic. A.S.
Tasdelen Mermerciler Cad. No:16
Umraniye-istanbul / Torki
Tel.:0216 3121313

Fax: 0216 429 36 36 - 37

web: www.anadolumermer.com

e-mail: anadolu@anadolumemer.com

Davut Insaat San. ve Tic. A.S.
Cay Mah. Sahil Caddesi 18 / A
iskenderun-Hatay / Turkiye

Tel.: 0326 613 44 43

Fax: 0326 613 66 76

web: www.davutmarble.com
e-mail: info@davutas.com

Deeonelee Oyecn

MADEMEILIE

Dumlu Ozcan Madencilik
Gullerpinar Mah. Sevimler Sok.
GuUnce Apt. No: 4/3

Alanya / Turkiye

Tel.: 0242 5131526 -511 4396
Fax: 0242 513 71 46

web: www.dumluozcan.com
e-mail: info@dumluozcan.com

ILKSERNIT

MERMER & TRAVERTEN

iksemit Antik Memeric ve Dis Tic. AS.
Seyhli Ramazanoglu Mah. Zengin
Sok. No:28 Pendik-istanbul / Trkiye
Tel.: 0216 595 29 00

Fax: 0216 595 29 09

ModUlmer-ModUl Memer San. Tic. A.S.

Egirdir Karayolu 5. km

Isparta / TUrkiye

Tel.: 0246 224 10 81

Fax: 0 246 224 10 80

web: www.modulmer.com.ir
e-mail: modul@modulmer.com.ir

Trabella & Stones

Sahin Kardesler
Afyonkarahisar-Ankara Yolu 20.Km
iscehisar - Afyonkarahisar / TUrkiye
Tel.: 0272 641 2075

Fax: 0272 341 57 19

web: www.irabellastones.com
e-mail: info@trabellastones.com

EI basaranlar

messsss sssssss MARBLE & TRAVERTINE s

Basaranlar AS.

Organize Sanayi Bolgesi

Denizli / TUrkiye

Tel.: 0258 269 11 38

Fax: 0258 269 11 39

web: www.basaranlar.com.ir
e-mail: info@basaranlar.com.tr

DEMIR/AS

Demirtas Madencilik
Kizilkilise Mevki Demirtas

Fax: 02425161317
web: www.diyabas.com
e-mail: info@diyabas.com

Ege Dogaltas ve Traverten San.

Tic. Ltd. $ti.

Kemalpasa Organize Sanayi Bolgesi
No:1 Kemalpasa-izmir / Trkiye

Tel.: 0232877 1588

Fax: 0232 877 15 86

web: www.egenaturalstone.com
e-mail: info@egenaturalstone.com

KUtk Mermer San. ve Tic.
Kiskll Cad. No:2
UskOdar-Istanbul / Turkiye
Tel.: 0216 312 40 52

Fax: 0216 312 16 09

web: www.kutuk.com.ir
e-mail: info@kutuk.com.tr

Net Memer San. Tic. Ltd. $ti.

Kisikl Mah. Funda Sok. No:4/4
UskUdar-istanbul / Turkiye

Tel.: 0216 339 40 45 - 46

Fax: 0216 339 46 45

web: www.netmermer.net
e-mail: netmer@netmermer.net

Travertine Bros

Travertine Bros.

TEM Hadimkdy Giseleri Mevkii
Fatih Universitesi Karsisi

B. Cekmece - istanbul / TUrkiye
Tel.: 0212 889 22 00

Fax: 0212889 22 10

web: www.travertinebros.com
e-mail: info@travertinebros.com

Basarnrar Mermer San. Tic. Ltd. $ti.
Onag Mah. Zeliha Tolunay M.Y.O. Arkasi
No:12 Bucak-Burdur / Trkiye

Tel.: 0248 32534 61

Fax: 0248 32578 42

web: www.basaridar.com

e-mail: basaridar.marble@hotmail.com

D/IDERYA

Derya Granit ve Mermer
San.Dis. Tic. Ltd. $ti.

Atatirk Cad. No:129 / B
Alibeykdy - Istanbul / Tirkiye
Tel.: 0212 627 41 63

web: deryagranit.com

e-mail: info@deryagranit.com

Gama Traverten

Kocabas Cezaevi Arkasi 1. km
Honaz-Denizli / Tirkiye

Tel.: 0258 814 5501

Fax: 0 258 814 61 05

web: www.gamatraverten.com
e-mail: info@gamatraverten.com

MENSUR

GRAMIT VE DOGAL TASLAR
OIS TICARET UMITED SIRKETI

Mensur Granit ve Dogal Taglar D Tic. Ltd. $ti.

BeylikdUzU Beymersan Mermerciler
Organize Sanayi Sitesi 1. Bulvar

No: 11 B.Cekmece-istanbul / Turkiye
Tel.: 021287673 36

Fax: 0212875 42 53

web: www.mensur.com.ir

e-mail: info@mensur.com.ir

Ozberk Madencilk Ltd. Sti.

KUcUk San. Sit. B blok No:18
Gemlik / TUrkiye

Tel.: 0224 524 8875

Fax: 0224 524 88 76

web: www.ozberkmarble.com
e-mail: ozberk@ozberkmarble.com

VIEKONA

CRANIT MERMER SAN. v TIC. LTD. §Ti

Verona Granit Memrmer San. ve Tic. Lid. $fi.
Bostanci Yolu Cad. Keyap Carsi
Sitesi No:157-A Y. Dudullu
Umraniye-istanbul / Torkiye

Tel.: 0216 526 51 00

Fax: 0 216 526 51 08

web: www.veronagranit.com.ir
e-mail: info@veronagranit.com.ir

STONE

CTT Stone

Zuhuratbaba Mah. SUkran Ciftligi Sok.
No.:47/10 Bakirkdy - Istanbul / Tirkiye
Tel.: 02125428873 - 82

Fax: 0212 542 88 86

web: cttstone.com

Diabas Madencilk ve Mermer AS.
Gemlik Yalova Yolu 5. km.
Gemlik / TUrkiye

Tel.: 0224 51204 20

Fax: 0224 513 16 49

we ww.diabas-fr.com

e-mail: info@diabas-tr.com

QEREME

Gereme YapiMal. Tur. ve Yat b.San. Tic. AS.
ITOP Organize Sanayi Tekeli Beldesi 216.
Ada 6. Parsel Menderes-zmir / Turkiye
Tel.: 0232799 00 77

Fax: 0232 799 01 68

web: www.gereme.com

e-mail: infogereme@gereme.com

.:-:. oA & ;

Mesta Traverten Mermer San. ve Tic. AS.
Bagdat Cad. Pakeser Apt. 85/A K:1 D
Feneryolu Kadikdy-istanbul / Turkiye
Tel.: 0216 4490278

Fax: 0216 449 08 16

web: www.mestamermer.com

e-mail: sales@mestamermer.com

port san

Portsan Mermmer San. Tic. AS.
Antalya Asfalti 6.km
Bucak-Burdur / TUrkiye

Tel.: 0248 317 1300

Fax: 0248 3171313

web: www.portsan.com
e-mail: portsan@portsan.com

EZIR MERMER

Vezir Madencilik End. San.ve Tic. AS.

Unalan Mah. Libadiye Cad. Bogazici

Sitesi 2.Blok Daire 4

Usktdar-Istanbul / Tirkiye

Tel.: 02164728211

Fax: 0216 47282 16
ww.vezirmarble.com

e-mail: vezir@vezirmarble.com
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Elkay Kimyasal Mad. San. Tic. AS.
Pelitli K&yU, Yenicesme Mevkii
Gebze - Kocaeli / TUrkiye

Tel.: 0262 751 21 87

Fax: 0262751 21 89

web: www.elkay.com.tr

e-mail: info@elkay.com.tr

Temsa Global

Kisik Cad. Sehit Tegmen ismail Moray
Sok. No: 2-1 Altunizade-istanbul / TUrkiye
Tel.: 0216 544 58 01

Fax: 0216 340 77 40

web: www.temsaglobal.com.ir

e-mail: info@temsaglobal.com.ir

MKS Mermer Kesme ve Siime Makineleri

San. ve Tic. Ltd. $ti.

Adliye KdyU Akcay Yolu Uzeri
Adapazar - Sakarya / TUrkiye
Tel.: 0264 319 22 46

Fax: 0264 319 27 13

web: www.mks.com.ir
e-mail: mks@mks.com.tr

www.interfor.com.tr
info@interfor.com.tr

WINTERSTONE

Wdiamant El. Tas. Kes. Ith.
San. ve Tic. Ltd. Sti.

ivedik OSB 616. Sok.

No:42 Ostim-Ankara / TOrkiye
Tel.: 0 312 394 58 38

Fax: 0 312 394 58 39

web: www.wdiamant.com.ir
mail: bilgi@wdiamant.com.ir

OM MUhendislik Makine

San. ve Tic. Ltd. $ti. Dudullu Organize
Sanayi Bolgesi 2. Cad. No:2
Umraniye - Istanbul / TUrkiye

Tel.: 0216 365 58 91

Fax: 0216 365 60 40

web: www.ommuhendislik.com.tr
mail: info@ommuhendislik.com.ir

Hartek Mermer Granit insaat Makine

ve Ekipmanlan San. Tic. Ltd. $ti.
Karayollan Mah. Cebeci Cad. 648. Sok.
No:40 Gaziosmanpasa - istanbul / Torkiye
Tel.: 0212 538 47 48

Fax: 0212 53500 08

web: www.hrk.com.ir
mail; info@hartek.com.ir

sektor

"nattira

AT
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Toksel Makina, Teknik Malzeme

imalat San. ve Tic. Ltd. Sti

Kimyacilar Organize Sanayi Bélgesi C-10
PArsel Tepedren-Tuzla-istanbul / Torkiye
Tel.: 0216 593 00 23

Fax: 0216 593 14 04

web: www.toksel.com

e-mail: toksel@toksel.com

Zes Zimpara Taglan San.

Sultan Ciftligi Ugur Mumcu Mah.
2291. Sok. No:25

Gaziosmanpasa - Istanbul / Turkiye
Tel.: 0212 594 23 67

Fax: 0212 668 56 00

web: www.zes.com.ir

e-mail: zes@zes.com.ir

Ekip Soket Mad. Taah. San. Tic. Ltd. $ti.
ivedik Organize Sanayi Bélgesi
GUleryUz Sanayi Sitesi 530. Sok.

No:24 Ostim-Ankara / TUrkiye

Tel.: 03123956377

Fax: 03123956518

web: www.ekipsoket.com

e-mail: info@ekipsoket.com

ARTIAR FARIRA

Anman Makina imalat Tic. Ltd. Sti.
ivedik Org. San. B&l. An San. Sit.

707. ok. No:17 Ostim - Ankara / TUrkiye
Tel.: 0312394 10 84

Fax: 031239410 88

web: www.arimanmakina.com
e-mail: ariman@arimanmakina.com

Kalender Makine Elektrik Otomasyon
San. Tic. Ltd. $fi.

Evliya Celebi Mah. istasyon Cad. Giptas
Sanayi Sitesi E Blok No:43 Tuzla / TUrkiye
Tel.: 0216 447 29 27

Fax: 0 216 447 29 28

web: www.kalenderotomasyon.com
e-mail: bilgi@kalenderotomasyon.com

SAAECLIRALS TASIMNAO SISTERMNLERI

Natsu Makina insaat-insaat

Malz. San. ve Tic. Ltd. Sti.

Baksan Sanayi Sitesi 20. Blk No :10
Eskisehir / TUrkiye

Tel.: 02223400218

Fax: 0 222 340 21 18

web: www.natsu.com.ir

e-mail: natsu@natsu.com.tr

Biyilkdere Cad. Tevfik Erdénmez Sk. 8. Blok K.4 D.7
34394 Esentepe / ISTANBUL
Tel.: 02122730024 - 02122730025
Faks :0 212 274 25 01



| ABONE FORMU

sektor

Firma

Ad-soyad

Meslek

Sehir

Adres

Telefon

GSM

e-mail

V. Dairesi / No

Tarih

Abonelik baslangic tarihi :

Odenen

Not

Imza

Yayin Siresi : 2 ayda bir

Kare iletisim ve Yayimalik ) ) § - o BT -«
Erdem Sok. Sabuncuoglu Sitesi De’-"".Beflel' ' .‘ 7TL R L v . . '
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Tel: (0216) 474 67 00 Yillik Abonelik (6 sayr)) : 50 TL
Faks: (0216) 474 71 67
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